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DE SOCIEDAD . .
NUESTRA PORTADA HISPANO-PORTUGUE..
Al presentar hoy un numero exclusi- El pasado dia 23 de octubre el
vamente dedicado a la Industria de la Piel y matrimonio formado por don Juan Organizado por el Instituto de Estu-
disponer de esta foto_en la que, todo, pies y Gea, Director General de ASIMA y- dios Turisticos del Ministerio de Infor-
cabeza, todo tiene pnﬁl, nos ha parecido de doﬁ; Rosario Ortega, se vio alegrado macién v Turismo y el Centro Nacional
?EHaZ captar la :‘)tencnon del fector con esta con ¢l nacimiento de un Tobusto nifio, de Formacion Turistica y Hotelera, de la
o‘c?\j 0e ngieir;tsa:x ;Lt amente si el hombre cap- tercero de sus hijos. ) Direccidon General 'del Turismo de Portu-
tado en la fotografia tiene la cabeza en los Nuestra mas cordial enhorabuena. geal’cglg?rlélli‘:mloindlilslegti 1ciluc(li:<11 a:ltula\l’,
pies o los pies en Ja cabeza, aunque bien ) > e
mirado nos inclinamos en opinar que tiene la . curso hispano-portugués, sobre técnicas
cabeza en los pies pues el Gnico bicho gue hoteleras.

Al margen de las visitas, excursiones
y actos sociales que incluye el programa,
se celebraran una serie de conferencias a

tiene los pies en la cabeza es el piojo.
Un pie en realidad, dificil de calzar y mas
aGn por el juanete y la cara que contiene.

Doiia Juana Vanrell, esposa del
Presidente de la Comisibn Coordina-

Zapato para tal piel seria zapato carisimo, (lzolra de ASIMA, tfu'e atropellada en cargo de ilustrisimas personalidades.
digno de ser expuesto mternacaona!mente,’no alma, por un tursmo el pasado El sibado dia 11, a las 12 h., solem-
por el zapato en si, sino por el precio que éste dia 20 ‘de octubre. . ) ne sesion de clausura con la enirega de
alcanzaria en estos momentos de crisis por la Debido a las heridas sufridas, se divlomas 2 1os participantes. Posteri
que atraviesa esta manufactura de la piel y de halla hospitalizada, P e tandih 1 P plm - erior-
la que . pretendemos dar cumplida razén en Deseamosle pronto y total resta- | - mente tendra ugar un aumuerzo ofrecido
este nimero especial, al que le damos nuestra blecimiento por '('31 Excmq. senior: ministro de Infor-
mas cordial bienvenida. : macion y-Turismo.
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cartas al director

sean escuetas, concisas.

Rogamos, a nuestros lectores, que las cartas, para esta seccion

No obstante haremos alguna excepcidén, en aquellas cuya
importancia del tema no se pueda condensar, o como enel caso, de
la que reproducimos, despues de suprimir algunos parrafos, por
relatar el hecho con fina ironia o buen humor.

Invitados por las Empre-
sas Barcel6 a la inaugura-
cion de su nuevo Hotel
Pueblo de Menorca tuvimos
que desplazarnos, a aquella
isla vecina, en avion.

Nunca habiamos viajado

por los aires. Al salir de-

casa nuestros vecinos y
familiares nos dijeron que
el viajar asi era una delicia,
que lo pasariamos bomba,
que Iberia prestaba mads
atencion al cliente que a
los mismos aviones, que sus
horarios eran respetados es-
crupulosamente, como en
las corridas de toros, a pe-
sar de que en algunas oca-
siones, debido a fuerzas
mayores, existian algunas
pequeiias demoras.

Pues bien, con permiso

de ustedes y la benevolen-~

cia del Director de esta re-
vista, a quien agradezco de
antemano la publicacion de
estas mal hilvanadas lineas,
les contaré lo sucedido el
sdbado dia 7 de Octubre.

Palabra, que todo lo que
les voy a relatar es la ver-
dad, toda la verdad y nada
més que la verdad.

En los billetes del avion
se nos rogaba que estuvié-
ramos en el aeropuerto de
Son San Juan, 45 minutos
antes de la salida del avion
a Menorca, que tenia su
despegue a las 17,35. Mi
esposa y yo, por no llegar
tarde, cogimos un taxi,
pues para ir a nuestro
bautismo del aire pensamos
que asi era lo mejor, y
llegamos al aeropuerto a las
4,30 de la tarde.

Fuimos a facturar 1la

tnica maleta que portaba-
mos y en la ventanilla co-
rrespondiente  después de
las ‘“‘buenas tardes” nos
dijeron que nuestro avibn
saldria a las 8,30. No com-
prendiamos tanto retraso,
¢y qué hacer hasta la sali-
da? la contestacion de la
amable senorita fue muy
explicativa:
. —Pueden regresar, por
sus propios medios y a su
costa, a Palma, o quedarse
por aqui.

Optamos por lo ultimo.

Durante cuatro horas
nos fuimos acostumbrando
a los ruidos de los aviones.
MI esposa los acertaba to-
dos, yo fallé unos pocos.
Mi esposa se extasiaba ad-
mirando los ‘‘modellos”
que salian para emprender
su vuelo, yo admiraba, ex-
tasiado, las modelos.

Gastamos mucho dinero.
En el bar del aeropuerto
tomamos tres cafés con le-
che, dos bebidas refrescan-
tes, dos bocadillos, un vaso
de vino y un chiclé. Tam-
bién hicimos una llamada
telefonica.

Después de mucho
deambular por aquellas
grandes instalaciones que
no habiamos tenido oca-
sion de admirar antes y que
ahora las conocemos al de-
dillo, de esperar en la sala
de espera, nunca mejor
comprendido el nombre de
esta sala, se nos advierte
que nuestro avion saldra a
las nueve. Media hora mas
de demora después de
aguantar cuatro horas, no
nos pareci6 mucho.

Pero he ahi que a las
nueve nos ruegan por el
altavoz que nos personemos
ante la ventanilla ntmero
1. La alegria fue inmensa,
olvidindonos de las moles-
tias sufridas sin que nadie
de la Iberia, Lineas Aéreas

Espanolas, se preocupara
por nuestra suerte durante
aquella larga, larguisima,
espera.

Pero la alegria se trasto-
co6. Alli nos dieron unos
vales para ir al restaurante
a cenar por cuenta de la
compaiiia pues el avibn no
saldria hasta més tarde, ya
nos avisarian por el altavoz.

Subimos al restaurante, y
ocupamos mesa junto una
pareja.

Entablamos conversa-
cion. Era lo justo. Se trata-
ba de unos recién casados
por la mafiana que tenian
mucho interés en llegar a
Mahén. Habian perdido
todas aquellas horas en una
espera que, sobre todo a
ella, guapa sefiora, y segin
propia declaracion, le habia

destrozado todos sus ner-
vios, los pocos que le
quedaban después de la ce-
remonia nupcial.

Media hora de espera
sentados en el restaurante.

Vino un camarero a re-
coger los tickets.

Se llevd los ' nuestros
pero al ver el camarero los
que portaba la pareja les
dijo:

—Ustedes deben ir a
comer en otra mesa. En
aquella de alli, pues asi
podran cenar a la carta y
mucho mejor que los de
aqui. Ademas les podremos
servir bebidas alcohdlicas,
y, aqui, en estas mesas te-
nemos prohibido el hacerlo.

Aquellos nuevos esposos
con los que habiamos enta-
blado una cierta amistad,

un poco avergonzados, se.

levantaron y nos dijeron a
media voz:

—Perdonen, pero... ya lo
ven ustedes.

Nosotros pensamos que.

la compaiiia les queria fe-
licitar y por ello les daba
mejor mesa, mend a esco-
ger y bebidas alcohoOlicas.

Después, mas tarde, nos
enteramos que aquella pare-
ja llevaban billete de prime-
ra y nosotros billete nor-
mal. jComo si las funcio-
nes digestivas supieran de
estas cosas! Es verdad que
habian pagado algo maés
para su billete a fin de
hacer el viaje en otro apar-
tamento, pero nunca hubié-
ramos creido que esta dife-
rencia de precio- les diera
derecho a otras atenciones
fuera del avibn con discri-
minacion de los poseedores
de billete normal.

Alli, en las otras mesas
sirvieron lo que deseaban a
peticion de cada uno.

A nosotros: una taza de
consomé, un pastel de
hojaldre con algo dentro
comestible y por cierto de
buen sabor, y unos filetes
de carne con guarniciéon de
botes de conserva y patatas
fritas de éstas que se
expenden en papel celofin
Y que oportunamente ya
habian quitado.

Antes de servirse el pos-
re a Ja mayoria y sirvién-
Jolos a unos pocos, (eran
las 10 menos cinco y el
postre consistia en una
tajada de pifia y medio al-
baricoque, todo ello en
almibar) anunciaron por el
altavoz que el avion a
Menorca iba a salir dentro
de’cinco minutos y que nos
dirigiéramos a la puerta nii-
mero ocho.

Unos, comiendo el pos-
tre y otros sin probarlo,
dejamos las mesas para
correr unos 100 metros que
son los existentes entre el
restaurante y la puera de
salida, para llegar a 1la
puerta nimero ocho.

Traspasada esta puerta
vamos hacia el autobis.
Subimos al mismo, Yy
cuando ya estdbamos to-
dos, una guapa sefiorita nos
hace bajar diciéndonos que
el avidn no saldria hasta las
10,30.

Otras vez en la Sala de
Espera. Alli, como ya nos
conociamos todos y sabia-
mos quienes eran mejor tra-
tados por la compaiiia y
quienes habian podido
activar su espiritu con
alguna bebida alcoholica y
quienes no, hicimos nues-
tros corrillos hablando so-
bre estas “pequefias demo-
ras” de las Lineas Aéreas,
de los secuestros de aviones
y de las bombas deposita-
das en los mismos. Ya em-
pezdbamos a tener alucina-
ciones.

A las 10,30 otro aviso
para que fuéramos a la
puerta 6 dispuestos a em-
barcar. ;Y tan dispuestos! .
Nos halldbamos casi todos
ante la puerta 8 y ja correr
se ha dicho hasta la puerta
numero 6! Los altimos en
llegar fueron algunos que
habian cenado en las mesas
apartadas. Se comprende.

Embarcamos. El piloto
no tenia prisa en salir y a
las once menos diez despe-
£amos.

Llegamos al aeropuerto
de Mahén y al tener la
maleta- en mis manos eran
las 11,30. Habian transcu-
rrido siete horas desde que
llegamos al aeropuerto de
Palma para realizar nuestro
primer viaje aéreo de veinte
minutos de duracion.

En la proxima lo pen-
saré mucho antes de ir en
avion. Nadie quiere saber
nada de estos perjuicios
que ocasiona la espera, a
unos, mayores que a otros.
Son fuerzas mayores dicen.
Pero yo quisiera saber
quién o quienes tienen la
culpa de todo este desagui-
sado, falta de seriedad, ex-
ceso de mimo para los que
viajan en primera, y sobre
todo por la carencia de ex-
plicaciones, a quienes, creo
yo teniamos derecho a
exigirlas. Y que desde el
punto de vista del personal
del aeropuerto estas demo-
ras se repiten casi a diario.

J. M. P.
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LA
BOLA
DE
NIEVE

Somos los primeros en reconocer, y asi lo confesamos, el poder de la Prensa. Pero
no estamos conformes que este poder no tenga, al parecer, una orientacién fija hacia una
meta clara y didfana. Viene a cuento esta introduccion ante las noticias que hemos ido reci-
biendo con relacion al estado actual de la industria de la Piel. Revistas que suelen calificarse
de econbmicas, y semanarios especializados en materias industriales y comerciales nos han
servido, en sus ultimos numeros, noticias tan dispares, unas de las otras, que al querer cono-
cer exactamente la situacion de los problemas, ni los mismos afectados han sabido contestar
con un perfecto conocimiento de causa. ° :

La bola de nieve, al ir rodando. de agencia en agencia, se ha ido hinchando o des-
menuzando segun las circunstancias; las crénicas sobre el calzado, se han vestido ¢on los tin-
tes mds 0 menos negruzcos segun la localidad y el sector que las divulgaba.

Algo pasa en este sector de la piel. Algo ocurre cuando arma tanto ruido. Los me-

dios de comunicacion sensacionalistas tienen en ello una buena veta para extraer noticias. Y
éstas serdn, mds o menos fidedignas, segun. sea el cristal a través de las cuales se miren.

La falta de compradores en la Ficia y el bajon que han tenido las ventas, han pues-
to sobre el tapete la realidad de nuestro futuro, ;no vendemos porque hemos puesto los za-
patos de piel muy caros o estdn caros porque no exportamos, 0 no exportamos porque es-
tdn caros? Vaya Ud. a saber. Lo cierto es que no hemos vendido. Lo seguro es que carece-

mos de pieles. Lo palpable es que todo ha subido y era normal que este articulo deslizado

“por los suelos”, tenia que emprender su vuelo junto con los articulos caros. Los zapatos
y todos los manufacturados de la piel

Y no vayamos a por sintéticos. Una industria se mide por su seriedad y no por
vender sustitutos. ;Quieren piel para la exportacion, démosles pieles? Busquemos sols-

ciones. Busquemos pieles. La union hace la fuerza. La Administracion hard lo demds. Y lo .

demds es ayudar, auxiliar, lograr que la torre de Pissa se enderece, si es necesario, pero con

el apoyo de todos, con la comprension de todos. El deseo ibérico es esperarlo todo .de lg

Administracién, y ésta espera nucho de la union de sus administrados. : -
Esperamos, y somos los primeros en desear, que la crisis del zapato y de la manu-
factura de la piel se resuelve satisfactoriamente. Que los problemas de esta industria tengan
favorables soluciones:;( ;y porqué no hay que tenerlas? ) (y que todo vuelva a su cauce y hasta,
incluso, las noticias que nos lleguen que, todas, estén escritas con la misma espesura de tinta.

Destruyamos esta bola de nieve. Veamos la realidad de las cosas y sobre todo, no
perdamos esta fama tan bien ganada de que si bien antes sabiamos hacer zapatos de cartén
presentados en cajas de piel, Esparia, ahora, sabe presentar zapatos de piel en cajas de car-
ton. '

Esto es lo mds importante, lo demds se nos dard por afladidura.

Seguir por este camino serd buena tdctica. Dejar que la bola de nieve vaya bajando,
recogiendo noticias dispares y complicando la verdad de las cosas no es el mejor sistema. Pa-
remos esta bola de nieve. Destruydmosia. Digamos la verdad. Hablemos, si es necesario, de la
soga en casa del ahorcado. Pero no divaguemos hablando de la sombra que proyecta en el
suelo el cuerpo de aquel que pende de la cuerda. ' '

Recdrdando...

La Iglesia, que somos todos nosotros, nos invita a recordar,
en este mes de Noviembre, a los fieles difuntos, a los que mos
precedieron en el suefio de b fe y en k2 esperanza de un mundo
mejor.

A nosotros nos toea recordarles. Elios se nos adelantaron y
a ellos hemos de rendirles pleitesia. Son nuestros embajadores en
aquel Reino Divino. Son los agentes que mos jweparan el terreno
por el que indudablemente hemos de fransitar. Elrmiﬁmosles un
emotivo recuerdo. Seamos agradecidos. Pensemos que si mosotros
estuviéramos en su lugar, ellos se acordarian, ahora, de nosotros.
O al menos deberian acordarse.

Este es nuestro deber. Recordar 3 los que descansan en paz.
Y procurar que esta paz no se nos otorgue hasta i
aquello, lo dmico, por lo que vale la pena vivir......y morit: salvar
nuesira alma.

Por todos cuantos fallecieron perteneciendo 2 las empresas
que se integran en ASIMA, que Dios les comceda el eermo
descanso. Su recuerdo estd vivo emire nosofros, A todos ellos, &
nuesiros familisres y amigos fallecidos, les dedicamos el mds
enirafiable de los recuerdos al mmsitar nuesira mejor oracién:
Padre nuestro que estés en los cielos.....

8




Covsleckos Codom, S

FABRICA DE CURTIDOS

FABRICA DE CURTIDOS EN GERERAL - NOVEDADES PARA CALZADO
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La industria de la piel

Un decenio de desarrollo en el sector de la piel.

Como factor dominante del sector de la piel en
el periodo 1960-70 hay que seiialar el acusado
proceso de modernizacion a que se han sometido
las industrias integrantes del mismo. Se ha con-
seguido, con ello, aumentar la dimensién media
por planta, mediante la creacién de nuevas indus-
trias obligadas al cumplimiento de condiciones
técnicas y dimensiones minimas, y fomentando la
reestructuracion de las ya existentes. Por otra par-
te, como consecuencia de la competencia, han des-
aparecido industrias de tamafio pequefio, dismi:
nuyendo la gran atomizacion del sector, que es,
como en la mayor parte de la industria nacional,
uno de sus graves defectos.

Se ha mejorado, en muchas de las industrias
del sector, la calidad de los equipos industriales,
aumentando el numero de los mismos, pudiendo
seilalar que una parte de las empresas, bastante
estimable, dispone ya de equipos modernos de pro-
duccion.

El régimen de accion concertada de la piel, me-
diante el cual se otorgan beneficios, por parte de
la Administracion. a las empresas del sector que
tratan de reestructurarse, ha contribuido notable-
mente a la consecucion de las mejoras obtenidas.

En el cuadro I se recoge la evolucion de lo que
en la década 1960-70 ha sido el sector de indus-
trias de la piel en lo que se refiere a volumen de
produccion, numero de establecimientos y volu-
men de empleo.

Por lo que se refiere a la produccion, ha expe-
rimentado un desarrollo que puede calificarse de
sorprendente. De producirse en el afio 1960, con
un total de 8.315 establecimientos y 68.845 ope-
rarios, 9.544 millones de pesetas, se ha pasado
en 1970 a 46.447 millones de pesetas, siendo sig-
nificativo que este aumento de la produccion de
un 386,6 por 100, con relacion al afio base, se
ha conseguido con una disminucién acusada en

cuanto al nimero de establecimientos, y, por otra

parte, con un incremento en el volumen de em-
pleo de sélo el 15,3 por 100.

Todo ello pone de manifiesto el esfuerzo im-
portante realizado por el sector en la década de
los sesenta en cuanto al proceso de modernizacion
del equipo, lo que ha requerido una fuerte acti-
vidad inversora y una constante adecuacién de los
costes de produccion en orden a conseguir en los
mismos niveles altamente competitivos.

A todo ello, no cabe duda, ha contribuido tam-
bién y en buena medida el desarrollo de la accion
concertada en este sector. Basta decir que dicha
accién ha cubierto en el sector de la piel todos
los objetivos que en la misma eran programados.
Asi, el desarrollo de la produccién, y, como con-
secuencia, la productividad por persona emplea-
da, se ha duplicado; se ha conseguido paliar ¢n
manera 1mportante la atomizacion empresarial, y,.
por otro lado, el desarrollo de la balanza comer-
cial del sector muestra que el mismo es uno de
los que contribuyen de una manera mas positiva
a nuestra balanza comercial de productos manu-
facturados.

2 CANICBINIL LN LRI L NI LI LI NI




=y
[

A QOGO TANCIO A GO AR QIO AN Za E A GO P AN GE s ARG P AN G AN PN A QLS 13 GO Z A

Cuabro 1

INDUSTRIAS DE LA PIEL S
> Produccton .
- N -
AfNos Millones Indice de :s’ajfl(;(' Tndice del‘(‘,‘l‘)‘;ﬁ;‘;ios Indice 2
de pesetas mientos S
1960, ...... ..o il . 9.544 100,0 8.315 100,0 68 845 100,0
1961. ... ... in..t. 10,581 110,8 7.950 95,6 67.659 98,2
1962........... . 11.784 123.4 8.078 97,1 67.726 98,3
1963, ......... ... 14.351 : 150,3 7.624 91,6 66.966 97,2
1964, ... ... il 16.221 169,9 7.417 89 2 67.5156 98,0
1965. ... ..ol 18.419 192,9 7.046 84,7 69.039 100,2 :
1966.................... 23.688 248,1 6.941 83,4 71.389 103,6
1967.......... [P 26.015 272,5 6.560 - 78,8 70.472 102,3
1968, ... ... 32.995 345,7 6.291 75,6 72.521 105,3
1969, .. ... ...l . 43.492 455,7 6.253 75,2 77.330 112,3
1970, .. .. .. it 46.447 486,7 6.162 74,1 79.391 115,3
NOTA: El sector industrias de la piel comprende los siguientes subsectores:
— Calzado
— Industrias complenientarias del calzado
—— (uantes de piel
— Confeccién de prendas de peleteria y cuero i %
— Curtidos
— Cueros para usos industriales
-— Manufacturas de cuero y articulos de piel.
A fin de completar la vision del sector piel, e~ Es significativo el desarrolle mostrade por la
su conjunto, es necesario destacar el subsector cal- produccién de calzade en cuanto a unidades fi-
zado, pues no cabe duda que el mismo constituye sicas. Para el decenio 1960-70 presenta la siguien-
el mads claro exponente de todo el sector piel. Prac- te evolucion :
ticamente representa el 50 por 100 en cuanto a
lag variantes de producgién, numero de ’estableci- PRODUCCION DE CALZADO
mientos y personal empleado, y algo maés del 70
por 100 en cuanto a las exportaciones del sector Pares
piel en su conjunto. '
D d lusi im-
tel tc“‘?dm II se pueden sacar conclusiones im 1960. ..o\t 77.607.000
portantes: 8. ) S 78.708.000
— El desarrollo de la produccién, como lo de- iggg ;ggﬁgggg
muestran las cifras absolutas en milones de pe- 1964, . .ottt 84.178.000
setas v el indice respectivo, ha side, sin lugar a I965. .. i : 88.014.000
dudas, espectacular. En el afio 1970 se ha multi- }gg?] ------- SRR e 182333%
plicado prcticamente por cinco la produceidn ob-  jogg "I 1000 a0
tenida en 1960, con una reduccién notable en el 1969, . ...t e 137.443.000
numero de establecimientos y con un incremente 1970.. oo 140.282.000 ‘
del 10,3 por 100 en el volumen de empleo. : g
Cuapro II -
SUBSECTOR CALZADO
Produceién Ntmero N
ANOS Millones Indice de _estableci- Indice de’ operatios Indice
de pesetas mientos
1960......... ..ot 4.557 100,0 3.610 100,0 44.721 100,0
1961, ..o 5.181 113,6 3.437 95,2 43.415 97,0
1962, ... ... il 5.615 123.2 3.568 98,8 42.771 95,6
1963........ .. ... oiu 7.183 157,6 3.155 87,3 40.833 91,3
1964, ../ ool 8.007 175,7 3.167 87,7 41.131 91,9
1965. .. ...l ian 8.997 197,4 3.081 85,3 42.530 95,1
1966, ....... ... ... 0. 10.895 239,0 3.183 88,1 44.669 99,8
1967. ... oo 12.775 280,3 3.013 83,4 43.628 97,6
1968, ................ut ' 16.697 366,4 2.927 81,0 44 955 100,5
1969, ... ... ... 20.229 443.9 2.821 78,1 48.570 108,86
1970, .. .. oot 21.847 479,4 2.808 77,7 49.345 110,3
NOTA.—El subsector calzado comprende 1a fabricacién de calzado de cuero en serle, incluidas las alpargatas y exceptuando el calzado de ho y todo
goma, :




Practicamente la produccién de calzado en tér
minos de cantidad se ha multiplicade por dos y,
aunque en unidades monetarias, repfesenta en
1969 cuatro veces mas la obtenida en 1960, ello
no debe ser visto desde el solo prisma de incre-
mento de precios, pues no tiene tanta importan
cia, en este caso concreto, el incremento en el
indice general de precios al por mayor del sector
calzado, como su extraordinaria evolucién en cuan-
to a la calidad de los fabricades, puesta de mani-
fiesto por la evolucién de las _exportaciones de cal-
zado y la favorable acogida que el calzado @spa-
ol tiene hoy dia en el mundo.

La expansién del comercio exterior, que, como
anteriormente se expone, es uno de los objetivos
de la accién concertada en el sector de la piel, ha
evolucionado en forma tal que la exportacién de
calzado alcanzé en 1970 una cifra que supera los
7.600 millones de pesetas, lo que supone un au-
mento, en relacion con las exportaciones de 1960,
cifradas en 100 millones de pesetas, del 7.541,9
por 100.

Cuapro 111

EXPORTACIONES DE CALZADO

Eaxportaciones
AROS Mﬂ—l_m\a Indice
de peselas
1960................... . 99,7 100,0
1961........... e 212,0 212,6
1882............. ... 370,0 371,1
1863................... 353,0 354,0
1964. . ................. 555,0 556,0
1985, . ................. 8443 846,8
18686................... 1.412,9 1.417,1
1967. . .............. ... 2.410,1 2.417,3
1968................... 4.606,6 4.710,7
1969, . ................. 7.021,2 7.042,3
1970. . ... ... Ll 7.618,0 7.641,9

Por lo que se refiere a la evolucién de las ex-
portaciones correspondientes 2 manufacturas de la
piel, su desarrollo (en millones de pesetas) es el
siguiente : :

Cvabro IV

EXPORTACIONES DE MANUFACTURAS DE PIEL

Millones

ANOS de pesetss Indic
1960................... 310 100,0
1961................... 559 180,3
1982.......... ...l 754 243,2
1963, L 698 225,1
1964, ... ... L 1.000 322,5
1965........... ..., 1.319 425,4
1966................... 2.119 683,5
1967, . ... Ll 3.030 977,4
1868. . ................. 5.856 1.889,0
1969................W.. 8.200 2.645,1
1870. ... ............... 10.686 3.447,0-

Lo que equivale a un incremento, desde 1960,
del 3.347 por 100.

FEn cuanto a la industria del curtido, base de la
industria manufacturera de la piel, ademas de pro-
ducir la materia prima. destinada a las manufac-
turas de consumo nacicnal y a las exportadas,
permitié realizar exportaciones en 1970 superio-
res a los 1.200 millones de pesetas, que, frente a
los 122 millones de pesetas exportados en 1960,
representa.un incremento para el decemo del 883.6

por 100.

Panordmica general del sector durante 1971.

Durante el afio 1971, el sector de la piel se ha
recuperado del bache en que se sumio el afio an-
terior, logrando no sélo alcanzar niveles de pro-
duceion y productividad muy superiores a los ob-

tenidos en 1970, sino rebasar ampliamente los lo-

grados en 1969.
Las causas de esta recuperacién son diversas,
mereciendo destacarse entre ellas:

— Reactivacion de la demanda en el mercado
detallista. el cual se habia mostrado muy poco
animado en 1970. La demanda_ interna, sin em-
bargo, no ha alcanzado todavia niveles que pue-
dan considerarse como satisfactorios.

—- Espectacular incremento de las exportacio-.

cuyo valor ha superado en 1971 los 16.000 mille-
nes de pesetas.

Dicha recuperacion no puede considerarse, sin
embargo, que haya afectado a todas las variables
del sector, pues, frente a la reactivacion de la de-
manda, se ha registrado una contraceién en la
actividad inversora, lo que unido a los tradiciona-
les problemas financieros del sector, agudizados
por las restricciones. crediticias, ha frenado sobre
tode en el segundo semestre, la coyuntura tan fa-
vorable que presentaba a principios de amo. Con
todo, es de destacar que el ritmo exportador ha
alcanzado niveles altamente satisfactorios, demos-
trando ser un sector auténticamente agresivo y
competitivo, que se sitiia a la cabeza de los sec-
tores q ue tradicionalmente pueden considerarse
como exportadores.

Los costes de producclon han seguldo aumen-
tando como consecuencia especialmente, de los in-

"crementos habidos en los salarios, no compensa-

dos en su totalidad por el incremento de produc-
tividad.

Produccion.

La deficiente situacion por la que atravesé el
sector en el afio 1970, reflejada en una disminu-
cién en las producciones de casi todas las espe-
cialidades, no ha sido obsticulo para que en el
aino 1971 se haya ofrecido un avance considera-
ble en casi todas las producciones. No obstante,
se han registrado algunos retrocesos, tanto en al-
gunos curtidos como en ciertos tipos de calzado,
cuya explicacion hay que buscarla, en el primer

-
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caso, en razones eminentemente estructurales co-
mo es la dism¥inucion de la cabaiia nacional, y en
el segundo caso, desviacion logica de la -produc-
cion hacia tipos de calzado mds en consonancia
con el nivel de vida alcanzado.

El cuadro V, que recoge las producciones ob-
tenidas en el afio 1971 en el subsector curtidos,
pone de manifiesto que la industria de bienes in-
termedios crecié en torno a un 15 por 100, des-

tacando la produccion de piel pequeiia con el
desarrollo de la industria para el vestido y con
un crecimiento de pieles para empeines y suelas
para calzado, del 13,6 y 27 por 100, respectiva-
mente. Las badanas y otros curtides lanares han
logrado incrementos muy superiores, cifradas en
un 36 por 100 para los primeros y un 48 por
100 para los otros curtidos lanares en una prime-
ra estimacién formulada al finalizar el afo.

Cuabpro V

PRODUCCION DE CURTIDOS

VACUNOS Y EQUINOS:

Cueros para guarnicionerfa......................
Cueros industriales..............................
Engrasados para empeine.......................
Piel de empeine al cromo.......................

LANARES Y CABRfoOS:

Porcentaje

Unidad 1970 1971 de variacién
1971-70

Toneladas 9.358 10.634 + 13,6
Toneladas 1.0687 : 863 — 19,2
Toneladas 1.163 536 — 54,0
Toneladas 218 277 + 27,0
Miles de pies? 192.496 233.973 + 21,5
Miles de pies? 51.789 70.387 -+ 36,0
Miles de pies? 76.363 . 113.152 4 48,1
Miles de pies? 16.636 9.882 — 40,6
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Por el contrario, la produccién de curtidos ca-
brios ha disminuido en cerca de un 41 por 100,
como consecuencia de las causas apuntadas ante-
riormente relacionadas con la paulatina y cre-
ciente reduccion de la cabaiia de esta clase de ga-
nado.

La produccién de la industria de articulos ma-
nufacturados de cuero —excluidos el calzado—,
por su parte, ha crecido en un 12,8 por 100. Es-
te aumento, que ha consistido principalmente en
vestidos y articulos de viaje, ha sido destinado,
en su mayor parte, a la exportacién, ya que el
consumo interior viene mostrando un signo mar-
cadamente estable.

En el cuadro VI se reflejan las principales pro-
ducciones de calzado en términos de cantidad, pu-
diendo observarse que la producciéon en 1971 ha
crecido en un 14,4 por 100 en cantidad y un 27
por 100 en valor, lo cual no supone un creci-
miento en precios del 10,7 por 100, sino una evo-
lucién implicita a calidades més caras segin re-
quiere la demanda exterior. Puede estimarse una
produccién del orden de 107 millones de pares,
frente a 93,5 millones en 1970. -

Merece destacar que las mayores cifras de au-
mento han correspondido a los calzados de seiiora
y nifio, mientras' se ha reducido fuertemente la
produccién de sandalias y otros tipos de calzade
ligero y econémico, como consecuencia de la ma-
yor demanda de productos de mayor precio y ca-
lidad, hasta el punto de que un cierto nimero de
fabricas, dedicadas a la fabricacion de estos cal-
zados ligeros, estdn renovando sus instalaciones
para dedicarse a calzados de otros tipos.

Cuapro VI
PRODUCCION DE CALZADO DE CUERO EN SERIE
En miles de pares

Porcentajes
1970 1971 de variacién
1971-70
Calzado de caballero y
cadete.............. 33.852 31.885 — 5,2
Calzado de seiiora... .. 34.331 56.567 -+ 61,8
Calzado de nifio....... 15.610 18.777 + 20,2
Sandalias............. 8.688 600 — 93,0
Otros tipos de calzado i
de cuero en serie.... 1.039 113 — 89,2

TOTALES....... 93.520 106.942 | 14,4

Abastecimiento de materias primas.

En el aio 1971, el abastecimiento de materias
primas del sector se ha cerrado con un déficit de
3.060 millones de tas, dé acuerdo con las si-

guientes operaciones de comercio exterior:

INTERCAMBIOS DE PIELES Y CUEROS KN BRUTO

Afio 1971

. Millones
de pesetas

Tmportaciones. ..ot 3.118
EXPOTHAGIORCH, « 5 5w o »mis o6 s w0s 5 5 55 w0 0 4 - 58
DEFICIT. .. ..ovvieeeneennn 3.060

Este déficit hay que atribuirlo, basicamente, a
la importacion de pieles ovinas y cueros bovinos,
que representan, aproximadamente, una cifra del
orden del 85 por 100 del déficit total; el 15 por
100 restante corresponde a los otros tipos de pie-
les: caprinas, de reptiles, etc. )

aluminio

Calle San Vicente Ferrer, 315
Teléfono 27 35 85

ALMACEN DE PERFILES Y ACCESORIOS PARA:

CARPINTERIA DE ALUMINIO
ROTULOS LUMINOSOS
CRISTALERIAS — CARROCERIAS
CONSTRUCCION Y DECORACION

Palma de Mallorca
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Las exportaciones de pieles y cueros en bruto
disminuyeron, con relacién al afic anterior, en el
que las exportaciones alcanzaron los 114 millones
de pesetas, es decir, 56 millones més que en 1971.
Este hecho tiene una explicacién logica, si se tie-
ne en cuenta el aumento registrado en 1971 de la
demanda interna de pieles en bruto.

En cuanto a las importaciones en el afio 1970,
fueron de 2.008 millones de pesetas, que, compa-
radas con las llevadas a cabo en el afio 1971, su-
pone para este afio un aumento de 1.110 millones
de pesetas, equivalente a un 55 por 100. Este in-
cremento es otro indicic del creciente desarrollo
de este sector, que se orienta cada vez mas al
mercado exterior, reexportando las pieles y cueros
brutos importades como semielaborado o en forma
de manufactura terminada y con un importante
valor anadido.

Con el fin de situar esta industria, en lo que

al abastecimiento de materias primas se refiere, en-

condiciones similares a las de los paises competi-
dores, el Gobierno, por Decreto 2.759/1971, de
11 de noviembre, suspendié, por un plazo de tres
meses, la aplicacion total o parcial de los derechos
arancelarios a la importacién de los cueros y pie-
les en brute o simplemente curtidos. Si bien esta
medida ha tenido alcance temporal, puede ser un
precedente para que dicha industria llegue a si-
tuarse en situacion de permanente igualdad con
sus competidores foraneos.

Con caracter general, puede afirmarse que las
principales materias primas —pieles y cueros—
no abundan en exceso, y que existe una evidenie
tendencia alcista de sus precios que, en una pro-
vincia tan representativa del sector como Alican-
te, crecieron entre un 7 y un 8 por 100 en el pe-
riode considerado.

La creciente penetracién en el mercado de pro-
ductos sintéticos sustitutivos ha aminorado nota-
blemente la escasez de la produccién nacional de
pieles y cueros y ha paliade, en cierta medida, la
subida de los precios de los productos naturales,
que se hubieran disparado al ser la demanda muy
“superior a la oferta, ya que el precio de los pro-
ductos sintéticos practicamente ha permanecido
estabilizado.

Cartera de pedidos.

L.a mejoria general experimentada por el sec-
tor de la piel en el afio 1971 se hace patente al
observar la evolucién de la cartera de pedidos,
la cual ha sido notablemente mas satisfactoria que
la del pasado afio, en que su nivel permanecié en
todo momento en niveles inferiores a los conside-
rados como normales por los empresarios. El ni-
vel de la cartera del sector, en conjunto, alcanzé
niveles superiores al considerado como normal a
partir de mediados de septiembre, ténica que ha
mantenido hasta finales de ano.

En el subsector curtidos, la cartera de pedidos
inicia su mejoria en el mes de febrero, alcanzan-
do el nivel normal en junio y situindose a partir
de septiembre en niveles ‘que pueden considerarse
altamente satisfactorios.

La cartera de pedidos correspondiente a la in-
dustria del calzado, que, durante todo el afic 1970
se mantuvo en niveles muy bajos, prosiguié sin
interrupcién la mejoria iniciada a partir de no-
viembre del pasado afic en que atraves6 el punto
algido de su crisis, para seguir en esta linea fa-
vorable hasta el mes de mayo de 1971, a partir
del cual, con ligeras oscilaciones, se mantiene a
un nivel muy poco por debajo del considerado
como normal por los empresarios. ‘

. La demanda de articulos de piel confeccionados
ha seguido, en cambio, una marcha irregular, aun-
que algo més favorable que la del pasado afio, en
que no pudo considerarse satisfactoria en absolu-
to. La situacién menos beneficiosa para el sub-
sector tuvo lugar, como es normal, durante los
meses de mayo a julio, inicidndose a partir de en-
tonces una mejora sustancial que llevé el nivel
de la cartera a cotas bastante por encima de la
normal.

Nivel de stocks.

" Logicamente, también el nivel de stocks ha me-
jorado sensiblemente a lo largo de 1971, frente
a la desfavorable situaciom en que transcurrié su
evolucion durante todo el afic 1970. La mejera
empezé a dejarse notar en el mes de junio, para
alcanzar précticamente el nivel normal em julic
y agosto, v descender sustancialmente por debajo
del mismo en los meses sucesivos. Los stocks del

Amf@‘@@ N !

INDUSTRIAS METALICAS
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proveedores y amigos,
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subsector curtidos alcanzaron su situacién més al-
ta en los meses de septiembre y octubre del afio
anterior, iniciandose a partir de entonces tina con-
tinua y progresiva desacumulacién no interrum-
pida durante todo el afio 1971. A partir del mes
de agosto el nivel desciende sin cesar, resultando
a fin de afio muy inferior al normal.

En el subsector calzado, los stocks se han man-
tenido a un nivel bastante elevado y casi cons-
tante entre enero y junio de 1971. A partir de

esa fecha los stocks se situaron a un nivel muy
préxime al normal, pero ligeramente por debajo
del mismo.

En el subsector de confeccion de articulos de
piel, el nivel medio de existencia ha permanecido
analogo al de 1970, si bien con grandes oscila-
ciones. T.0s stochs mas elevados se alcanzaron en
agosto y los mads bajes en noviembre y diciembre,
siendo en ambos su nivel inferior al considerado
como nermal.
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Capacidad de produccion.

La ininterrumpida creacion de nuevas indus-
trias de calzado y la mejora en las ampliaciones
de las existentes, asi como el perfeccionamiento
y el progreso continuo de los medios de produc-
ciéon y de las instalaciones, han dado como resul-
tado que la capacidad de produccion global haya
ido aumentando en todos los subsectores.

A pesar de las dificultades existentes, dado el
elevado numero de fabricas en funcionamiento, en
gran parte de reducida dimension, en una prime-
ra aproximaciéon puede cifrarse el aumento de la
capacidad productiva registrado en el afo en unos
40.000 pares de calzado/dia.

Grado de utilizacién de la capacidad productiva.
La utilizacion de la capacidad productiva del

- sector ha aumentado ligeramente al pasar de un

87 por 100, como media en el afio 1970, a un
90 por 100 en el ano 1971.

En el subsector curtidos, la media del afio 1971
establece un grado medio de capacidad no utiliza-
da del 8 por 100, frente a un 15 por 100 en el
afio precedente, lo que equivale a una utilizacion
media del 92 por 100, frente a una capacidad to-
tal utilizada del 85 por 100 un afio antes.

La industria del calzado también ha mejora-

do, aunque en menor grado que la del curtido.
La infrautilizacién media ha sido del 11 por 100
durante el ano 1971, inferior en dos puntos a la
del aiio anterior, que fue del 13 por 100.
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Por el contrario, la de confeccion de articulos
de piel y cuero ha permanecido en los mismos
niveles de infrautilizacion del afio anterior, con
una media para todo el afio del 13 por 100. De
todos modos, conviene sefialar que el grado de uti-
lizacién de este subsector mejora siempre muy
sensiblemente durante el iltimo trimestre del ano,
en el que queda reducido a niveles semejantes a
los de los subsectores anteriormente analizados.

Empleo y salarios.

La situacién ha mejorado notablemente en el
capitulo de personal, no escaseando tanto la mano
de obra cualificada e, incluso, especializada, sien-
do la causa de ello la importante labor desple-
gada por los centros de formacién laboral y cur-
sillos del PPO. No obstante, todavia escasea la
mano de obra verdaderamente especlahzada en la
fabricacion de calzado.

La mano de obra ocupada en el sector ha per-
manecido practicamente estacionaria durante 1971,
respecto a la empleada en 1970, en lo que a cur-
ticion se refiere, y se ha incrementado algo en Ila
industria del calzado.

In curtidos solo ha variado en |- 0,3 por 100,
situandose en una media mensual de 10388 per-
sonas, de las que 8.619 son obreros.

kin calzado ha experimentado un incremento
de 5,6 por 100, con lo que la media mensual se
sitia en 38.380 personas, siendo ohreros un total
de 34.504 personas.

Las horas mensuales trabajadas han permane-
cido estables frente a 1970 en la industria del
curtido. Han alcanzado una media de 1,88 millo-
nes de horas mensuales, lo que supone una reduc-
cién de 0,3 por 100 respécto a®las de 1970, por-
centaje que, dada su escasa entidad, no merece
comentario.

En la industria del calzado ha llegado a una
media de 6,28 millones de horas mensuales, infe-
rior en un 1,5 por 100 a las trabajadas en 1970,
porcentaje que, si bien es superior al de la indus-
tria del curtido, tampoco puede considerarse sig-
nificativa.

Por lo que se refiere al movimiento migrato-
rio, es de destacar que en una provincia de tanto
arraigo en la fabricacién de calzado como es Ali-
cante, que representa mas del 50 por 100 del sec-
tor, afluyen obreros agricolas procedentes de la
Mancha y de Andalucia oriental, los cuales por
carecer de conocimiento y practica industrial en-
tran a trabajar como peones o en labores no cua-
lificadas, hasta alcanzar la formacién adecuada en
los cursos de formacion profesxonal obrera que
les permiten escalar puestos mejor remunerados.

Por lo que respecta a los salarios reales perci-
bidos por los productores de calzado, en general.
superiores a los establecidos en los convenios co-
lectivos debidos a primas, destajos, incentivos y.
en particular, para los especialistas, dado que, al
no abundar, se les contrata o se establecen conve-
nios privados con mejoras sustanciales sobre las
bases de- trabajo. Los jornales tienen una marca-
da tendencia alcista. De esta forma puede com-
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probarse que la media de la hora de trabajo se ha
situado en un valor medio de 76 pesetas/hora en
la industria del curtido, y en 69 pesetas/hora en
ia del calzado, lo que supone aumentos del 28,8
y del 46,5 por 100, frente a los niveles del aiio
1970.

Productividad.

La productividad del sector se ha visto muy in-
crementada a lo largo del afio. hecho logico si se
considera que el incremento de produccion obte-
nido en 1971 se ha conseguide con un volumen
de mano de obra analoga a la de 1970.

En la industria del curtido. la productividad.
medida en valor de la produccion por hora-obrero
trabajada, ha aumentado en cerca del 23 por 100.

En la industria del calzade, la preductividad
fisica ha sido de 1.1 de pares por hora-obrero. con
aumento del 22 por 100 respecto a 1970,

Estos niveles son bastante satisfactorios. si bien
no hay que olvidar que los indices alcanzados en
1970, a causa de las especiales circunstancias que
concurrieron en el sector. fueron muy hajos. por
lo que el aumento logrado, aunque muy impor-
tante, no tiene en realidad tanta significacién co-
mo a primera vista puede parecer.

Precios.

Dado el progresivo y persistente incremento de
los costes de la mano de obra y, en menor escala,
de los de las materias primas, compensados sélo
en parte por mejoras en la productividad, la pro-
duccion se mueve a precios crecientes cada afio.
En 1971 se considera que el aumento medioc del
precio en la fabrica del calzado ha sido del orden
de un 8 por 100.

Por lo que se refiere a la influencia de las ma-
terias primas en los costes de fabricacion, convie-
ne sefialar que a finales de 1969 se produjo un
descenso de los elevados precios de la materia pri-
ma que habian regide en el transcurso de diche
afio. En 1970 continué¢ dicha baja en determina-
dos tipes de piel, de acuerdo com la tendencia
mundial —ya que el nivel de precios viene influi-
do por el del mercade exterior—. En los primeros
meses de 1971, los precios se hicieron mas fir-
mes, pero, en los tltimos meses del afio, se ha
venido observando una tendencia al alza de les
precios, en la forma que a comtinuacion se de-
talla.

En cueres vacunos, los aumentos de precios en
los Gltimos meses del afio han oscilado, para los
de ternera y novillo, entre un 33 y un 50 por
100, y para los de vaca, buey y toro entre un 30
a un 60 por 100. _

En pieles de ovines, los aumentos dependen del
tipo de piel, oscilando desde un 28-30 por 100
hasta de un 50-60 por 100. Las pieles, cuyos pre-
cios han subido menos, han sido las de entrefinos
14-15 kilogramos, y las que mas las de merino y
mayores de 25 kilogrames de peso.

En cuanto a las pieles caprinas los precios han

permanecido estables hasta mediados de aifio, pero
a finales de 1971 se han registrado subidas, que
oscilan, segiin el tipe de piel, entre el 20 y el 40
por 100,

No cabe duda que los curtidos que se obtengan
de esta materia prima experimentaran un alza,
asi como las correspondientes manufacturas como
el calzado, por ejemplo.

También las demds materias primas utilizadas
por esta industria estdn siendo afectadas desde ha-
ce tiempo, por continuos aumentos de precios. Sin
embargo, el hecho de que se haya presentado en
el afic una contraccién de la demanda interna de
los productos finales ha traido comsigo que mu-
chos aumentos en los costes hayan tenido que ser
absorbidos por el fabricante al no pederlos reper-
cutir, con lo que los precios de venta en fabrica,
en muchas ocasiones, se aproximan a los de coste.

Comercio exterior.

El desarrolle del comercio exterior del sector
piel en el afioc 1971 puede calificarse de espec-
tacular en todos los ordemes, representando este
afio la consagracién definitiva de este sector co-
mo portador de auténmtico potencial exportador.

Toda la problematica del comercio exterior de
este sector vieme reflejada en los cuadros VII v
VIII ‘gue contemplan una trayectoria de tres afios.
Las cifras que en dichos cuadros se exponen son
lo suficientemente elocuentes para corroborar lo
dicho anteriormente.

En el cuadro VII en que se recoge la balanza
comercial del sector aparece claramerte que las
exportaciones han ide creciendo de uma manera
continua, habiéndose incrementado las exportacio-
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nes en tres afios en un 70 por 100. Dentro del
sector es, sin lugar a dudas, el subsector calzado
el de auténtica cabecera, representando, €l sélo, el
75 por 100 de las exportaciones totales del sector

con una cifra de 12.511 millones de pesetas ex-
portadas en el afio 1971. El subsector calzado ha
conseguido situarse a la cabeza de los sectores ex-
portadores espaioles.

Cuapro VII

BALANZA COMERCIAL DE LA INDUSTRIA DE LA PIEL

Millones de pesetas

PORCENTAJE PORCENTAJB
1 948°¢9 197090 1871 DE VARIACION DE VARIACION
1970-1969 1971-1870
Importa- Exporta- Importa- Exporta- Importa- Exporta- lmporta- Ixporta- Importa- Exporta-
ciones ciones ciones clones . ciones ciones ciones ciones ciones ciones
Piel, cuero y peleteria cur-
tida.............o0-0n 924 560 598 534 646 732 — 35,3 — 4,6 - 8,0 4 37,1
Manufacturas de piel y
CUETO. .o veesrennnnnnn 577 1.916 601 2.532 473 3.561 - 4,2 -+ 32,1 — 21,3 - 40,6
Calzado de cuero, lona, )
caucho, etC........... 141  7.021 157  7.619 199  12.511 -+ 11,3 + 8,5 + 26,8 + 64,2

Al dinamismo exportador del sector calzado de-
be afadirse también el del subsector de manufac-

turas de piel y cuero. La cifra alcanzada por las

exportaciones de estas manufacturas eveluciona,
aunque en menor cuantia, de forma paralela a las
exportaciones de calzado. Hay que tener en cuen-
ta a este respecto que muchos de los fabricantes
de calzado son fabricantes también de estas ma-
nufacturas, lo cual es importante a la hora de

conseguir una mayor diversificacion no sélo de
las producciones, sino también de los mercados.

Las exportaciones de piel, cuero y peleteria cur-
tida son de escasa cuantia y practicamente per-
manecen en una tonica muy estable.

Por el lado de las importaciones son de muy
escasa cuantia en los tres subsectores. No obstan-
te, en pieles y cueros en bruto, nuestro pais sigue
siendo deficitario, lo que influye de manera muy
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concreta cn que en ciertos momentos se produz-
can estrangulamientos importantes en el proceso

productivo que, en ocasiones, actuan de manera .

desfavorable en los pedidos del exterior, al pro-
ducirse retrasos en las entregas, que desembocan
a veces en anulacién de los pedidos.

El sector, no cabe duda, que ha conquistado el
mercado internacional y la realidad es que, en
calidad y precio, estd en situacién comparativa
con paises que tradicionalmente han ocupado los
primeros puesto en el contexto internacional. No
obstante, la debilidad de la demanda interior si-
gue actuando en este sector como un freno im-
portante. Al mismo tiempo, no debe olvidarse que
se trata de un sector todavia muy atomizado,
que un porcentaje muy elevado de fabricas en-
cuentran todavia dificultades de situar sus pro-
ductos en el mercado internacional, fundamen-
talmente por razones financieras, y que la con-
solidacion y desarrollo futuro del sector no sélo
debe basarse en sus esfuerzos exportadores, sino
en un comportamiento mas acorde con las posi-
bilidades que ofrece al sector el consumo interior.
El nivel actual de consumo interior en Espaiia
esta todavia muy por debajo de la media eu-
ropea préxima a los tres pares y medio por per-
sona y afio, cuando en Espafia apenas se llega a
los dos pares.

En el cuadro VIII se exponen los saldos de
comercio exterior de la industria de la piel, pu-
diendo observarse la influencia que cada uno de
los subsectores ejerce en la formacién del saldo
general del seclor.

Cvapro VIII

SALDOS DE COMERCIO EXTERIOR DE
LA INDUSTRIA DE LA PIEL

En millones de pesetas

PRODUCTOS 1969 1970 1971

Piel, cuero y peleteria

(13471 (s F; 7R SN — 364 — 64 L 86
Manufacturas de piel y
CUEIO...ovvvunnnn.. + 1.339 + 1.931 -+ 3.088
Calzado de cucro, lona,
caucho, etc.......... + 6.880 4 7.462 -+ 12.312
+ 7.855 H 9.329 - 15.486

Inversiones.

En el subsector calzado, que es el de ‘mayor
peso del sector del cuero y piel, la inversion en
nuevas industrias’ puede cifrarse a lo largo del
afio en unos 75 millones de pesetas, y las amplia-
ciones de las industrias ya establecidas en 275 mi-
llones de pesetas.

En el conjunto de esta industria puede esti-
marse que las inversiones totales han sido del or-
den de los 350 millones de pesetas, cifra inferior
a la invertida el afio anterior, lo que ha sido de-
bido a recesion de la produccién habida en 1970,
que ha frenado probablemente iniciativas, y a las
condiciones financieras en que se desenvuelve
sector.

Investigacion y tecnologia.

La actividad investigadora de determinadas in-

dustrias del sector ha logrado un nivel téemico.

que les ha permitido prestar asistencia técnica a
industrias de otros paises, en particular dentro
del subsector curtides, mediante la formulacién de
los correspondientes contratos de asistencia.

Dentro de la investigacion oficial cabe mencio-
nar la Escuela de Teneria de Igualada, depen-
diente de la Organizacién Sindical y la Asociacion
de Investigacién de las Industrias de los Curtidos
y Anexas, radicada en Barcelona y dependiente
de la Comisién Asesora de Investigacion Cientifi-
ca y Técnica de la Presidencia del Gobierno; su
especialidad es casi exclusivamente el estudio de
los curtidos. Dependiente del Patronato «Juan de
la Cierva» de Investigaciones Cientificas y Técni-
cas funciona también en Barcelona una Seccién
de Curtidos.

[ndustria auxiliar del calzado.

Es de hacer notar el creciente desarrollo de la
industria auxiliar del calzado, en particular la
fabricacion de hebillas, que ha conseguido no sé-
lo atender al mercado nacional, sino que incluso
ha comenzado a exportar, aumentando progresi-
vamente las exportaciones.
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Planes de reestructuracion. Accién concertada en
el sector de la piel.
Durante el afio 1971 se han formalizado seis
nuevas solicitudes de otras tantas empresas, que
umdas a las dos aprobadas por la Comisién con

anterioridad, pero que se hallaban pendientes de
firma, hacen un total de ocho actas firmadas en
el afio.

La situaciéon en conjunto de la accién concer-
tada al 31 de diciembre de 1971 queda reflejada

CUADRO IX

LQCALIZACION DE ACCIONES DE CONCIERTO DE LA PIEL DISTRIBUIbAS SEGUN INTERVALOS DE
CUANTIA DEL CREDITO ASIGNADO

Nimero de actas en vigor a 31-12-71

L x Préstamos Cantidades

: 4 maihomes Dﬁnfo:gss Pﬁ,ﬁo:é" 16 Millones e oo eecéiCaraios:  dlopuaees

de peset: de p del, de peset total de pesetas de pesetas
Albacete............coeveveunnn. 1 1 — — 2 11,0 5,0
Alicante..............cccoevnnn.. 28 5 14 1% — 34+ 1= 110,8 87,7
Baleares...........coivvviniann. 4 3 2 —_ 9 39,0 39,3
Barcelona.............ooovvunnn. 1 — b5* itd 1+10*° 272,8 147,7
Cérdoba........ccvvvvevvnnnnnn. 141+ — — — 14 1e 0,6 0,6

GuipGzcod. ........coviiiiinnn — == 1* — — 1* 11,0 —

LOGROBO.wv s5:c i 6 5108 8 w0 v s 4 avecs o — 2 — — . 2 9,6 5,0
Madiid s o oo eisissnsosiasinmeis — 2 1 2e — b® 89,0 10,6
Navarra.......cocovvviinennnnn. — — -2 1+ 24 1% 37,3 22,6
Valenonn: ;:: so. .o s save sats s sms s s 14 2+ 2 — 1= - 34 3% 56,3 31,9
VA G- 7 S S 1 3 — — 4 16,7 - 14,7
TOTALES. ... vvrvunnn. 37 4+ 3* 16.4 2# 5+ 8 9* 58-1-22* 6564,3 364,8

NOTA.—En las cinco prlmenu columnas, las cifras con (*) corresp

3

p de curticién y las demés a empresas de fabricacién de calzado,

marroyuineria o feccién en piel!

en el cuadro IX, donde se clasifican, segun inter-
valos de cuantia del crédito asignado, las actas
en vigor con su logglizacion por provincias.

Comparacion con los objetivos prevzstos en el

II Plan de Desarrollo.

Las previsiones sefialadas por el II Plan de
Desarrollo Econémico y Social para el sector del
cuero y piel han sido cumphdas y rebasadas en
su eonjunto, sin mads excepclon que en el afio
1970 a causa de la recesién ya mencionada.

Ello es especialmente significativo en la parte
referente al comercio exterior, en el que las cifras

" de exportacién logradas han superado ampliamen-

te las previsiones, logrando cifras realmente espec-
taculares. ,
Baste decir que las previsiones del Plan esta-

.

blecian un incremento anual acumulativo de las

exportaciones de un 25 por 100 para el conjunto
del sector de la piel. La realidad ha sido muy su-
perior hasta el punto de que la cifra, en valor, de
las exportaciones efectuadas en 1971, ha sido de
siete veces superior a la de 1966.

Unicamente es posible que no se hayan supe-
rado las previsiones del Plan en el capitulo de
inversiones, si bien no s¢ disponen de datos de-
masiado fidedignos para hacer una comparacién

formal.

Industrias instaladas o proyectadas en 1971.

En el afio 1971 no se ha instalado ni se ha pre-
sentado ningiin proyecto de industrias de la piel,
con una inversién superior a los 25 millones de

pesetas.
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la situacidn de la industria de I3 phiel BS [rave

NO SE HABLA
DE LA MODA

CONSTANTE
SUBIDA
DE LOS PRECIOS

POCOS PEDIDOS
EN LA FERIA

En la edicion de la FICIA que acaba de clausurarse, apenas se hablaba
de los altisimos tacones del calzado de sefiora ni de los colorines de algunos
modelos de caballero; la moda —con toda su importancia— cedié su puesto
como tema principal de conversacion al problema de las pieles, mejor dicho, a
las consecuencias graves que puede traer consigo para la industria este
problema del que se habla en todas las ediciones, que se cita en todos los
discursos feriales, pero que sigue sin resolverse y ya ha llegado a un extremo
de gravedad tal que puede causar el hundimiento de una industria que ha
exportado en el primer semestre de 1972 por valor de 9.219 millones de
pesetas (Por lo pronto las exportaciones del segundo semestre reflejardn la
situacion). De nada sirve-engafiarse, afiade F.V. de T. en su articulo publicado
en “Informe Econémico”. La situacién es grave. Las ventas de esta edicion de
la FICIA no pueden haber sido satisfactorias. Los fabricantes no se atreven a
cotizar unos precios que no saben si van a poder mantener ante la constante
subida de los precios de las picles. Podemos calificar de muy optimista el
despacho de una agencia de Premsa que dice que el precio de los zapatos
subird “al parecer”, en un 25 por 100. Hay fabricantes que estin cotizando a
9 dolares los zapatos de calidad similar a los cotizados en la temporada
anterior a 5 délares. Un fabricante mallorquin de importancia afirma que si la
Administracién no arbitra medidas urgentes ‘“en la proxima Feria no habrin
mds de 50 expositores”. Sabemos de una firma americana que colocé pedidos
del orden de los 200.000 pares el aiio pasado y se ha marchado de Elda sin
encargar un solo par de zapatos. “El problema, dicen los americanos, es que el
ritmo de elevacion del precio del calzado espaiiol es muy superior al ritmo de
inflacion en los Estados Unidos y ello nos obliga a buscar otros suministros
(;Brasil? ).

¢ En la elevacion de las cotizaciones en dblares —que por raz6én de

" trdmites, créditos, etc.., siguen utilizando muchos exportadores— hay que

tener en cuenta la devaluacién del délar. Afiadiendo a esto la elevacion
impuesta por la moda —plataformas, colores, etc.— y la elevacion del precio de
las pieles, se llega en algunos casos a aumentos del orden del 80 por 100.

El sefior Calpena, director de la FICIA, ha citado el objetivo de
reconquistar en tres meses las posiciones que se estin perdiendo.

Ha hablado del “comienzo de la pérdida de la demanda” y ha anunciado
que se esperan medidas inmediatas para frenar el crecimiento del precio de las
pieles a través de mayores facilidades para el abastecimiento (reducciones
arancelarias, agilizacion del sistema de reposicion, etc.)

Se hablé mucho en Elda de la sustitucién de las pieles por materiales
sintéticos. Pero esto nunca podrd ser la solucién de cara a la pérdida de la
demanda exterior. El comprador extranjero busca en el calzado espafiol su
calidad, disefio y acabado de primera categoria. Posiblmente vuelva si se
consigue frenar la elevacion de los precios a tiempo, porque también en Italia
y otros paises han subido sus cotizaciones, aunque b en I misma proporcién.
Pero no a por sintéticos. Esperemos, pues, que las medidas gue tome la
Administracién no lleguen demasiado tarde.

RECONQUISTAR
LO PERDIDO

MALAS
COTIZACIONES
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Escoger una persona para que nos hablaa de la
Industria de la Piel fue tarea algo dificil, porque todas las
que trabajan en estas tareas tienen méritos suficientes para
figurar en nuestras columnas.

De ser muchos losentrevistados posiblemente harfamos
harto pesado, al lector, el trabajo de leer sus declaraciones,
ante la posibilidad de que casi todos coincidirfan en los
mismos puntos de vista.

Por esto decidimos entrevistar a uno solo, y sin
pretender molestar a nadie, ni menospreciar ia valia de los
demds, escogimos a D. Emilic Alonso Sarmiento, palme-
sano, 30 afios de edad, actualmente Director General de
Fray, S. A,

Recién terminado su bachillerato ya ayudé a su familia
en ‘“Calzados Gale6n™, para méds tarde incorporarse en
¢ “Rodriguez Gancedo y Rubio, S. A.” en la compra y venta,,
al por mayor, de pieles curtidas.

Ademds del Bachiller cursé los estudios de preuniversi- .

tario, estudié Ciencias Econ6émicas en la Universidad Com-
plutense de Madrid y realizé el II Programa Desarrollo Alta
Direccibn Empresa (PDADE If ) del IESE en Barcelona.

A este joven, por edad, y veterano por las actividades
desarrolladas dentro Ia industria de Ia piel, le preguntameos:

— (A qué cree Ud. que es debido todo el “ruido” en
torno a la industria del calzado: precios en alza, declara-
ciones contradictorias de Ia premsa, expedientes de crisis,
etc....etc...? '

—El calzado ha cobrado una enorme importancia den-
tro del total de las exportaciones espafiolas. Por eso es
normal que cualquier problema en este sector resuene
rdpidamente en todo el dmbito nacional.

Ademds de que hoy, en la industria del calzado, nos
enfrentamos a importantes problemas que ponen en peligro
nuestras exportaciones y por lo tanto, también, la supervi-
vencia de muchas de nuestras empresas:

—;Podria citarnos cuales son dichos problemas?

—Asi, “a bote pronto”, se me ocurren los siguientes:

La nueva paridad, desde el mes de Abril, de Ia
peseta-dolar, que ha reducido gravemente nuestro margen
competitivo frente a la industria italiana dentro del amplio
mercado de los EE.UU.

No estoy muy seguro de hasta que punto nuestra
economia depende de las importaciones, ni tampoco de los
posibles peligros de inflacion que pudieran existir en Abril
de este afio, pero me parece que una falsa politica de
“prestigio”: una moneda “fuerte”, que tanto perjudica a
nuestras exportaciones, -al turismo y a las remesas de
nuestros trabajadores emigrantes, puede resultar catastréfica
para nuestro pais. Y si existen razones vélidas —no una
errdénea concepcién del prestigio nacional— para mantener

una tal politica, me gustaria que los responsables de

A§<<Para solucionar los problemas
de la industria del calzado
~ hay que empezar por ahi»

dice don Emilio Alonso Sarmiento, de «Frau, S. A.»

nuestra economia nos informaran piiblicamente de ellas con
la difusién adecuada y en un lenguaje que todos podamos
entender.

También tenemos, desde hace ya tiempo, el problema
de las corrientes proteccionistas que presionan en el merca-
do estado-unidense. Y ya sabe Ud. que, hoy por hoy, dicho
mercado es esencial para nuestras exportaciones de calzado.

Finalmente ha surgido una complicacién adicional e
importante. Me refiero a la espectacular subida de los
precios de nuestra imateria prima: el cuero. Al cerrar su
exportacién de cuero en bruto mercados tradicionalmente
exportadores como Argentina, Brasil.... etc., se ha produci-
do una repentina escasez de materia prima con la consi-
guiente alza de precios que tal hecho produce siempre en
una economia de libre-mercado.

—Podemos decir que, relativamente, es Ud. “un recién
llegado™ al mundo del calzado?

——En absoluto. He nacido y me he criado en él. Entre
mis primeros juguetes figuraron ya hormas retiradas de la
fabricacién y los tipicos “albons” que se usaban en el
envasado de los zapatos. Recuerdo también de pequefio, en
la temporada de verano que pasidbamos en Camp de Mar
(cuando ain se podia disfrutar all{ de tranquilidad), haber
dibujado zapatos con una plantilla que me proporcioné mi
padre.
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, De mi sistema de valores muchos son los que le debo a

él. Pero, salvando las distancias entre ellos, tres creo que

son los mds tipicamente emanados de mi progenitor: la
honradez, la libertad e independencia y el carifio hacia los
zapatos.

Lo que ocurre es que anduve unos 5 afios por Madrid
estudiando economia y que incluso hubo algin momento
en que pensé dedigarme a la macro-economia como profe-
sién o dentro de la ensefianza. Pero después me casé y una
nueva avalancha de fabulosos “zapateros” entr$ en mi vida.

- Yo supongo que eso de los zapatos debe ser como una
especie de droga. Mire Ud. de toda mi familia, propia o
politica, el que estd mds alejado de la industria del calzado
s¢ dedica a l1a venta de pieles para la fabricacién de zapatos;
los demds o los fabricamos o los vendemos.

~;Oué opinién le merecen sus colegas directivos dentro
de este sector industrial?

~Son unos luchadores fantdsticos. A fuerza de “pu-
fios” han hecho de la industria del calzado uno de los
pilares bdsicos de nuestra balanza comercial. De verdad que
solo los que llevamos muchos afios conviviendo con ellos
podemos comprender hasta que punto han tenido que
batallar contra todo, dia tras dia, sin desfallecer nunca.

—;Y el sector obrero? .

—Pues lo mismo y mucho mds. Mire Ud. yo opino que
en Espafia el desarrollo lo estan financiando los obreros.
Que apoyados sobre el truco de la no-reglamentacion del
derecho de huelga estamos promocionando los diversos
sectores industriales. Que cada nuevo ““‘convenio colectivo”
aumenta las diferencias entre los sueldos de los cuadros
directivos v los sueldos inferiores. Afiddale a todo esto el
hecho de que el convenio colectivo de nuestro sector es
uno de los mds bajos y digame que se puede decir de unos
hombres que, a pesar de todo ello, trabajan cada dia més y
mejor,

—iQué soluciones o medidas acomsejaria para hacer
frente, en lo posble, a todos los problemas gue hoy
aguejan a la industria del calzado?

—Podriamos hablar horas sobre posibles medidas a
tomar, desde una mayor cooperacidn entre todas las indus-
trias del sector hasta una mejor estructura financiera de
nuestras empresas pasando por una intensa formacién pro-
fesional a todos los niveles.

Pero yo dirfa que lo primero podria ser el conceder
realmente, sin tapujos, a los departamentos comerciales,
toda su importancia dentro de la estructura empresarial.
Que toda la empresa (produccitn, finanzas, compras... etc.)
vaya a remolque del departamento de marketing. Primera-
mente saber que es lo que nos quieren consumir, venderlo
después y por altimo fabricarlo. Aplicar de verdad cual-
quier modelo de “madrketing integrado”, aunque sélo sea el
mds tradicional y sencillo. Yo empezaria por ahi.

. Un Hombre da un camino para re-empezar, Conoce la
materia, No hay duda, La seguridad de sus contestaciomes
nos lo han demostrado. Sabe por donde se perderd el
negocio v qué hacer para salvarlo: “yo empezaria por ah{”.
Cnando una personz de la categoria comercial del Sr.
Alonso sefiala de manera tan clara, rotunda y sencilla el
camino a seguir, ;por qué no intentamos, partiendo de su
experiencia, “empezar por ahi”?

—~Gracias, Sr. Alonso Sarmiento, por todo cuanto nos
ha dicho. Sus declaraciones son interesantes. Pueden ser de
valiosa ayuda,
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Desde mi punto de vista

La velocidad con que ha evolucionado en los dltimos afios la Industria de la Piel, ha producido una
revolucion que alcanza desde la recogida de la piel, cuando se separa del animal, hasta la venta de los
manufacturados al consumidor. ' '

Sobre un planteamiento que en los afios 60 estuvo basado en un crecimiento de la industria nacional,
con un mercado (EE.UU.) en creciente demanda y un aprovisionamiento de materias primas (cuero en bruto)
de dmbito mundial, estimulada por una politica exportadora y apoyada por liberales procedimientos de
financiacion, esta industria supo aprovechar la coyuntura llegando a alcanzar resultados de tal magnitud que se
puso en cabeza de cualquier rama industrial exportadora, manteniendo, al mismo tiempo e incluso con exceso,
la oferta en el propio mercado nacional.

A partir de 1971, cambia radicalmente el planteamiento indicado. Del principal mercado en constante
crecimiento (EE.UU.), nos llega la primera alarma con la discusion del proyecto de la Ley Mils; los mercados
de aprovisionamiento (cueros en bruto) inician un aumento de precio de unas proporciones nunca vistas,
llegando a alcanzar, en algunos tipos de cuero, subidas de un trescientos por cien, al mismo tiempo que, por
paises tradicionalmente exportadores de pieles en bruto, se adoptan medidas restrictivas encaminadas a
destinar sus pieles a sus propias manufacturas.

Las condiciones estimulantes a la exportacion espafiola retroceden a consecuencia de cambios de moneda
y nuestra industria tendrd (tiene ya) que enfrentarse con una situacién diferente a la de los afios 60.

Con el primer planteamiento de excesivo crecimiento de los afios 60 o con el que serd en los afios 70 (lo
que serd no lo sabemos) el mundo entero seguird usando zapatos y otras manufacturas de piel. Los zapatos y
las manufacturas de piel espafiolas, pueden y deben ser articulos de exportacion.

Estudiar, pues, todas las causas que puedan perturbar esta exportacion a través de! cauce sindical, con
sus agrupaciones y cooperativas, incorporando, ademds, a aquellas otras entidades o asociaciones cuya actividad
es plenamente ‘exportadora; con el apoyo de la Administracién que, en mi opinién, no faltard si las
propuestas de soluciones son comnjuntas y razonables; con el firme propdsito por todos los sectores de que

. “cada palo aguante su vela” es, a nuestro modo de ver, el camino que ha de seguirse para que la industria de
* la piel sea, repetimos una vez més, una industria eminentemente exportadora de sus manufacturas,

Antonio Munar Ferretjans
Presidente de la Unién de Empresarios del Sindicato Nacional de la Piel.
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A pesar de la crisis
se seialan

buenas perspectivas
para el calzado

El sector de la piel estd atravesando un momento
critico, pero los problemas serdn inmediatamente resueltos.
En estos o parecidos términos se ha expresado en los Gltimos
dias el director de la F.JI.C.LLA., que hace dias se celebrd
en Elda, don Roque Ca pena.

El problema estriba, en definitiva, en el anunciado
momento de los precios, que para el calzado subird hasta un
20 por 100, como consecuencia sobre todo, de la escasez
interior en el abastecimiento de materias primas. El sector
pide, en consecuencia, una total liberalizacion de las exporta-

_ciones. Entretanto, se teme una momentinea caida de los
precios como consecuencia de un generalizado almacena-
miento de los curtidores, que aguardan el previo encareci-
miento.

EVOLUCION DEL SECTOR

Durante el pasado- 1971, el sector de la piel logro
recuperarse del bache que sufrid en el afio precedente,
logrando incluso alcanzar niveles de produccién muy supe-
riores a los obtenidos en ejercicios anteriores. Tal recupera-
cién obedeci6d, fundamentalmente, a una fuerte recuperacion
de la demanda y a un espectacular incremento de las
exportaciones, que superd en 1971 los 13.000 millones de
pesetas,

EVOLUCION DE LA PRODUCCION DE CURTIDOS
Percentaje do
Yaduses y sauings - Umided 1878 1871 varlzeién
: 1971/70
“Buales ... ... .. . .l . Tm. 9.358 10.634 + 138
Cueros para gharnicionerla. Tm. 1.087 . 863 — 19,2
Guerss industriales ... ... ~Tm. 1.183 538 -— 58,0
‘Engrasados para empeine . Tm. 218 277 + 270
Piel 2 empoine sl cromo. Miles de
piese 182.486 233,973 + 215
Lanares y cabries
Bedanes ... ... ... ... ... Miles de .

. piege 51.789 70.387 +.36,0
¥ Divos curtides tanares . ... BMiles de . . :
T ' piese 76.363 113152 + 481
-Surtidos ‘cabries. ... ... ... Miles de :

] piese 16.638 9.582 — 45338
N .

El cuadro que se incluye muestra la evolucién de la
produccion de curtidos en los dos ditimos afios. Es de
detacar que la industria de bienes intermedios alcanzé un
incremento en torno a un 15 por 100.

“BOOM” EN LA PRODUCCION DE CALZADO

Por su parte, el subsector del calzado, que se estd
situando en uno de los mas destacados lugares de nuestro
comercio exterior, registré una produccién en 1971 de cerca
de 107 millones de pares, con un aumento de un 14,4 por
100 con respecto al volumen producido el afio anterior y un
incremento de un 27 por 100 del valor de los pares
producidos en 1970. .

En Ja evolucidén de la produccion de calzados es de
destacar el hecho de que las mayores cifras de incremento
han correspondido a los calzados de sefiora y nifio, al tiempo
que se ha observado una fuerte regresion de sandalias y otros
tipos de calzados econdmicos. Tal resultado es una clara
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muestra de la creciente exigencia del mercado de productos
de precios y calidades superiores.

En la tabla que se incluye se recoge el detalle de la
evolucion de la produccion de calzado en los dos ditimos
afios.

PRODUCCION DE CALZADO
(En miles de pares)
Porcentiajes
de variacién
1970 1971 1971/78
Calzado de cabaliers y
cadete ... ... ... . ... 33.852 31.885 — 52
Calzado de sefiora ... 34.331 55.587 -+ 618
Calzado de nifie ... 15.61¢0 18.777 + 20,2
Sandaliag ... .. .. .. 8.688 0% -— 93,0
Otres tipos de calzade
de cuere em serie ... 1.038 113 — 89,2
TOTALES .. .. 93.520 166.942 + 144

ESTRUCTURA SECTORIAL

Pese a los hdndicaps estructurales que el sector adn
soporta, entre los que en gran medida pesa la todavia fuerte
atomizacion de los establecimientos fabriles, durante 1971 la
utilizacion de la capacidad productiva del sector se situd en
un 90 por 100, sobrepasando considerablemente la media
correspondiente al conjunto de la industria nacional.

lguaimente, la productividad obtuvo notables mejoras,
con un aumento de un 23 por 100 en valor de fa produccion
por hora obrero para el subsector del curtido y de un 22 por
100 en las industrias del calzado.

EXPORTACION DE CALZADO
{Enero~junio)
Millones de pesetas
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Por otra parte, como consecuencia del fuerte ritmo de
artividad del sector, la evolucidén del comercio exterior de la
i dustria de la piel ha experimentado un aumento franca-
mente espectacular, con un saldo positivo para el Gitimo afio
de alrededor de 15.500 millones de pesetas. Y tal trayectoria
ascendente vuelve a subrayarse en la primera mitad del
presente afio, en la que la exportacion de calzado ha
superado ya los 9.000 millones de pesetas con respecto a los
escasos 5.700 millones correspondientes al mismo periodo
del afio precedente.
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¢ EL PRECIO DEL CALZADU

El complicado engranaje del comer-
cio, con sus multiples problemas a resol-
ver y con la continua variaciébn de las
circunstancias en que debe desenvolverse
la actividad mercantil, tiene frente al
pablico consumidor una fachada unifica-
dora y la més visible por su destacada
importancia: Los precios.

No podemos entrar, en forma alguna,
en un analisis detallado de las muchas
caras y facetas de este elemento basico
en toda economia; solamente intentare-
mos citar algunas ideas que nos parecen
esenciales.

El precio es la suma de dinero que
acuerdan sea pagada por un bien o por
un servicio, el que vende la cosa o presta
el servicio y el que la compra o recibe.

Por tanto, no deja de ser algo inge-
nuo pensar que el precio es y ha de ser
exclusivamente la suma de unos’ com-
ponentes de produccidn y comercializa-
cién, con unos margenes de beneficios,
pues esto requeriria un mercado amplia-
mente equilibrado, sin influencias exter-
nas y poco menos que de laboratorio. Y
sin embargo, no deja de ser este sistema
la base de partida més aconsejable para
una normal gestidbn empresarial indus-
trial, aunque siempre con la vista puesta
en las influencias externas.

En un mercado maduro como es el
del calzado, con caracteristicas marcadi-
sitnas en este aspecto, las influencias de
todo tipo que interfieren el precio liegan
a ser la pesadilla del empresario.

Las modas, fundamentales en el mer-
cado maduro, que producen la ripida
obsolecencia -y depreciacibn de produc-
tos perfectos, pero ya pasados.

Los mercados internacionales de
materias primas, en los que las tensiones,
al adquirir amplitud y fuerzas mundiales
son, no solamente incontrolables, sino
en su mayoria imprevisibles, como pue-
da ser una menor oferta por parte de
paises de fuerte produccién, o una ma-
yor demanda por nuevas modas o nuevas
aplicaciones. Y esto pasa con el cuero,
cuyos precios se forman internacional-
mente, sin més posibilidad para el
fabricante de calzado que enterarse de
sus variaciones.

Las dos notas vistas producen la im-
posibilidad de almacenar grandes stocks,
que aparte de su elevado costo financie-
1o, pueden desmerecer, antes de usarlos,
por la moda,

Las grandes dificultades financieras
que lo dicho reporta pues la reposicion
de materias primas llega a ser a precios
que absorben el total beneficio obtenido
en el periodo anterior,

Las bruscas y amplias variaciones en
los indices de consumo, ya del producto

por
RAFAEL ALCOVER

en si, ya de sus diferentes calidades,
derivado todo ello del mayor o menor
éxito econdmico de otros sectores. del
mercado. Este problema es mucho més
sensible en los bienes de uso inmediato
como es el calzado y mientras mas res
tringido sea el mercado.

Frente a un complejo mundo como el
que hemos apuntado, facil es ver que si
bien existen unas directrices comunes en
los problemas que se plantean, éstas
interfieren en forma muy diversa segiin
la clase de calzado fabricado. Un ejem-
plo lo explicard: la fabricacion de calza-
do clasico de caballero, por su perma-
nencia de estilo, sufre mucho menos de
estos problemas que la fabricacién de

)

calzado de sefiora de avanzados disefios.

Junto a todo lo visto, dos factores de
importancia vital aportan decisiva in-
fluencia desde frentes distintos. La infla-
cibn y el creciente costo de la mano de
obra.

La primera, compaifiera casi insepara-
ble del desarrollo, estd actualmente pre-
sente en toda Europa y en Estados
Unidos. FenOmeno general derivado de
la mayor cantidad de dinero gue circula
y de la mayor rapidez de su giro, su
influencia se infilira en toda la econo-
mia, como enfermedad que ataca a su
eje, el dinero.

Toda compra es un trueque de dos
elementos y las cantidades de cada uno
de ellos que entre en el cambio, depende
del aprecio que merezca. Y el dinero, no
solamente entra en esta regla, sino que
es su mas sensible protagonista.

El coste de la mano de obma es
problema con profundas raices y amplio
ramaje en muchos sectores de la vida, no
exclusivamente econdmicos. ;jHabra algo
sencillo en la economia de nuestros
dias? . La verdadera solucion es hallar el
exacto indice de productividad y su
valoracion; Esto es en teoria muy claro,
en la prictica muy dificil. Cuando el
concepto integral de empresa no sea una
teoria sino la prictica de cada dia, las
cosas se facilitaran.

Hoy por hoy, el problema es mas

" decidir si los aumentos de salario son

para que alcance este indice de producti-
vidad, o si ya lo sobrepasan.

Y todo ello, al ser un problema hu-
mano y no simplemente mecanico, ad-
quiere las alturas que le confiere la
naturaleza misma de las cosas.

En este dificil ambjente, en esta en-
crucijada de tensiones de todo orden, el
fabricante de calzado ha de levar, dia a
dia, el tim6n de su empresa. ;Nada
nuevo bajo el sol! . El ser empresario, el
serlo de verdad, es bregar cada dia con
estos problemas y con muchos otros.....
({Quieren que hablemos de las letras de
cambio? .

ANDRES
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soviético
islas

por ANTONIO COLOM

1erca
para nuestras

Los agrios, el calzado v los textiles son los tres grupos
de productos que podrian verse mds beneficiados por el
reciente acuerdo comercial susczito entre nuesito pais y la
Unidn Soviética, v del que va ddbamos cuenta al lector en
nuestro anterior articulo, |

Hemos de insistir en que las posibilidades del mercado
soviético son muy importanies para una sere de productos
espafioles, vy, por consiguiente, de nuestras islas,

Manufacturas de la piel, calzado y hortofruticolas, son
tres productos islefios con grandes posibilidades de penetrar
en el gigantesco mercado ruso. La sxistencia del acuerdo, sus
ampliaciones v repercusiones, tales como la creacidn de una
Oficina Comercial sovittica en Madrid v una espafiols en
Mosct, permitird una facilidad y una regularidad de inter-
cambio, asi como un mayor volumen,

Fl mercado ruso no es muy abierto, pero es tan enorms
que cuando comprz unz producto, una mercancia, aungue
sea en cantidades limitadas, cobra ya importancia.

Habrd que dejar gue transcurra algin tlempo, pero s
indiscutible que el reducido comercio de ahora e muliiplica-
14 por cinco, diez, 0 mds todavia, Entonces es cuando los
productos mallorquines, o menorquines, que forman parte de
la lista de zdquisicionesyusas tienen que estar preparados para
el envio. .

Nosotros creemos gue las manufacturas de la plel v el
calzado, son los dos elementos a través de los cuales nuestro
Archipiélago, puede v debe beneficiarse de este acuerdo, La
artesania balear tiene, igualmente, las mejores perspectivas.
Estd anunciada una Exposicién de Artesania espafiols en
Mosc, que promete despertar una gran atencidon. En la
proxima gue pueda montarse, Baleares, deberia tener va su
G‘Simd,,, . )

En cuanto al turismo, creemos gue vale la pena promo-
verlo v encauzarlo. Los rubles también cuentan, a Iz hora de
las divisas. Y si no, recordemos que al {irmar el mencionado
acuerdo el Viceminisiro ruso de Comercio Exterior brindd
con la frase de “salud y pesetas”, que fue contestado por el
presidente de Ia delegaciOn espaficla con un Y rublos™.

Rusia estd dispuesta a comprar todos los excedentes de
la cosecha espafiola de agrios. De ahi la satisfaccidn de los
valencianos, Y, por qué nc podrd haber dentro del tiempo
necesario una logica satisfaccidn entre los fzbricantes de
calzado islefios y los productores de manufacturas de la piel
de nuestras islas, al ver que son objeto de gran demanda por
parte de los organismos soviéticos de importacidn? . Es
preciso, pues, que nuestros productos penetren en aguel
inmenso mercado. Concretamente, e insistiendo, nuestros
fabricantes de calzado tienen, dada la siuscion de esta
produccidn en la Unién Soviética, excelentes perspectivas de
venta, Es dificil evaluar ahora las posibilidades de este

acuerdo que abre un gran mercado a nuestros productos.
Pero, podemos adquirir una idea si consideramos que Rusia
es hoy la segunda potencia econdmica —mejor diriamos,
industrial—, del mundo, con una fabulosa reserva de recurzos
naturales, sobre todo en Siberia, que trata de pomer en
explotacion v para lo cual estd formalizando voluminosos
contratos de adquisicion de bienes, de tods clase, con
varios paises occidentales,

Un dato expresive a la hora de valorar la importancia
del mercado soviético, es el que sus importaciones proceden-
tes de Occidente estdn ya superando los 10 mil mmllones de
dolares,

La particular “Ostpolitik”, de cardcter mercantil, inicia-
da afios atrds por el Gobiemo espafiol, ha alcanzado una de
sus més importantes metas.

Mallorca, Baleares, no puede desaprovechar esta meta
conseguida,

Estamos convencidos de que a partir de 1973, el comer-
cio exterior entre Espafia y la U.R.S.S. acusard un importan-
te incremento, un progresivo  aumento, hacia las tran-
sacciones que ha de podbilitar el juego de las necesidades
reciprocas v de b muiva correspondencia de productos.
Espsremos que entre estas necesidades vy estos producios
encontraremos el nombre de Baleares, de un “made in
Mallorca™. ‘

Porque el zapato islefio —Inca o Ciudadela, Lluchmayor
o Alayor, ¢ incluso Palma— tiene hoy calidad, estilo, precio
y tradicion. Y, por eso, hemos de estar presentes en todo
mercado intemacional, sea el “americano” o el ruso.

’

INCA - MALLDRCA

{(NOMBRE COMERCIAL REGISTRADO)

EXPORTADOR N.° 15,446 - IMPORTADOR N.° £5.6813 - FABRICA ¥ OFICIMAS: POLIGONO INDUSTRIAL - APARTADO, 16 - TELEFONO 69 - TELEGRAMAS: CALGEL
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La industria de la piel
en la economia nacional

Con el nombre de industrias de la piel se incluyen una
serie de actividades industriales cuya caracteristica comin con-
siste en que en todas ellas se utiliza la piel como materia prima
basica.

También suele hacerse referencia a este grupo de activi-
dades con la expresion menos genérica de industrias del
cuero y del calzado.

Las pieles de los animales se someten a diversos trata-
mientos y operaciones para convertirlas en la materia durade-
ra apenas permeable al agua y a la vez suave, elstica y
flexible, que es el cuero; para ello se hace uso de los
extractos curtientes (vegetales, minerales y sintéticos), de los
cuales el mis importante es el extracto de quebracho que se
importa de Argentina y Paraguay.

En su conjunto la industria del cuero y calzado, se
Euede considerar como una tipica industria de produccién de

ienes de consumo.

La industria espafiola del cuero y del calzado abastecen

%/7205% %(&ﬂk'}% 445,
L%&w / t’%{a//awa/

Por Daniel Barreiro Doval

practicamente todas las necesidades del mercado nacional y
cuenta con posibilidades crecientes en la expansion de su
exportacion.

El Sector Piel ha realizado en 1971 un sustancial avance
en su tendencia expansiva, alcanzando la cifra de 239
millones de dolares de exportacion de productos industriales
de los que 179 millones de dolares han sido en calzados y- 34
millones de dolares en vestidos y articulos de piel de uso
personal. La.industria de manufacturas intermedias, de pele-
teria especialmente, aportan los 26 millones restantes. -

La industria de la piel, en su conjunto enmarca la
actividad laboral de mas de 122.000 personas ocupadas;
distribuidas en unas 7.000 unidades economicas o estable-
cimientos.

En este Sector, el 21,80/0 son pequefias empresas, de 10
a 100 obreros, solo el1°/oson establecimientos de mayor
tamafio, de mas de 100 obreros y el 77°/o restante pequefios
talleres, menores de 10 obreros. La dimension tipica del
establecimiento es del orden de 30 obreros.

Estas industrias se encuentran radicadas en las provincias
de Baleares, Barcelona, Castellon, Valencia, Alicante y Alba-
cete las cuales producen el 67°/o aproximadamente del total
del Sector. Esta preferencia tradicional se basa en la destreza
de la Mano de 8bra aunque ultimamente se va notando su
escasez precisamente en %aleares y Alicante en donde el

Turismo va absorbiendo cada vez mas mano de obra proce-
dente de otros sectores.

En calzado, Alicante produce aproximadamente una
tercera parte del total del pais, en sus nacleos de Elda,
Novelda y Villena (en esta provincia la industria del calzado
atraviesa un delicado momento). A Alicante sigue en 6rden
de importancia nuestra provincia con sus centros mas impor-
tantes en :Inca, Ciudadela, Lluchmayor, Alar, etc. Caste-
llon, Zaragoza, Logrofio, Albacete y Barcelona son también
provincias productoras de cierta importancia. Para darnos
una idea de la evolucion creciente de la industria del calzado
veamos:

3




EVOLUCION DE LA PRODUCCION
DEL CALZADO DE CUERO

ARNOS MILLONES DE PARES

1950 19,6

1955 23,6

1960 27,6

1965 55,6

1969 87,5

1970 97,0

1980 225,0 (dato estimado)

RESUMEN COMPARADO Y EVOLUCION DEL COMERCIO
EXTERIOR SECTOR PIEL (EN MILLONES PESETAS)

- EXPORTACION ofo aumento
Productos 1.969 1.970 1971 respecto
Pieles en bruto 150 129 66 Mo anferior
Curtidos 1.173 1.254 1827 6,8 458
Calzados 7.019 7.618 12512 8,5 64,2
Otras manufact. 1.232 1.739 2.388 41,3 373
Totales 0574 10.740 16.793

EXPORTACION (en miles de Pesetas)
al 31 de Mayo
Producios 1972 !il 31-5)
Curtidos 903.049,00
Calzados 8.235.644,00

Otras manufac. 1.226.024,00
Total

10.364.717,00 (en cinco meses)

Ante los datos expuestos el tanto por ciento de incre-
mento en las exportaciones durante el corriente afio 1972
glafrece que no sera inferior al conseguido en 1971 pese ala

ificil mtuacién que actualmente atraviesa el sector, debido a
ciertos desajustes de Orden coyuntural y que el Sindicato

Nacional de la Piel ha expuesto en su dia a la Administra-
cion competente.

En el mercado internacional han aparecido paises expor-
recia, etc. el zapato

tadores como: Brasl, Iran, Portugal,

espafiol sigue siendo de excelente calidad, pero su precio es
muy superior al brasleiro por ejemplo, casi en un cincuenta
por ciento.

El aumento notable en los precios de la piel y otras
Materias Primas ha sido otro de los principales motivos que
originé que en el mes de Julio se produjera un retroceso en
la exportacién en la media de aumentos por mes, alcanzando
solo un 6,89 por ciento.

Confiemos que en los proximos meses se recupere el
ritmo anterior y las Previsiones de Ventas al Exterior se vean
superadas por la realidad.

Salord, 26
Tels. 367 - 1133

asinca, S.qd.

FABRICA DE ARTICULOS DE PIEL

INCA (Mallorca)

GUILLERMO

Poligono de la Victoria
Calle Gremio Tintoreros
Manzana XX - Solar 6

FABRICA DE CURTIDOS

Especialidad en Alfombras y Toro Africano para la confeccién

POL FERRER

Teléfonos 25 04 48
2508 35
Palma de Mallorca




Todos “‘sabemos” lo que es el cuero. Estamos
cansados de ver y de usar cosas de cuero. Pero ;sabemos
mucho acerca del mismo?

No; yo diria que no. Y para convencernos lo mejor es
preguntar. Os convencéreis de que la gente sabe unicamente
eso: lo que es el cuero. Pero en cambio ignora su origen, su
expansién, su antigiiedad y hasta la constante transfor-
macién que ha sufrido hasta llegar a nuestros dias.

Segiin consta en los diccionarios la palabra CUERO,
viene del vocablo corium, derivado del griego chorion. En
realidad es un sin6nimo de piel.

La palabra ha dado origen a muchos refranes, algunos
de los cuales inserto al final de este trabajo.

Pero ya dije mas arriba que no voy a hablar del
cuero, ni de las cosas que con él se hacen, sino de su lejano
pasado y de su evolucion.

Porque si nos aferramos al aspecto arqueolégico po-
dremos comprobar que los primeros que emplearon el
cuero —o sea la piel curtida— fueron los egipcios que lo
utilizaron preferentemente para cubrir sus lechos y sus
asientos.

Parece ser que en un principio —pues no existia tal
industria— cada cual curtia el cuero que empleaba en sus
menesteres particulares.

Sin embargo, pronto naci6 tan interesante industria.

Los griegos llamaron a los curtidores schutotomoi,
mientras en Roma se les bautizd con el nombre de
coriarios.

Dice Homero que Eumeo ‘“‘se hacia sus sandalis de
piel de toro™.

Sin embargo ya se mencionan obreros dedicados a
tales trabajos.

Uno de los mas famosos fue Tiquio, beocio, autor
del escudo de Ayax, elaborado con siete pieles de toro cosidas
entre si.

A Tiquio lo suponen, ademas, inventor del arte de la
zapateria.

Avanzando el tiempo tanto en Grecia como en Roma,
la industria di6 origen a varios oficios que iban aumentando
a medida que aumentaban las aplicaciones, figurando las
siguientes:

a) Los zapateros subdivididos en varias categorias.

b) Los guarnicioneros (lorarius).

c) Los fabricantes de objetos de cuero o de adornos de
esta clase para el ejército (tabemacularios).

d) Los constructores de corazas (loricarius).

e) Los fabricantes de pergaminos (membranavii).

f) Los fabricantes de articulos de viaje (ampullarius).

g) Los fabricantes de objetos de piel fina y teiiida.

h) Los embaladores, que cubrian de cuero los cofres
de madera.

i) Y los que de los residuos del cuero fabricaban cola
(glutinarius).

Homero solo menciona los cueros de buey y de
cabra; pero como ven posteriormente tanto los griegos
como los romanos emplearon de toda clase de pieles, con
algunas de las cuales produjeron verdaderas obras de arte.

En una inscripcibn del afio 202 -en tiempo de
Septimio Severo— en la que se fijaban los derechos de

EL CUERO,
esa cosa que-
nos vino de Egipto

Escribe: Joaquin M2 DOMENECH

aduana en determinada poblacibn de Numidia, se dedicaba
a los cueros una ley especial (Lex. coriaria).

Es logico pensar que el cuero curtido —(corium
perfectum)— pagaba una tasa més elevada que el pilosum,
es decir, la piel con pelo pero sin curtir.

En el mismo articulo quedaba incluida la cola —como
derivada del cuero— y las esponjas, tal vez por considerarlas
despojos animales.

Diocleciano —en su edicto— dedicaba también un
articulo a los cueros. Naturalmente en la primera linea
figuraban los pellis Babylonica, Traillana, Phoenicae y
Lacchena o sea los cueros de lujo.

En segundo lugar seguian los cueros comunes, estable-
ciéndose una distincion entre los que usaban los zapateros
y los guarnicioneros.

El cuero —muy antiguo, como ven— adquiri6 gran
desarrollo en la Edad Media, sobre todo en su elaboracion
artistica. El cuero estampado floreci6 en la Epoca del
Renacimiento.

Espafia —que no siguié inmoévil— llegb a tener justa y
merecida fama a partir del siglo VIII. Sevilla, Barcelona,
Toledo, Ciudad Rodrigo,, Valencia, Ciudad Real, Valladolid
y sobre todo la sultana Cordoba —que aproveché esa
industria importada por éarabes— se distinguieron en la
manipulacion del cuero.

Podriamos seguir hablando de tal materia; pero el

- trabajo se nos haria exhaustivo. Digamos, eso si, que los

cueros artisticamente trabajados, se emplean principalmente
para la encuademnacion, la decoracibn mural, la de asientos
y respaldos y sobre todo en el enriquecimientos de carteras,
portamonedas, petacas y multitud de objetos anidlogos.

Y terminamos este condensado trabajo.con algunos
refranes, que encierran un cimulo de verdades y de inten-
ciones significativas. Veamos algunos:

““Acudid al cuero con el albayalde,
que al cabo los afios no se van en balde”.
(Refrdn que satiriza a las mujeres que procuran
disimular su edad, encubriendo con afeites las arrugas y
otros defectos de la cara).

“Con cuero y carne’’
(Con las manos en la masa, con el hurto en las
manos, en el acto, en el mismo hecho).

“De cuero ajeno,
correas largas”.
(Que da a entender cuian poco cuesta ser generoso a
costa ajena).

“Dejar a uno en cueros”.

(Despojarlo de lo mas preciso, de cuanto poseia o le
quedaba).

“En cueros vivos”,

(En carnes o en completa desnudez, sin vestido
alguno. Dicese también por exageraciobn metaférica, alu-
diendo al miserable y haraposo traje de algin indigente).

Existen muchos mas. pero creemos que con estos hay
bastantes.
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CARPINTERIA -EBANISTERIA- DECORA( IONES

FABRICA: GREMIO TONELEROS, 4 MANZANA XXIIl POLIGONO I. “LA VICTORIA” TEL. 278700 - 04 - 08
PALMA DE MALLORCA )

Carpinteria
Ebanisteria
Decoraciones

CABANAS modelos -?E%Wgé

Modelo BERMUDA 52 m.?

Sala-comedor

Dos dormitorios

Armario

e Bano
e Cocina

Terraza

e s

Porche

Exposlclén permanente en la propia FABRICA
\Visitas: 9 & 13 y de 4 & 7 todos los dias excepto sibados y dommgos
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POSTAL DE IBIZA por JUAN CASTELLO GUASCH

La moda Yvy...

Sobre la negra y plisada gonella de la indumentaria femenil del
siglo pasado, era prenda obligada el delantal —‘‘devantal de mostra”—
que aqui s6lo vemos en su parte superior, en la que puede apreciarse
la ancha faja de bordados complicados y policromos que lo adorna-
ban. Rojo, amarillo, verde y azul eran los colores dominantes, Y en
esa labor si que, segiin nos dicen, se requeria manos especializadas,
aunque tambien de la propia-campifia. (Foto V. Dominguez).

Con la “filosa” bajo el brazo, el blanco copo de lana en la
horquilla y el huso colgante enroscando la hilada, la mujer —verdade-
ro tipo formenterense— parece gozar en su tarea de convertir en
materia para el telar casero los ‘“vellos” limpios y cardados ya, que no
hace mucho abrigaron las ovejas y corderos de su pequefio rebafio. Y
no se trata, seguramente, de una hilandera profesional, que el arte de
hilar era asignatura elemental en la nifiez de tcda mujer. formenterera o
campesina ibicenca. La nifia, expectante, parece estar aprendiendo las
primeras lecciones de las hdbiles manos de la abuela, Y el buen
reporter gréfico catalin —y buen amigo de las islas Pedro Catald
Roca—, captd en su cdmara la bella imagen.

... la manufactura de la piel

Viste como quieras

La verdad es que en Ibiza no tiene

solera el arte de-la confeccién. No la .

tuvo nunca en cuanto a proyectarse
conscientemente al exterior. Hasta
ahora. Y ain hoy, con la explosién de la
moda “adlib”, puede observarse una casi
completa inhibicién del elemento ibicen-
co, tanto en el lanzamiento como en el
uso y exhibicion de las prendas de vestir
creadas dentro esta linea excéntrica y
variada que tanta resonancia obtuvo y
tiene en los medios mds diversos. Singu-
larmente y casi de modo exclusivo entre
el elemento turistico, que es el que se
encarga de proyectarla y divulgarla al
exterior, ademds de iniciarse aqui, en la
isla, en el liberalisimo uso de cualquier
atuendo, por estrafalario que sea. Lo
mismo en las calles de la ciudad que en
los mds apartados rincones de la geogra-
fia islefia, incluida Formentera. Que las
gentes de aqui ya no se extrafian de
nada, ni por un palmo mds de tela ni
por cuatro palmos de menos. Tanto si se
trata de una zamarra de piel de cordero,
de un kaftan agfano, de una falda de
lunares o de una camisola payesa.

Lo tnico que nos falta ver es la
“xamarreta” y el “caputxo” de princi-

pios de siglo. Si bien no hemos perdido-
las esperanzas, pues esos “hippies” son
capaces de todo. k
A ellos, digase lo que se diga, se deb
la moda Adlib. Al menos como funda-
mento inicial; con la incorporacién més
o menos auténtica de motivos y sugeren-
cias indigenas. Y las brillantes exhibicio-
nes en los incomparables marcos del
baluarte del Portal Nou, del tipico
pueblecillo de Balafi y de las pistas del
Glory Park, no fueron, al parecer, mas
que una inteligente seleccion de detalles
y muestras “hippies’’, pulimentadas, ele-
vadas a una categoria sefiorial, polariza-
da en su aparente diversidad por los
artistas y maestros del vestir en esa
moda Adlib. En ese viste como quie-

O*como puedas.

El aislamiento geogrdfico y la escasez
de recursos naturales no dejaban otra
alternativa. La importacion de tejidos,
siempre limitada por las leyes de la
corona aragonesa y la eterna pobreza
econdmica, obligaron al ibicenco —en
éste como en otros capitulos— a recurrir

casi exclusivamente a los productos de la -

tierra. Aqui se cosechaba lino, cdfiamo,
pita y esparto, y el ganado ovino aporta-

ba su buen contingente de lana. Y de
esos cinco productos se' vestian y se
calzaban las gentes del pueblo. Aparte
claro estd, la reducida esfera de superior
posicién social y econdmica.

Las cronicas de siglos pasados nos
hablan de la existencia de un gremio de
tejedores (teixidors). Pero es de suponer
que no seria muy nutrido. v que sus
componentes se limitarian a tejer pa-
ra el abastecimiento de la escasa po-
blacion de la ciudad, de infimo poder
adquisitivo.

Era en el campo donde la produccién
debia ser mayor. No habia profesionales
del ramo, pero casi cada casa era un
taller de artesania para proveer las nece-
sidades familiares. Se cosechaban Ilas
plantas fibrosas y se esquilaban las ove-
jas y corderos, s¢ hilaba y se tejia y se
confeccionaban las prendas necesarias:
gonelles, camisas, camisoles, delantales;

. sdbanas, calcetines, etc.; y con la pita y

el esparto, sombreros, las tipicas ‘‘espar-
denyes” y numerosos utiles caseros,
desde la alfombra, el “sanai6” y la
“senaia” hasta las albardas y las esteras
para los carros. Simple y pura artesania
y obligada autarquia. .*. = .

Los productos naturalmente, de una
rusticidad extremada, burdos. Si bien la
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innata coqueria femenil procuré hermo-
searlos con bordados, cintas y punti-
llas en cuanto estuvo a su alcance.

Es muy probable que la exigua pobla-
cién drabe, reducida a la esclavitud tras
la reconquista cristiana en el siglo XIII,
influenciara en grado sumo el estilo del
vestir de la nueva y no menos reducida
poblacién colonizadora.

Fuera como fuera, no habia otra
opcidn: Se vestia como se podia. Y la
fastuosa vestimenta femenina que hemos
conocido, y hoy ya en trance de desapa-
recer, es probable tenga sus origenes en
la mediania del siglo pasado. tras una
larga evolucién de la “moda” catalano-
-morisca aqui imperante. Al compas, claro
estd, de una paralela mejoria en el orden
econbémico.

Manufactura de la piel

En principio tenia que ser éste el

tema de la “postal”’. Pero también
carece de la solera debida. Al menos
para dedicarle una “‘postal” entera glo-
sando sus excelencias.

Nos dicen los viejos documentos que
ya en el siglo XVI, en lo que hoy son
las calles del Obispo Cardona y de Cas-
telar, exitia un llamado Hort des Pelai-
res, que habia peleterias y que en el siglo
XVIII el gremio de los zapateros obtenia
la capilla de los santos Cosme y. Damidn
en la iglesia parroquial. Aparte de estos
datos, nada encontramos en la tradicién
popular.

Y no es extrafio ya que, al revés de
Mallorca y Menorca que siempre tuvie-
ron un elevado censo de ganado bo-

"vino, principal nutriente de la industria
peletera, Tbiza dedicd sus preferencias al
ganado lanar, al cabrio y al porcino.
Cuando aqui habia peleteros, no habia
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Moiinar de Levante

vacas, ni bueyes, apenas; y ahora que ya
hay mdés abundancia de éstos, no hay
“pelaires” para curtir los cueros, que
tienen que exportarse.

Al igual que las pieles de cordero y

de cabra, Que luego, curtidas y manufac-
turadas, vuelven a importarse para el

abastecimiento de zapaterias, guamicio- '

nerias, tapicerias, industrias del mueble,
etc.. o para su venta como elemento de
adorno o de abrigo. ‘

Y aqui es donde cabe la Unica
excepcion. Siempre hemos conocido en
Ibiza hombres metidos en el negocio de
la ganaderia, que de manera particular y
valiéndose de procedimientos puramente
manuales, han “‘arreglado” pieles de toda
clase: becerro, cordero, cabrito, conejo y
otros; y de sus hdbiles manos han salido
piezas de maravilla.

Nada mds podemos afiadir en este
corto espacio.

La industria egipcia del calzado, cuya
produccion aumenta con regularidad. ocupa
actualmente un lugar importante entre las
indusirias del cuero y utiliza la mayor parte
del cuero del pais y no solamente satisface

LA INDUSTRIA DEL CALZADO EN EGIPTO

las necesidades internas, sino que trabaja
también para la exportacion. En 1970, la
produccién ha alcanzado los 16,8 M. de
pares con un valor global de 21,1 M de L
egipcias el mundo

| GARANTIZADOS
El calzado de los colegiales

FABRICADOS POR CALZADOS SALOM S.A.
Calle La Punta, 22 PALMA DE MALLORCA




E! encarecimiento

ARANCEL LIBRE : de

A CUEROS Y PIELES - .
las pieles

Como es sabido, en esta iltima temporada se ha pro-

ducido, seguramente por escasez.en todo el mundo, un 5 ’ dé precios del cur-
alza fuerte en los precios de 10s cueros y de las pieles,. " do‘iﬁech&mg?:ﬁﬂ‘ént 1den de Jue pe;i:e?expol:tadm de cab--
que ha afectado & nuestra industria del calzado, que es- zado. Pero sin embargo se ha podido comprobar que en las ofex-
pera la autorizacién para elevar los precios de sus pro- tas italianas, brasilenas y de los paises socialistas, la referida
ducciones en un 20 por 100. alza no ha tenido la repercusién tan enorme que ha afectado al.

calzado espaiiol. Por el contrario, estas subidas han co

El Ministerio de Comercio, para aliviar la situacion de S i Tuerte campafa de exportacion por e de paises co-

mercado nacional e internacional que su escasez de ma- in orlentando sus esfue
terias primas produce, ha decidido gue durante tres me- _'e‘: e‘:{:’gag;ﬁg‘:dyd?’l‘:‘;g‘g&;ﬂg eﬁéera. 208
ses se suspenda la aplicacién de derechos de aduana en Asimismo, las noticias recibidas de los industriales espafioles
cinco partidas de arancel, de cueros y pieles, salados O que han concurrido a las ferias de Dusseldorf, Copenhague y
secos, piquelados y encalados, cueros y pieles de bovino Houston a partir del 21 de septiembre, indican que los cliados

paises estdn ofreciendo precios mds competitivos que los espa-

y de equino, asi como de caprino prey dque pu fioles, y que estdn sufriendo numerosas pérdidas.»

importarse libres de derechos. ’

(“Informacién” de Alicante)

MEDIDAS URGENTES e 100 200 380 400 509
para el Sindicato de la Piel _— — — s
~Una comisién mixta de in-
dustriales, curtidores y fabricantes
de calzado, presidida por el titular Alemaniag Oc.l
del Sindicato Nacional de la Piel,

scfior Pernandez Cela, visité al di- 2
rector general de Exportacion, don Cnnndo
Manuel Quintero Nufez, al que hi-

cileron entrega de las conclusiones inglaterrg 5153
adoptadas en reuniones conjunfas,

en las que se solicita del Ministe- i
rio de Comercio dé determinadas Francia
medidas que, a juicio de ambas re-

presentaciones, podrian contribuir Helonda
a superar la critica situacién ac-

tual del sector y a recuperar el rit- SUQCiﬂ

mo de expansion y crecimiento de
la industria manufacturera, transi- .
toriamente interrumpida por cler- Libie
- tos desajustes de orden coyuntural.

Yugosiavia e
EL COMERCIO EXTERIOR Australio
SECTOR D%FII:A PIEL Suiza 63 ~ P -
| MADRID —Las citrs en el ms Rep. Sudafri exportacion espuiicln

guientes (en miles de pesetas):

Cueros y pieles en bruto: Impor. e o
tacién, 690761 (13.355 T.); expor- Belgica
tacion, 9.413 (167 T). - l d
Curtidos: Importacién, 151.612 Suringm cn zn 0
(655 T.); exportacién, 224.509 (327
toneladas). s
Calzados (pares): Importacion, qum‘"ca
20.139 (200.153 T.)); exportacion,
1.314.035 (4.971.857 T.). b

Cortes y Partes (peso): Importa-
cién, 3.789 (18 T); exportacion,
36.407 (194 T.).

Otras manufacturas (Confeccién
ante-napa, guantes, peleteria con-
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feccién, articulos viajes, marroqui- A

neria, ete.): Importacién, = 26.333

(61 T.); exportacion, 294.112 (404 Los zapatos espajioles gozan de prestigio, calidad y precio suficiente como para haber

toneladas). ) ) logrado convertirse #n un importante abastecedor de los mercados mundiales. Alemania,
Total sector: Importacién, Canada e Inglaterra son. con diferencia, nuestros principales clientes, con cifras que os-

892.634; exportacién, 1.878.476, del cilan entre los 500 y casi los 1.000 millones de pesetas. Pero también vendemos fuertes

que manufacturas sumé en total: partidas a Francia, Holanda. Suecia. Libia, Yugoslavia y otros paises. )

Importacién, 201.873; exportacion, En el grafico queda bien destacado el incremento de las venias logrado en el pasg-

1.869.063. ) do 1971. Aumento gue resulta espectacular en el caso de Alemania, con una holgada du-

plicacion de las ventas.
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C'. Bonaire, 55 -
Telt. 240941 (6 lineas)
Palma de Mpllorca

ALMACENES

jt_l;“;‘yd_t;_mcuiz & Cla.
«su almacén»

CADA SEMANA UNA
OFERTA ESPECIAL PARA.UD.

VELAZQUEZ, 7-13 e J. ANSELMO CLAVE, 4-12

MAQUINAS DE ESCRIBIR HERMES—OLIVETTI
CALCULADORAS VICTOR—WALTHER ’
REGISTRADORAS ASTER—JAGUAR
MOBILIARIO DE OFICINA

ESTANTERIAS RANURADAS

ARMARIOS ROPEROS

Plaza Cuartera, 17 — Tel. 21 78 46 — PALMA
Avda. Gral. Primo de Rivera, 37 — PALMA
General Franco, 39 — INCA

* % i
x Servicio post-venta

] r- »Repuestos
; *

%*

»Soluciona el
- 4 problema del
xalmacenaje
« elevacion y
 transporte

Carretillas
elevadoras
electricas
y diesel

COTECMA, S.A.

ESTUDIOS Y PROYECTOS — ASESORAMIENTO TECNICO

ML
2.

Al servicio de la construccion
» GRUAS TORRE

» GRUAS PARQUE

* GRUAS MOVILES

* GRUAS PUERTO

* ALQUILER

GRUAS TORRE

C/. Gremio Tintoreros, Esq. Jaboneros 7el. 25 68 09
POLIGONO “LA VICTORIA” PALMA




HOY LAS CIENCIAS ADELANTAN

Seguidamente trataremos estos dos conceptos, que han sido la base de intreibles realizaciones
en el campo del proceso de datos.

las exposiciones fotograficas y luego =dividié» cada imagen
en 40.000 puntos. A continuacién codificé cada punto segun |
el color que en é| se detectaba. El dispositivo tenia tal sen- ]
sibilidad que reconocia 62 tonos de grises, ademas del blan- |
co y el negro. |

Al analizar el funcionamiento de la Unidad de Representa-
cién Visual hemos visto que se podia «codificar- un dibujo,
gréfico, curva, etc., descomponiendo la imagen en un con-
junto sufnclentemente grande de puntos muy préximos entre
si, y representando luego cada punto por un codigo. Este

proceso, denominado. «digitalizacién de la imagen», brinda Se utilizé un codigo binario:

las siguientes posibilidades: = 1) Almacenar una imagen en

la Unidad Central de Proceso del ‘ordenador o en cualquier . 000000 blanco
unidad de Memoria Externa. . 2) Transmitir una imagen por ] 000001

lineas telefonicas, telegraficas o dé television, o bien por
ondas electromagnéticas, a otros puntos cercanos O remo- 000011

tos. .“3) «Procesar> una imagen matematicamente y depurar- 000100 62 tonos
la eliminando irregularidades producidas por inexactitud de » 000101 de grises
un trazado a pulso, deficiencias de una placa fotografica o

radlogréfica e incluso interferencias o «ruidos= durante la R

000010

transmision de un grafico a distancia. 4) Representar gra- 111110

ficamente el resultado de un calculo o proceso. 111111 negro

Gracias a la digitalizacion se han podido transmitir fotogra- Finalmente, el dispositivo transmitié a nuestro planeta el co-
fias tomadas al planeta Marte por un vehiculo espacial: un digo correspondiente a cada punto. Esto significa que -cada
pequeda ordenador automético instalado en la cépsula tomo fotografia se transformd en 240.000 ceros y unos.

35 S8 vemos en la figura una de dichas fotos, ya digi-

talizada, transmitida a Tierra y depurada aqui por un orde- |
nador, es decir, lista para ser proyectada en una Unidad |
de Representacién Visual.

o

Asi como en la digitalizacién se transforman imagenes en
codigos numéricos, puede también representarse mediante
un adecuado «modelo matemaético» un fendmeno fisico, qui-
mico, econdmico, demografico, etc.
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Esto permite representar un hecho de la vida real matema-
ticamente, y luego hacer <funcionar» el modelo, también
matematicamente, y en esa forma se puede prever el com-
portamiento futuro mas probable del fenémeno real.
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....... El proceso ha sido denominado «Simulacién=, y constituye
una poderosa herramienta de prediccion estadistica, de in-
apreciable valor cuando encaramos un proyecto, pues nos
brinda la posibilidad de conocer anticipadamente el efecto

mas probable de nuestras decisiones.
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cia y la empresa.
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= { SGcnle figura se puede observar una Unidad de Salida
de datos intimamente relacionadegicon esas dos técnicas: se
trata de la <Unided para Trazado de Gréaficoss, la cual
dibuja sobre un plano fijo mediante una pluma dirigida por’
z el programa almacenado en el ordenador. El funcionamiento -
de esta unidad se basa en tres movimientos: una guia ver--
tica] puede moverse hacia la izquierda o hacia la derecha;

un disposmvo Inscriptor se desplaza verticalmente a lo largo
de la guia; finalmente, la pluma inscriptora ge apoya sobre
‘el papel o se separa de éste.

DR
£

El tablero permite dibujar planos de hasta 74 cm. de lado,
y pueden trazarse hasta 10.900 segmentos por minuto. Son
muchas las aplicaciones que ya se estén llevando a cabo
con esta unidad: cartas de tiempo en meteorologia, curvas
estadisticas, disefio de estructuras o piezas a fabricar, gra-
ficos para dlagnéstico en medicina, y en general cualquier
trazado que obedezca a una funcion matematica, o cualquier
imagen digitalizada.

Veremos mas adelante otras derivaciones de los conceptos
expuestos.
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Ir a Menorca para cumplir una misién es
siempre tarea grata por la acogida que sus
habitantes nos dispensan, tanto por su simpa-
tia como por su cordialidad. Los menorquines
son asi.

Pero cuando esta tarea esta respaldada y
promocionada por una empresa como es la
Empresa Barcelo, la tarea se nos hace tan facil
que el trabajo encomendado para trasladarnos
a la vecina isla a fin de asistir a los actos de Ia
inauguracién del nuevo Hotel Pueblo, de Me-
norca, mis que arduo y pesado, como suelen
ser muchos trabajos, nos resulto gratisimo y
de veras satisfactorio. i

Amablemente invitados por los directivos
de la empresa citada, asistimos, como ya he-
mos dicho, a los actos programados para la

inauguracién de aquel hotel que por su capa-
cidad resulta ser el mayor de Menorca.

Tiene una superficie de 38.000 m2., consta
de 9 bloques con un total de 538 habitaciones
y 1.104 camas y un edificio central donde
existe el hall, la recepcion, sala de exposicion,
bares, salon de television, tienda, comedores,
restaurante, discoteca, snack, boutique, pelu-
queria, oficinas y direccién. Este edificio estd
rodeado por espaciosos jardines y terrazas, en
donde se encuentran tres piscinas, pista de
baile, pista de petanca, parque infantil, salén
de juegos y los 9 bloques para habitaciones. A
unos 100 metros del hotel instalaciones depoz-
tivas, tales como pista de tenis y mini-golf de
18 hoyos, otro parque infantil asi como un
snack bar con una magnifica vista sobre la
plya de Punta Prima a unos pocos metros de

El mayor hotel de Menorca
inaugurado el 8 de Octubre,
dispone de 1.104 camas

estas instalaciones, todo ello perteneciente al
término de San Luis a 7 km. de Mahén.

Similares a este hotel la empresa Barcel6 ya
cuenta con, el pionero que fue, el Hotel
Pueblo del Arenal de Palma, el de Ibiza, el de
Benidorm y éste de Menorca. Es muy posible
que para la inauguracion del quinto hotel
Pueblo las miradas se dirijan a Canarias.

Estos Hoteles Pueblo disponen de cuanto
servicio precise un hotel, por cuenta propia,
tales como, lavanderia, horno, modisteria,
peluqueria, etc.

En Ia tarde del sibado, dia 7, empezaron
los actos. Torneos de tenis y mini-golf. Por la
noche una cena de gala destinada a fines
benéficos de Menorca. Numerosisimos invita-
dos. Cena espléndidamente servida, por per-
sonal muy capacitado, y digna del acto que se

estaba celebrando. Tanto la cena como la
‘tobmbola que se organizé al final dé¢ Ia misma
estuvieron animadas por el conocido presen-
tador de televisios. Yiko Ledgarde. En la tém-
bola se subastaron numerosifsimos objetos que
habian sido donados por los siguientes cola-
boradores, los cuales, por su -altruismo, es
justo que demos a la publicidad:

Flair Borman.- L.T.U.— Gut Reisen.—
Sumbar La Loza.— Gallina Blanca.— Casa
Julid.— Art. M. Oliver.— Indust. Clasal—
Wella.— Coinsa.— Electroson.— Azulejos
Duran.— Airwell.— Fagor.— Montberg.— Ben-
dix.— Mallorquina de Mirmoles.— El Case-
rio.— José Pellicer.— Almacenes Carmeras.—
Eléctrica Ortega.— Casa Parpal.— Antonio
Oliver.— Destilerias Beltran.— Florit Roca.—
Juanico.— Lutresa.— Libreria Bagur.— Merca-

do de Artesanfa.— Hierrosy aceros.— Sa Tan-
ca.— Autos Gaviota.— Deportes Acudticos.—
Destilerias Xoriguer.— Restaurante Rocamar.—
Casa Buades.— Galeria de Arte Goya.— La
Menorquina.— Muebles Gali.— Catisa.— Sastreria
Glopin.— Bazar La Valenciana.— Transportes
Pons.— D. Joaquin Euresa.— D. Istran Lukaer
y muchos donados por Viajes Barceld.

También es justo destacar la labor del
célebre presentador, del no menos celebérrimo
programa “Un, dos, tres...” que fue total-
mente desinteresada, pues no quiso percibir
gratificacion alguna por su trabajo, entregin-
dolo todo para los fines benéficos por los que
habia organizado cena y témbola. (Felicidades
Kiko, los nifios pobres de Menorca te quieren
un mucho mas).

El domingo dia de la inauguracién oficial,
el protgrama fue muy vasto. Se celebraron las
fases finales de los torneos deportivos inicia-
dos el dia anterior. Se realizd6 un mini-tour,
pequefia y rdpida excursién, por los alrede-
dores del nuevo hotel: Villa Carlos, Mahén, su
Poligono Industrial, el Mercado de Artesania,
y San Luis, para tomar un respiro en la
maravillosa urbanizacion de Binieveca que fue
el asombro de los excursionistas, espléndida,
cual original, urbanizacién que recomendamos
a nuestros lectores. Se regreso al hotel al filo
del mediodia.

Micréfono en mano, el agradable y sim-
pitico guia Teo Fernindez, fue ilustrando las
bonitas postales turisticas, que desde el auto-
bis, surgian, en cada momento, por doquier.




A primeras horas de la tarde fueron lle-
gando al hotel numerosisimis personas invi-
tadas para el acto de la inauguracion las cuales
precedidas por las primeras autoridades giraron
detenida visita a todas y cada una de las
distintas instalaciones.

, Terminada ésta se sirvi6 en el amplio
comodo comedor, el almuerzo de gala de
inauguracion, iniciado con un aperitivo.

Entre las ilustres personalidades asistieron
el Delegado de Gobiemo en Menorca, D.

Pedro Pons; el Delegado Provincial de Infor-
macion y Turismo, D. José L. Gonzilez
Sobral; Alcaldes de Alayor, San Luis, Mahon,
Ciudadela, Mercadal; Delegados Insulares de
Informacion y Turismo y Sindicato Hosteleria;
Comisarib de Policia; Fiscal Comarcal y a la
vez Delegado Insular de Sindicatos y en re-
presentacion del Alcalde de Palma, el Teniente
de Alcalde D. Pedro Cabrer; la mayor parte de
ellos acompaiiados de sus distinguidas esposas.

Hicieron los honores a los numerosisimos
invitados, D. Sebastian Barceld Vicepresidente
de Empresas Barceld; Director General de Ho-
teles Barceld, D. José Mulet Sans y el Director

del Hotel Pueblo, de Menorca, D. Bartolomé
Servera.

Al final del almuerzo el Sr. Barcelé dirigié
un saludo a todos los reunidos dindoles las
gracias por su asistencia. Justificé la ausencia
de su hermano D. Gabriel, por enfermedad.
Brind6 por la prosperidad de aquel hotel y del
turismo en general en Menorca.

El Sr. Sobral tras resaltar la labor de los
hermanos Barcelé en el campo turistico en-
salzo la realizacion de aquel hotel, al que
deseaba venturosos aciertos.

Finalmente el Delegado de Gobierno des-
pués de recibir los cheques de lo recaudado
en la cena y tombola benéfica, por un valor
aproximado de unas 235.000 pesetas dijo que
rapidamente las haria distribuir entre quienes
habian sido el motivo de este acto, al mismo
tiempo que en nombre de todos ellos agrade-

cia el donativo. Hizo votos para que la puesta
en marcha de aquel hotel redunde en benefi-
cio de Menorca entera. Solicitd un aplauso
para los hermanos Barcel6 en agradecimiento a
las, atenciones que habian dispensado. La
ovacion fue larga y cerrada, asi como también
lo fueron los parlamentos anteriores.

El Sr. Barceld hizo entrega de los trofeos

. Copa de Inauguracion, a los ganadores de las

pruebas deportivas a los que felicito. Estas
fueron la sefiorita Xiu, D. Cayetano Fuster y
D. Pablo Barcelo.

Se solicit6 un aplauso para agradecer la
presencia en aquel acto de la actriz de Tele-
vision Espaiiola, Elisa Ramirez. Y como final
se declar6 oficialmente inaugurado el Hotel
Pueblo, de Menorca.

No sabemos, para terminar, como expresar
y con ello recoger el criterio general, la
satistaccion de todos cuantos tuvimos el placer
de asistir a estos dos dias en Menorca. En
cada momento solo se oian frases de admi-
racion por las magnificas instalaciones y frases
de agradecimiento por las atenciones que re-
cibian los invitados. El personal del hotel estd
de enhorabuena. A todos cuantos atendieron a
los invitados, gracias. Escuetamente gracias
porque la amabilidad con que nos recibieron,
las atenciones que nos dispensaron y los re-
cuerdos que nos dejaron, nos impiden decir
mds. Estamos entusiasmados.
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Deseamos al Hotel Pueblo, de Menorca, a
su Director, D. Bartolomé Servera, al Director
General de Hoteles Barceld, D. José Mulet
Sans, a los Directivos de la Empresa Barcel6 y
a sus propietarios y directores D. Gabriel y D.
Sebastidn Barcelo, muchos éxitos en este
nuevo hotel. Con caballeros de esta talla las
empresas no pueden fracasar.
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NOTICIARIO

En conmemoracién de los Juegos
Olimpicos de Munich, Espafia ha puesto
en circulaciébn una serie compuesta de
cuatro sellos: valor de 1 pta., esgrima;
2 ptas., levantamiento de pesos pesados;
5 ptas. remo y 8 ptas. salto de pértiga.

EE

Para conmemorar la fecha histérica
del 12 de Octubre de 1.492, ha sido
lanzada wuna. erision formada por los
cuatro - sellos. - que - reproducimos : para
celebrar el dia de la Hispanidad 1972,

En esta ocasibn un homenaje a Puerto

Rico. 5 o

La Administracién postal de las Na-
ciones Unidas en Ginebra, informa que
el 11 de Setiembre pasado, al comme-
morarse el 25 aniversario de la Comision
Econdmica para Europa (C.E.E.) se pu-
sieron en venta dos sellos especiales
cuyo disefio es una flor constituida por
un exagono central (Emblema de la
ONU) y seis exteriores formando una
flor y conteniendo: cada uno una letra
de la palabra EUROPE sobre distinto
fondo de color.

El disefio es obra del uruguayo A.
Medina, y estdn impresos por la Impren-
ta del Gobierno, de Tokio.

El pasado dia 20 de Junio y para
commemorar los Juegos Olimpicos de
Munich, Portugal puso en venta siete
sellos, uno para cada una de sus provin-
cias ultramarinas impresos en policro-
mia.

Posteriormente el 27 de Julio, y para
la metropoli -aparecieron con el mismo
motivo seis nuevos sellos de diferente
valor,

* k%

En Espafia se han emitido 66 sellos
relativos a santos, y 12 dedicados a
santas.

Parece ser que los selios tridimensio-
nales gozan de gran predicamento en
todo el mundo. Sus emisiones aumentan
de precio constantemente.

£

En la Guinea Ecuatorial; ex-espafiola
acaba de aparecer una serie de gran for-
mato a todo color, siete valores, corres-
pondiente a los atletas negros, vencedo-
res en Olimpiadas

Una de las mds bellas series olimpicas
es desde luego la de las islas Cook de

El 'proximo dia 7, al objeto de
conmemorar el . 125 aniversario de la
inauguracion del Gran Teatro Liceo de
Barcelona, se pondrd a la venta, el sello
postal, valor facial 8 ptas., en el que se
reproduce un grabado del edificio.

tres valores, conmemorando la Olimpia-
da de Munich:
kokook
En el pasado mes de Junio aparecid
la circular informativa del Circulo Filaté-
lico y numismatico de Barcelopa.
Ademds de una serie de temas y
estudios filatélicos muy interesantes pro-
meten nuevos trabajos sobre Vihetofilia
y Franqueos Mecanicos.
kok K
La serie que Estados Unidos ha dedi-
cado a la propaganda para la conserva-
cibn de la Naturaleza estd constituida
por cuatro sellos de 8 c. de facial cada
uno impresos juntos y reproduciendo
distintas especies de animales.
£ I
Para commemorar la visita del Presi-
dente Nixon 2 Rusia, Togo sobrecargd y
revalué el sello de 50 fr. conmemorativo
de Lenin. La sobrecarga reza: “Visite du
Presidente Nixon en Russie,- Mai 1972,
El sello ha sido revaluado para 300 fr.

FILATELIA
MALLORCA
Plaza Olivar - Edificio Olivar - Tienda n.2 1

Teléfono 21 1418
PALMA DE MALLORCA

A partir de este nimero, ECONOMIA BALEAR, se honrard dedlcando una seccién a la Filatelia y en breve plazo,

otra a la Numismatica.

Al mismo tiempo que esperamos sugerencias de nuestros estimados lectores, aficionados a coleccionar sellos y
monedas para un mejor desarrollo de estas péginas, deseamos que estas secciones sean de su agrado.

Cocktail en el Hotel Antillas

En la Sala de Congresos del Hotel Antillas de Magaltuf
tuvo lugar el pasado dia 25 un cocktail ofrecido por la Dud-
ley Hill Engineering Co. Ltd., (Exclusiva de Jet Gaz en el
Reino Unido), a los 216 participantes de la convencidn de la

London & Southern Counties Branch of the Ironmongers Fe-
deration, (Federacién de distribuidores de las Industrias deri-

vadas del acero).

El dia 27 se celebro el acto de clausura de esta conven-

ci6n iniciada el dia 23.

En el cocktail, hizo los honores a los numerosos invita-
dos el Presidente de la compafifa anfitriona Mr. Laurence

Western-Kaye y su distinguida esposa.
42

Cuidé de la organizacion del acto, como de cuantos
vienen desarrolldndose con motivo de este congreso, TOT
Oficina de Promocién y Relaciones Piblicas, a quien felicita-
mos por sus multiples aciertos.

Sentimos no poder ser mds extensos pero en la fecha

de celebrarse este acto ya tenfamos en maquina el presente
numero de esta revista y ello nosha obligado a realizar cier-

tos ajustes de montaje.




/ REPRESENTACIONES Y EXCLUSIVAS \&
CASASNOVAS & ROCA, S A.
' CULLIGAN ESPANOLA.S. A. TRATAMIENTO DE'AGUAS
HIDROL IMPERMEABILIZANTES. S. A.
SADECA S.A. CALDERAS AGUA Y. VAPOR
 CARBONELL CIA. AMA. LAVANDERIAS INDUSTRIALES
C. & G. CARANDINIS. A. OFICINAS TECNICAS DE ILUMINACION
. KLIMAT.S.A. ACONDICIONADORES AIRE
 MOTRIX.S.A. CALDERAS DE GAS ,
CEMENT MARKETING ESPANOLA. g A. REVESTIMIENTOS PARA EXTERIORES
' S. A,
S.A.

INDUSTRIAS COPRECI. ROBINETES
RADIADORES

) RUNTAL ESPANOLA,
APLICACIONES HIDRAULICAS, GRUPOS HIDROCOMPRESORES PLANTAS
\ OXIDACION TOTAL RESIDUALES /
\ . Protectora, 19 Telfs. 210247 — 213533 PALMA DE MALLORCA f
' M U N N E MAQUINARIA AGRICOLA
]

' AGRI(ULTOR TRACTORES ARTICULADOS — TRACCION A LAS CUATRO RUEDAS
Consillienos PIERRE 18 HP DIESEL
: (4 velocidades adelante y 2 atras)
sus TRACTORES SOLE/DIESEL 42 CV
rObI emas VERSION NORMAL 5 velocidades adelante y 1 atras.
p ‘ TRACCION 4 RUEDAS 10 velocidades adelante y 2 atrds.
Nuestra extensa gama de maquinas y de expe- MOTOCULTOR

rimentados acoplamientos pueden solucionatlo.

RINGO ED - 80 DIESEL 8 HP.. 4 velocidades
adelante y 2 atrés. :

MOTOAZADAS

CONDOR - 452 DIESEL 10 HP., 6 velocidades
adelante y 2 atras.

MIASA - 1500 a Petrdleo y gasolina 7 HP. normal
y marcha atras.

MOLLON - 70 a gasolina de 7 HP.

MOTOSIERRAS HOMELITE

C. Padre Bartolomé Pou, no 116
Teléf. 25 63 56 PALMA

crishloria ofvar s.a,

CRISTALVER

Acristalamiento de Obras - Instalaciones Comerciales - Espejos - Puertas Securit v Clarit — Decorados
Vidrios de Color - Vidrieras Artisticas - Filon - Pavés - Baldosas de Vidrio Moldeado

Domicilio Social y Oficinas: C/. Adrian Ferran, 55 - 1° Telf. *27 12 94 -PALMA DE MAL LOREA Almacenes: C/. Adrién
Ferrdn, 556 A y B - PALMA DE MALLORCA - SUCURSAL EN SOLLER: C/. José Antonio, 189.




AL ANUNCIAR

LA AMPLIACION DE

NUESTRAS ACTIVIDADES
DESEAMOS EXPRESAR NUES-
TRA GRATITUD AL PUBLICO
POR LA ACOGIDA QUE DISPENSA
A NUESTROS SERVICIOS

‘> BARCELO

GRUPO DE EMPRESAS

A
) [ 4
VIAJES BARCELO S.L. | HOTELES

AGENCIA DE VIAJES - GRUPO A-TITULO 80

ANUNCIA LA APERTURA DE BARCELG

SU NUEVA SUCURSAL EN HA INAUGURADO SU
MENORCA. C/ JOSE MA- NUEVO &

RIA CUADRADO, 1 PUEBLO MENORCA.
MAHON B ey ppava

TELEFONO B . \\TA PRIMA
352673/74
SAN LUIS.

MENORCA

LA ORGANIZACION TURISTICA AL SERVICIO DE BALEARES




