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cartas al director
T

GASOLINA

Sr. Director:

Se dice y es un mal
asunto cuando se empieza a
rumorear de ello, que la ga-
solina a principios de afio
va a experimentar un ‘“‘lige-
ro” reajuste de 5 pesetas el
litro.

Modesto aumento que
“solo” representa el 509/o
de su precio actual.

Esperamos, sin embargo,
que la autoridad competen-
te tenga en éste, y otros fu-
turos aumentos de precio
un bonito y ejemplar deta-
lle y en lugar de autorizar
el aumento del producto lo
rebaje a precio encreible.
(Lo de ““increible” me ha
salido increiblemente apro-
piado).

Sin mas que felicitarle
por la revista que tan acer-
tadamente dirige, le saluda
muy agradecido.

BARTOLOME VENTAYOL.

TAXIS

Distinguido Sr:

El termOmetro turistico
en Palma no falla: cuando
todos los taxis palmesanos
se encuentren en el Dique
del Oeste, es que han llega-
do barcos de guerra extran-
jeros. Cuando los mismos
taxis estén en el muelle de
Peraires es que han llegado
barcos cargados de turistas.

Encontrar un taxi en
Palma cuando alguien lo
precisa es igual que buscar
un agente de la autoridad
municipal cuando se requie-
ren sus servicios o buscar
un testigo ocular cuando ha
sucedido algin accidente de
trafico.

El problema de los taxis
es de dificil solucién, lo
comprendemos, ;pero por-
qué no se asignan taxis a
cada parada, o mejor dicho,
que cada parada siempre
tenga un namero fijo de ta-
xis? con ello quizads s e-

podria conseguir que no to-
dos los taxistas estuvieran
al servicio del que llega a
Palma abandonando a los
indigenas.

Y aparie de no encon-
trar taxis en las paradas re-
sulta que algunos abusan en
los precios especiales como,
por ejemplo, cobrar cien
pesetas mas para ir al Di-
que del Oeste, 150 pesetas
mas para ir al aeropuerto,
etc.

Esta visto que, muy en
breve, el negocio de los ta-
xistas ird sobre ruedas.

MARIA DE LA U.

COLEGIOS

Muy Sr. mio:

Ensenanza es igual a dar
instruccion. Si a cambio de
esta igualdad hemos de per-
der mucho tiempo y mu-
cho dinero la juventud ac-
tual cambiara los libros por
aquellos menesteres mas re-
numerativos a corto plazo
Yy que no se precisen tantos
estudios.

La ensenanza se ha colo-
cado los letreritos de “pre-
cios prohibitivos para papas
exigentes”, y luego resulta
que los papas durante el
curso no exigen nada y por
ello los precios se hacen
mas prohibitivos.

Un verdadero absurdo es
lo que se solicita de los
alumnos para los honora-
rios de sus profesores;y un
mayor absurdo. ain’ resulta
cuando estos honorarios
“‘extras” no llegan alos
maestros indicados:

En este desfase, papa-
- administrador. - maestro
{quién. es el responsable?..
La solucion “mafana” ... si
es que usted ya no ha dado
con ella.

Esta carta podrd parecer
un intringulis,  sin pies ni
cabeza pero gverdad, sefio-
res papas de- algunos alum-

nos de algtn colegio de Pal-
ma, que me entienden?::
Un cordial saludo.
ANTONIO VERI

ESCALADA

Sr. Director:

Lamentable. Verdadera-
mente lamentable es la con-
testacion de cierto comer-
ciante que al ser pregunta-
do por la escalada diaria en
los precios de los comesti-
bles, dijo: porque los actua-
les no son rentables.

Asi estan las cosas. Se
aumenta el precio de la en-
saimada, de la leche, del
pan, de los tomates o cual-
quier otro articulo comesti-
ble por la sencilla, escueta
y clarisima circunstancia de
que el precio que los rige
en la actualidad no son ren-
tables. Luego viene la auto-
ridad correspondiente y
convence a esos comercian-
tes de que a pesar de su
rentabilidad o no, el precio
antiguo es el que debe re-
gir; y si quieren una renta-
bilidad mayor que dedi-
quen sus capitales al mante-
nimiento de ciertas inmobi-
liarias que tanto saben en
esto de aumentar los pre-
cios de los solares y edifi-
cios recién adquiridos.

En fin,- como a mi no
me es rentable el seguir es-
cribiendo sobre este asunto,

punto final,
Atentamente. M.B:

"TRAFICO

Muy: Sr. mio!

Los pasos:de cebra que
en ausencia de semaforos y
guardias son los grandes
ausiliares - 'del peaton para
cruzar la calzada se van
transformando poco a poco
en unad nulidad pintada a
rayas amarillas ‘para ver-
glienza y escarnio de la he-
patitis. Muy pocos conduc-
tores moderan la marcha al
acercarse a dichos pasos y
muchos menos se paran, al
menos por cortesia, para
dar preferencia’ a los que

TODA UA CORRESPON-
DENCIA PARA LA SECCION
DE..~CARTAS AL DIREC
TOR- DEBERA ESTAR DIR(-
GIDA A

SR. DIRECTOR DE
—ECONOMIA BALEAR—
C.MORA, NO g

PALMA DE MALLORCA.

EN TODAS LAS CARTAS FI-
GURARA EL NOMBRE Y DO-
MICILIO DE SU AUTOR ASI
COMO SU FIRMA.

APARTE DE ESTOS REQUISIH-
TOS PODRA LLEVAR UN
SEWDONIMO PARA BU PU-
BLICACION.

pisan:dichos  pasos. de ce-
bra:

Enlas principales- aveni-
das: palmesanas serian preci-
sos. varios. guardias para es-
tablecer aquellas: primeras
normis. de trafico’ como
son las  de ayudar .y velar
por el que anda a pie:

Gracias por. su atencion,
le saluda.

ANTONIO AGUILO F.

DONACION

Distinguido: St:

En su dia recibi el na-
mero 23 de su estimada re-
vista, cuya atencidon agra-
dezco.

En el interior de la mis-
ma, encontré su:atento es-
crito:del 2 del actual y che-
que como gratificacion sim-
bolica por mi desinteresada
colaboracion.

Placeme ‘informarle que
el citado cheque 'y en su
nombre ha sido entregado a
la Casa:Hospicio de ancia-
nos de Inca; por cuya gen-
tileza y en nombre de ellos
les quedo: muy:. agradecido.

Mientras les saluda cor-
dialmente.

ALF.

FELICITACION

Muy Sr. mio,

Tengo el placer de. diri-
girme a Vd. para felicitarle
por su 23a., CARTA
ABIERTA A UN EMPRE-
SARIO: DESCONOCIDO,
aparecida en el Gltimo nu-
mero de “Economia Ba-
lear”, que con tanto acierto
dirige.

Al propio tiempo. me
alegro profundamente de
que haya alguien gue tenga
el acierto de dar publicidad
a tantos y tantos aspectos
esenciales de toda empresa
organizada y. que, a pesar
de ello, se olvidan o o que
es peor, se desconocen.

Suyo affmo.

Fdo. Francisco Villa}onga
Director Relaciones Piiblicas,
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SERCOBE

al servicio de la Infraestructura Balear

La Asociacion de Servicio Comercial de Bienes de Equipo, SERCOBE, que
auna Jos esfuerzos e inquietudes de 291 asociados es quizas la llave maestra que
puede poner en linea nuestra superada infraestructura.

~ Acogiendo a empresas tan dispares como son de depuracién de aguas a carrete-
ras, de urbanizacion a procesos de decantacion, ofrecié en su dia la realizacion de las
1 JORNADAS DE INFRAESTRUCTURA DE BALEARES que fué el revulsivo de
base tedrica al que hay que dar paso a planteamientos y realizaciones practicas.

E] buen tiempo esti a seis meses vista, luego vendran las grandes corridas para
tapar los fendmenos infecciosos o las fotos negativas, mientras preparados técnicos
de Baleares y de la Peninsula estin esperando su turno. Porgque lo que es importan-
te es no caer en un snobismo extranjerizante para las soluciones mds adecuadas
cuando tenemos personal preparado aqui para estos menesteres.

SERCOBE posee en la actualidad, el equipo mds cualificado de cuantas entida-
des colaboran en las tareas de expansion con el Estado, y es porque desde su cabeza
rectora a la de la profesional que les atiende al teléfono, sin funcionarismos de nin-
gun tipo, son conscientes de la responsabilidad que lmpl/ca el tener la confianza del
sector mdas importante de la Nacién.

En una perfecta compensacion entre el juego de los resultados y la imagen
politica el de las ventas de productos y servicios y la comunicacion de la imagen
industrial de Espafia, independientemente la Asociacion de Servicio Comercial de
Bienes de Equipo, también actda en Jos cinco continentes, organizando ferias, pro-
mocionando, comunicando, y vendiendo los fabricados de sus asociados al objeto de
sostener esa responsabilidad que implica-una cifra alta en mano de obra, un excesivo
flujo de stocks, una balanza de pagos muchas veces no compensada.

ECONOMIA BALEAR ha querido rendir con la realizacién de este nimero un
homenaje a todos los profesionales de SERCOBE y sus Empresas Asociadas, que por
las caracteristicas de su trabajo, y al objeto de poder mantener el fuego constante
de la industria, estdan continuamente de viaje, por la Peninsula y el extranjero, y que
en una labor anonima de esfuerzo, y sacrificio apartados de sus familias, y en unos
medios a veces hostiles, van implicando voluntades hacia unos fabricados que gritan
en cada hendidura: “Hecho en Espafia”,

CONTENIDO DE ESTE NUMERO

EDITORIAL

Sercobe al Servicio de la Infraestructura Balear.
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Presentacion
Consejo Directivo
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Posibilidades de la Industria Nacional de bienes de equipo, por

don Luis Angel Dominguez Sol.

El crédito documentado en la exportacion por don Alejandro

Gancedo

HOSTELERIA Y TURISMO
70 millones de turistas por D. JOsé Ramon Alonso.
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En broma o en serio.
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EL SERVICIO. TECNICO: COMERCIAL  DE. CONSTRUC-

TORES DE BIENES: DE: EQUIPQ  (SERCOBE} constituye
la- agrupacion: oficial de los fabricantes de bienes de
equipo. espanoles. :

La_ asociacién delas empresas a SERCOBE tiene ca-
racter voluntario, estandn sujetas. unicamente al cum-
plimiento de determinadas. normas referentes a capa-
cidad prcductiva, calidad de fabricacion. seriedad co-
mercial y solvencia econémica que garantizan su com:

petencia internacional.

. EMPRESAS QUE AGRUPA SERCOBE
Agrupa los dos tipos de empresas siguientes:

Empresas miembros: Fabricantes de bienes de equipo,
de amplia experiencia, que utilizan las técnicas y pro-
cedimientos mas modernos, respaldados por asisten-
cias técnicas, colaboraciones y garantias mundiales de
primer orden en cada especialidad.

Empresas asociadas: Sociedades de Ingenieria, capaces
de desarrollar estudios y proyectos, desde la pequefa
planta hasta el complejo industrial de gran magnitud,
con los prdcesos mas avanzados, abarcando la ingenie-
ria de proceso, diseno y detalle.

El orden de -dimension de SERCOBE es tal que repre-
senta ampliamente al sector de constructores de bie-
nes de equipo en Espafa, cuya importancia queda pa-
tente al considerar que en el ano 67 la produccion del
mismo superd los 1.450 millones de délares, empleando
mas de 250.000 personas.

Actualmente SERCOBE comprende mas de 230 empre-
sas, cuyas actividades se extienden a la produccion de
bienes de equipo para todos los sectores industriales
y econémicos.

L

ACTIVIDADES DE SERCOBE

Los fines principales de SERCOBE son los de promover
al' méximo la participacion: delos ‘equipos construidos
por la industria espafola, tanto en el mercado interior
como exterior:

Informativos: Facilitando informacion acerca de sus em-
presas miembros, y difundiendo por: los  medios: in-
formativos a su alcance; tales como librgs, folletos,
catalogos, ferias o exposiciones, peliculas; etc.; las po-
sibilidades que en el campo de' suministro de bienes de
equipo la industria espafiola ofrece.

Representacion: Promover la exportacién de bienes de
equipo, va aisladamente o como plantas o instalaciones
completas, incluso bajo la férmula «llave en mano»,
actuando como coordinador en este caso de los es-
fuerzes conjuntos de la ingenieria y los suministrado-
res de bienes de equipo.

Ante operaciones de exportacién concretas, SERCOBE
hace llegar la informacion a sus miembros, presentan-
do al cliente las ofertas mas adecuadas y habilitando
los medios de financiacion oportunos que hagan las
ofertas competitivas: internacionalmente.

CERVEZA MALLORQUINA

FALCON - PRIPPS - ROSA BLANCA
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Relacién de Empresas Asociadas

{Los nameros que figuran a continuacién del nombre de la
empresa, corresponden al orden cronblogico de su ingreso).

A‘ Numeos
ABENGOA, S At 159
ADAIBRA, S. A\ttt 1
A E G. IBERICA DE ELECTRICIDAD. S. A v 2
AGRUPACION DE FABRICANTES DE MAQUINARIA ELECTRICA. - 172
AGRUPACION TECNICA INDUSTRIAL. ... ..o i 93
ALSTHOM ESPARIOLA, S. AL oo i 232
ALUMINIO DE GALICIA, S. Ao oo sy 261
AMPER RADIO, S AL 260
AMVISA . e 177
ARANA. S. A e 131
ARGELICH, TERMES Y CIA, S. A .o 263
ASEA/CES . o 3
ASOCIACION DE CONSTRUCTORES DE MAQUINAS-HERRA-
MIENTAS DE ELGOIBAR, S. AL (ACME). ... 202
ASTILLEROS ESPANOLES, S. A .o 4
ATLAS COPCO MECANICAS, S A Eoov e 174
AUSTINOX. S. Ao 167
AUXIESA 117
AUXING . e 5
AUXITROL IBERICO. . oo 235
B
BABCOCK & WILCOX, C. Ao e 6
BASCULAS Y ARCAS PIBERNAT, S. A ... 169
BASSE SAMBRE CORCHO, S. A oo 9
BERCO RIPOCHE oo e 99
BERNALDO BLANCH .« .ottt 120
BIRLEC ESPANOLA, S. A 228
BLUG IBERICA, S, Attt 251
BOETTICHER ¥ NAVARRO. ... . . ier oo 1
BOMBAS ZEDA . .. et oot 262
BUREAU VERITAS ESPANOL, S. A ... 238
c
oA LS. A 160
CANZLER IBERICA. S. Al 14
CEICO. o . 225
CENIT. S. At 161
CENSA . o 116
CENTUNION . . oo e 204
C & G. CARANDINGL S. A, ... 222
CIA ANONIMA, T. M. B e 17
CIA. AUXILIAR DE FERROCARRILES. .. ... .. ... .. .o 16
CIA ESPANOLA DE CARBONES ACTIVOS, S. A ... .. oo 88
CIA. ESPANOLA DE INGENIERIA, S A ..o 140
CIA. ESPARNOLA DE MOTORES DEUTZ OTTO LEGITIMOS, S. A.. 254
CIA. ESPANOLA DE TUBOS POR EXTRUSION. . ... ... 121
COMPARIA AUXILIAR DE TRANSPORTES ... ... .. ... ...... 168
COMPARNIA DE MAQUINARIA QUIMICA, S. AL ... 188
COMSIP AUTOMACION, S. Al 98
CONDUCTORES ELECTRICOS ROQUE, S. A...... ...+ 90
CORCHERO Y CIAL S. ALt 213
CORCHO, S. Aottt 158
CONSTRUCCIONES DIDIER, S. Al oo 153
CONSTRUCCIONES VASCAS, S. Al ..t 219
CONSTRUCCIONES MECANICAS PEDRO GiL. .. .. oie e 218
CONSTRUCTORA FIELD, S. A .o i Zg

CONTROL Y APLICACIONES, S. Ao, o oot e e e

E. ARISO Y CIA., S. A
ELECTRODO, S. A
ELEQUIL S. A
ELEVACION Y MAQUINARIA, S. A o
EIMCO IBERICA, S. A. (TALLERES ZINTRON, S. A)......... ..
EMPRESA NACIONAL BAZAN. ... ... ... ... . ... ... ...
ENCLAVAMIENTO Y SENALES, S. Ao
ENGRANAJES CITROEN CAMPABADAL, S. A
ENRIQUE LORENZO Y CIA., S. A

F

FABRICA ELECTRO-TECNICA CHAMARTIN, ‘SU A i oo
FABRICACIONES ENGLISH ELECTRIC, S A wuiuiuiiin
FRANCO ESPANOLA DE VALVULAS INDUSTRIALES, S:A ...
FATMI ESPANCLA, S ALw o SRR PR eV S

FREDENHAGEN:IBFRICA, S A L .

FRUEHAUFE S An il o o s e e
FUNDEQUIPO. . i s i e
FUNCOR, S. C.boi. Jouii udip B b e
FUNDICION NODULAR, So Al s

GEA, CIA. IBERICA, S. Ao oo viiiv i e

'GENERAL ELECTRICA ESPANOLA: viiiiy vt e

GENERAL METALURGICA, S. Ao e e
GIBBS & HILL ESPANOLA, S. Al v
GONZALEZ Y MAILLO, S. Ao .. iisiayin e

GRUBER HNOS., S. AL ..o ioaiiiiie
GRUPO NACIONAL DE REFRACTARIOS, E. Yo Ouiivivn oo
GUINARD, S. A
GUINEA HERMANOS INGENIEROS, S. Ao

H

HARRIS BOSCH AYMERICH, S. Al .o i
HELISOLD, S, A
HEREDEROS DE RAMON MUGICA, S Ao
HEREDIA Y MORENO, S. Al e
HEURTEY IBERICA, S.A.. ...
HIDRAULYC KRANE, S. AL .o
HiJOS DE J. BARRERAS, S. AL .
HOLMAN IBERICA, S. A o e
HONEYWELL, S. AL ..l e
HORNOS HERMANSEN, S. Al iviiasii o
HYGASSA . o e T i

INDE NG ol e
INDUSTRIALALONSO . ..o i o
INDUSTRIAL DE TRANSFORMADOS METALICOS, Su At ..
INDUSTRIAS. GURIA, S. C. Lo oo e
INDUSTRIAS JAUFER, S. L. ... . o e
INDUSTRIAS OMEGA, S. A .. ... .obiieiiain.
INDUSTRIAS PUFREIRE, S. AL i Bosmin
INGECO GOMBERT ESPANOLA, S. AL ... ol s

242

220
193
239

250
179

150
190
223

26

206
33
216
82
34
265
221
155
196
162
74
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MAQUINAS PNEUMATICAS ROTATIVAS, S. A ... .. . 69 ALLERES UNIDOS. o o 501
MAQUINISTA Y FUNDICIONES DEL EBRO, S. A ... ... . 42 {LUERES URBASA, 6. T 138
MASONEILAN, S. A ... ... ... . 101 MESE s A ol S A c 1a8
MATERIAL Y CONSTRUCCION, S. A .. . ... A ARNOS. & AT 240
MCKEE - CTIP INGENIEROS, S. A A1 qEemaTIc. L S
MECANICA DE LA PENA, S. AL ..o 25 TECNICAS REUNIDAS, S A e 118
METALURGICA DE VEDIA, S. A.... . ... ... .. 264 TEANIPREC. 109
METRON, S. A B o 40 TECNITEC, § AL 208
MONTAJES ELECTRICOS INDUSTRIALES. S. A ... ... 181 TELESINGRO, S, A 519
MONTAJES NERVION, S. A ;33 TUI - TALLERES IGLESIAS, S, A ... 237
MONTREAL, S. A........... ... .. ...~ 21T TOURON Y CIA, . A, 81
MYMSA. TOWLER HISPANIA, S. Lo 108
TRAMAES, S. A ... ..o 65
N TUBOS REUNIDQS, S. A .. ... .. .. . 66
NAVAL STORK WERKSPOOR, S. A........ ... ... ... . . .. 71 TUNCOVA......... RS 125
NAVARRO, S. A ... . ... . ... 164 -
NEYRPIC ESPANOLA, S. A ... . ... 123 v
NORTRON EMISORAS . ... ... 2 \aPOR S AL 8
P w
PERFIL EN FRIO, S. A ..o 186 WAT, S A 244
PIHER ELECTRONICA, S. Ao ... . . . . 259 WEDAG ESPANOLA, S. A ... 73
PRADERA HNOS., S Ao ... 234 WEIR - PACIFIC - WALTHON, S. A.. ... ... ... ... ... ... 20

. PRADO HNOS., S. A 144 WESTINGHOUSE ... ... 15
PRODUCTOS PIRELLL S. A .. 50 WORTHINGTON, S. A 68
PURIFICADORES DE AGUA, S. A . ... ... .. 226
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RACIONAL, S A .. .. .. 209 EMPRESAS DE SERCOBE EN LAS
RAMON VIZCAINO, S. A .. ... ... ... .. . 51 FECHAS QUE SE INDICAN.
ROCLAINE ESPANOLA, S, A ... .. ... 165
RODRIGUEZ Y VERGARA, S. L.... .. ... .. .. ... 145
ROS ROCA, S. A...... ... . ... 248 — IS de Enerode 1964 . ... .. = 29
— 31 de Diciembre de 1.964 e .. = 61
s — 31 de Diciembre de 1.965 ... = 86
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SEGURA BARTOLL S. A.... ... . . ... .~~~ 53 — En la actualidad . ... ... = 291
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Empresas que ultimamente causaron alta

CALIQUIA, S.A.
PROCOSPAIN, S.A.
MATERIALES E INSTALACIONES

PARA BOMBEO SA, MIBS.A. . .. ... .272

HIDROTECAR,SA. . ... ........ 273
GRAVER ESPANOLA,SA. ... ...... 274
MARCONI ESPANOLA, SAA. ... ... .. 275
TALLERES VICALDE,S. A, ... ... .. 276
DANOBAT,sC.l. . ... ... ...... 277
BARYVAL,SA. .. ... ... ...... 278
SUPERVIGILANCIA “Sociedad General de

Control”,S.A, . ... ... ........ 279
IMAD,SA. . .............. 280

MANUFACTURAS ELECTRICAS, S.A. . . .281
MONTAJES METALICOS BASAURI, S.L. . .282
DEPURACION DE AGUAS, SA. . ... .. 283
INSTRUMENTOS DE PRECISION, S. A, . . .284
JUNYENT & BOFILL,S.A. . . ... .... 285
DOMINGO BENGOECHEA, S.A. . .. . .. 286

MONTAJES INDUSTRIALES E INGENIERIA,
SA. .. .. ... ... ... 287
SINCROLONG, S.A.
EGRAMONT, S.A.
INDUSTRIAS DE TELECOMUNICACION, S.A. 290
EIDE, SA. ' ..

En el momento actual, las empresas agrupadas
en SERCOBE cuentan con una suma de capitales
propios de casi 19.000 millones de pesetas. Ocu-
pan en sus 291 factorias, distribuidas por todo el
paia, a 160.000 personas. Su facturacion anual se
aproxima a los 80.000 millones de pesetas y sus
exportaciones en el @ltimo afio superaron los
15.000 millones de pesetas.

En relacion con el total nacional del sector de
bienes de equipo, SERCOBE representd aproxi-
madamente en 1970, el 83¢/0 de su produccion,
el 750/0 de sus exportaciones y el 380/0 del per-
sonal ocupado, lo que evidencia no sélo su gran
peso especifico dentro del sector sino también
una productividad dos veces mayor.

i EMPRESARIOS!

Sus cenas de negocios en la

Casa Regional de Andalucia

que les ofrece su sin par

Cena Flamenca

Reservas en Calle Bosque 14 y en el teléfono 23 81 83

Recuerde que en Calle Bosque 14, le esperamos

SEA BIENVENIDO




Al

D. ENRIQUE KAIBEL MURCIANO,
DR. INGENIERO NAVAL Y DIREC-
TOR DE SERCOBE.

Miembro del Consejo de la Junta de
Energia Nuclear

Vocal del Comité Espafiol del CICYP
{Consejo Interamericano de Comeicio v
Produccion).

Colaboraciones con la Comisaria del
Plan de Desarrollo:

—~ Presidente de 1z Subcomision 12
—“Maguinaria mecénica pesada, cons-
trucciones metalicas y caldereria”, de
la Comisidon de Construccion de Me-
quinaria y Bienes de Equipo.

— Vicepresidente Ejecutivo de la Subco-
mision de Bienes de Equipo, en la Co-
mision de Cometcio Interior.

— Presidente del Grupo de Trabajo de
Bienes de Equipo mecénicos y Trans-
porte, en la Ponencia de Investigacién
- Cientifica y Desarrollo Tecnologico.

—_ Vocal del Grupo de Trabajo sobre
Transferencia. Tecnolbgica en la Po-
nencia de Investigacién Cientifica y
Desarrollo Tecnologico.

— Vocal de la Ponencia de Productivi-

dad.

HABLA CON EL DIRECTOR

DE
SERCOBE

—;Qué es SERCOBE?

—SERCOBE es el anagrama del Servicio Técnico Comercial de Constructores
de Bienes de Equipo organismo auténomo encuadrado dentro del Sindicato Nacio-
nal del Metal, que constituye practicamente la asociacién nacional de fabricantes de
bienes de equipo.

— s Cual es su ¢composicion?

~Actualmente cuenta con cerca de 290 empresas miembros que representan’
el 830/o de la produccién espafiola de bienes de equipo, con una plantilla conjunta
del orden de 160.000 personas, un capital social de unos 90.000 millones de pts. y
una cifra total de produccion en el Gltimo ejercicio de cerca de 100.000 millones
de pts. La cifra de exportacién de las empresas de SERCOBE se acerca a los
20.000 millones de pts. anuales.

—sCoémo se rige?

—SERCOBE, como agrupacién empresarial, se rige por un Consejo Directivo
formado por 14 empresarios elegidos en Asamblea Plenaria, y cuenta con un perso-
nal de pleng dedicacién de unas 50 personas.

—¢Cuales son sus misiones?

—Las misiones de SERCOBE tienen dos aspectos bien diferenciades, la ver-
tiente interior y la exterior del pafts.

—¢A que se dedica la primera?

—~A nivel interior su activided se relaciona con la defensa de los intereses del
sector en todos les dmbitos de politica industrial, politica econémica, politica fi-
nanciera y arancelaria, etc. tratando de conseguir la mdxima participacién de los
bienes de equipo de produccién nacional dentro del panorama y necesidades de
industriglizacién del pais. Para ello realiza estudios y gestiones y plantea los pro-
blemas y colabora en la bisqueda de soluciones con los diferentes Departamentos
de Il Administracion, y muy en concreto con los Ministerios de Industria, Hacien-
da, Comercio y Comisaria del Plan de Desarrollo.

—¢Y a qué se dedica la vertiente exterior?

—La vertiente exterior de SERCOBE se dedica a promocionar las exportacio-
nes de bienes de equipo en todos los mercados.

Detecta oportunidades de operaciones de exporiacién, manteniendo los con-
tactos oportunos con las Embajadas espafiolas en el exterior, Camaras de Comer-
cio, agentes y corresponsales propios, etc.

Organiza, en colaboracién con el Ministerio de Comercio, misiones comercis-
les a nuevos mercados y paises para sus empresas miembros, y coordina la asisten-
cia a ferias y exposiciones en el exiranjero.

Colabora con sus empresas en la gestion y obtencion de los créditos de ex-
portacién, los seguros y demds trdmites necesarios, y coordina la preparacién de
ofertas o establecimiento de contratos en los casos en que la accién agrupads o
comunitaria es mds conveniente.

Colabora con los Ministerios de Asuntos Exteriores y de Comercio en infor-
mes y estudios para el establecimiento de tratedos o acuerdos comerciales con los
paises; y en general realiza todo tipo de gestiones de interés sectorial, sin desaten-
der aquellas de tipo concreto que en cada caso particular sus empresas pueden enco-
mendarle,

Y estas fueron lus contesiaciones que el Sr. Kaibel nos dié a nuesires pregun-
tas, que mucho agradecemos.

Queriamos sober lo que es SERCOBE y a que se dedicaba: las declaraciones
de su Director General nos han explicado perfectamente lo que desedbamos trans-
mitir a nuesiros lectores,

Gracias, Sr. Kaibel. -




Posibilidades de la Industria Nacional

INTRODUCCION

de Bienes

Los equipamientos de todo tipo de In-
dustrias se caracterizan por estar constituidos
por una gran variedad y diversidad de equipos
y elementos cuya fabricacion no ofrece, en ge-
neral, dificultad extraordinaria en si mismos,
dado el gran avance que hoy dia han experi-
mentado los constructores espafioles de Bienes
de Equipo.

La principal dificultad es la de coordinar
las distintas fabricaciones elementales que en
conjunto constituyen la planta industrial. Este
problema, que hoy dia nuestro pais tiene su-
perado, es, en definitiva, fundamentalmente de
INGENIERIA.

Este otro renglon tampoco es ajeno al
quehacer diario de los industriales espailoles,
que en estos momentos pueden ofrecernos las
mejores técnicas y los mas modernos procesos
de fabricacién, estando respaldados por una
solvencia plenamente demostrada a lo largo de
todos los afios en que las empresas espaifiolas
de ingenieria llevan funcionando en nuestro
pais.

de Equipo

D, LUIS ANGEL DOMINGUEZ SOL, Dr. INGENIERQ INDUSTRIAL Y
SUBDIRECTOR DE SERCOBE. -

Pertenece a SERCOBE desde su fundacion hace seis afios, ocupando primero
el puesto de Jefe de Departamento Técnico y actualmente el de Subdirector.

CARGOS
— Forma parte de diversas Subcomisiones de la Comision de Bienes de Equipo del
Plan de Desarrollo, de alguna de las cuales es Secretario.
~ Representante de Espaiia en los Comités de Equipamiento de lo O.CD.E. de
Paris.
~ Vocal en los Grupos de Trabajo de Bienes de Equipo.
— Vocal del Comité de Equipamiento en la CEPE,
— Miembro de las Comisiones Mixtas de hombres de negocios
Hispano - Italigna
" -Francesa
- Austriaca
— Vocal de las Comisiones 30, 36 y 60 del Instituto Nacional de Racionaliza-
cién del Trabajo. ~
— Vocal de las Comisiones de Trabajo XV, XVI y XVII de la Junta Superior
Arancelaria,
— Colabora en varias revistas econémicas e industriales con articulos de todas cla-
ses; especiaglmente los referentes al Sector de Bienes de Equipo: Economia Indus-
trial, Dyna, Desarrollo, etc,

PRODUCCION DE BIENES DE EQUIPO

Para tener unos datos de partida y ver la
evolucién experimentada por la industria cons-
tructora de bienes de equipo, basta mencionar
que en 1964 la produccion de Bienes de Equi-
po alcanzaba la cifra de 54.352 millones de
pesetas, pasando a 107.700 millones de pese-
tas en 1969, lo que supone un aumento del
980/0 aproximadamente, habiéndose superado
en 1970 los 116.300 millones de pesetas de
produccion.

PARTICIPACION NACIONAL EN LA
CONSTRUCCION DE LOS EQUIPOS Y ADE-
CUACION DE LAS INDUSTRIAS .—

CONSTRUCCION DE LOS EQUIPOS.—

En los Ultimos afios la industria espafiola
ha realizado un progreso espectacular en cuan-
to a su capacidad. para la. construccion de
equipos, como ha: quedado expuesto anterior-
mente.

A continuacién:vamos‘a enumerar con un
mayor detalle la situacién actual de algunas fa-
bricaciones y las: limitaciones que en casos es-
pecificos se encuentran dentro. de las fabrica-
ciones nacionales: de equipos, resumiendo la
posicion mds generalizada en’ cuanto a estas
posibilidades se refiere.

~ En trabajos de CALDERERIA (torres

de destilacion; reactores; depdsitos a pre-
sién o no, intercambiadores de calor, etc.),
practicamente todo se puede fabricar en Es-
pafa. Unicamente existen algunas limitacio-
nes para altas presiones, en depositos multi-
capas y en ciertos aparatos complejos (por
ejemplo, torres de plato giratorio).

En el conjunto de trabajos de caldereria
de una instalacién, puede ser nacional mas del
900/0

— TUBERIAS.— Las tuberias de acero al

carbono pueden ser nacionales, las de ace-
ro aleado, con ciertas limitaciones. En una
industria, el 80-85%/0 de la tuberia puede
ser nacional.

— BOMBAS Y COMPRESORES.— La
produccion nacional no llena todas las ne-
cesidades de la industria. Es en estos ele-
mentos en los que la fabricacién nacional
estd dando unos grandes pasos. Hoy dia ya
se fabrican bombas de proceso, material
éste que hace unos afios no se podia ni ha
blar de ello.

En particular las bombas dosificadoras y
de productos especiales, son casi siempre de
origen extranjero.

La participacion nacional en el suministro
de bombas representa, en general, del orden
del 709/0.

En compresores, aunque se ha progresado
bastante, todavia el porcentaje de estos no so-
brepasa el 400/o, pues los del tipo centrifugo
de varias etapas y los alternativos secos (no lu-
bricades) son de procedencia extranjers, entre
otros, aunque como queda dicho se va avan-
zando en nuestras fabricaciones.

— VALVULAS.— Las valvulas: de acero

fundido, y para presiones y. temperaturas



no muy altas, son todas nacionales; las val-
vulas para muy altas presiones y temperatu-
ras deben importarse. En lineas generales,
el 70-750/0 de la valvuleria puede ser na-
cional.

—~EQUIPO ELECTRICO.— La mayor
parte puede ser nacional, con algunas limi-
taciones. Se puede cifrar que en el mo-
mento actual el 90°/0 del equipo eléc-
trico que se emplaza en nuestro pais, es
de produccion nacional.

— HORNOS DE PROCESO.— Existen en
Espaiia varias casas disefladoras. La fabrica-
cién puede ser nacional, importando ciertos
tipos de tubos y soportes, algunos tipos de
los quemadores y los refractarios, en el ca-
so de ser estos muy especiales.

— CALDERAS.— Se fabrican en Espafia,
aunque importando algunos elementos. El
porcentaje de incorporacidon extranjera es
muy pequefio. .

— INSTRUMENTOS Y CONTROL.- Las
posibilidades de fabricacidén nacional depen-
den de la precision y sensibilidad exigidas.
La industria nacional va alcanzando cada
vez metas mas altas en este sector.

En el control electrénico y valvulas de
control, la fabricacién nacional esti bastante
desarrollada, tanto en control neumatico como
electronico.

Para la automatizacion de una planta
puede decirse sin riesgo de equivocarse que
pueden comprarse en Espafia mas del 700/o
de estos elementos, aunque alguno de ellos lle-
ve incorporadas algunas piezas de procedencia
extranjera.

Como complemento de los datos globales
y genéricos dados anteriormente, se pueden
mencionar algunas realizaciones dignas de ser
destacadas.

En el sector de Caldereria han sido cons-
truidas con destino a refinerias espafiolas, to-
rres de grandes dimensiones en una sola pieza,
entre las que se puede mencionar una de 45
m. de alto, 5,5 m. de didmetro y 120 Tn. de
peso, y la de mayor peso 156 Tn., con 34 m.
de altura y 4 m. de didmetro.

Con destino a la exportacion, ya ha sido
enviada una torre de 46 m. de alto, 8,2 m. de
diametro y 213 Tn. de peso. Esta torre no es
de una sola pieza, pero sus caracteristicas son
lo suficientemente significativas para compren-
der que en el mercado internacional habia
gran apetencia por este pedido.

En el capitulo de tanques de almacena-
miento, vy como prueba de la capacidad de

produccion de las grandes empresas espafiolas
cabe mencionar que una sola firma ha suminis-
trado por encima de las 14.000 Tn. en tan-
ques para un solo cliente, sin haber incurrido
en falta de plazo, garantia y calidades.

Los mas grandes tanques con unas especi-
ficaciones técnicas muy rigurosas, han sido
también construidos en nuestro pais, y pode-
mos citar: uno de 264 pies de diametro, 64
pies de altura y 100.000 m3. de capacidad;
otro del mismo diametro y 68 pies de altura y
103.400 m3. de capacidad.

En el capitulo de Tuberias un dato que
puede reflejarse es que en las refinerias espa-
fiolas hay instalada tuberia de acero estirado
sin soldadura, hasta didmetro de 16, mas de
25. 000 Tn.

) En el renglon de Bombas se puede
citar, entre otras de las construidas en Espafia,
bombas de proceso, de doble impulsion de
caudal, 6.050 litros/minuto, impulsadas por
motor de 200 C.V., para una altura manométri-
ca total de 113 m. a 2.900 r.p.m. fabricadas
en acero fundido y con un peso unitario apro-
ximado de 1 Tn.

Entre las realizaciones en valvulas se han
fabrigado piezas de peso superior a 9 Tn., lle-
gandose a valvulas de compuertas y retencion
36” para 150 p.si.; 307 y 300 psi; 207 y
900 p.s.i.; 12”7 y 1.500 psi.; 87y 2.500

p.s.i..... Entre las del tipo mariposa se han ins-
talado en Espafia hasta 24 y 250 p.s.i.; ha-
biéndose exportado valvulas de 58” para 150
p.s.i

En valvulas de compuerta realizadas en
inoxidable se han suministrado por la industria
nacional 24” y 300 p.s.i.

Las. calderas construidas en Espafia son
de las mayores de Europa, habiéndose suminis-
trado calderas para una producciéon de 100
Tn/h., a 102 kg/cm2., de presion, entre otras.

Las aportaciones de equipos de instru-
mentacion y control fabricadas por la indus-
tria nacional, quedan sumamente demostradas
con el siguiente dato: En una refineria -donde
el control ha supuesto por encima de los 280
millones de pesetas, 230 millones 1o han sido
de producto nacional, 1o que representa mas
del 800/o.

Los hornos fabricados por la industria na-
cional tiene un reflejo en los siguientes datos
de los suministros realizados:

— 1 bateria de 8 unidades, incluyendo el

horno de reformado catalitico.

— 1 horno cilindrico de 120 millones
B.T.U./hora, uno de los mayores de
Europa.

En estos momentos se esta construyendo

un horno de crudo de 370 millones de B.T.U-
./hora.

PORCENTAIJE DE PARTICIPACION ESPANOLA POR TIPO DE INSTALACION

El porcentaje que puede representar la
participacién espafiola en la construccion de
los equipos de una instalacion, depende de va-
rios factores que son:

10.-De las caracteristicas del proceso y
de las exigencias del mismo en cuanto a
materiales, presiones y temperaturas.

20.—De la mayor o menor importancia
que tengan en el valor total del equipo
los distintos trabajos y elementos cuyas

posibilidades de fabricacién se han descri-
to en el apartado anterior.

30.—La gran influencia del grado de ex-
periencia que las ingenierias espafiolas
tengan del proceso y de la instalacion. En
instalaciones y procesos en los que no
existe experiencia en Espafia, el licencia-
dor extranjero, con el pretexto de mante-
ner la garantia impone el suministro de
los equipos basicos del proceso.

LA INDUSTRIA CONSTRUCTORA DE LOS EQUIPOS.

En general, y excepto en algunos tipos de
fabricacion, como bombas y compresores, 1os
progresos realizados por la industria espafiola
en los Gltimos afios han sido muy considera-
bles debido, en parte, a la técnica y a la vigi-
lancia y control de fabricacion, puestos por las

empresas de ingenieria nacionales y extranje-
1as. )

Hasta hace pocos afios era necesario en-
tregar los planos terminados para que los talle-
res espaiioles pudieran ofertar y construir los
equipos, actualmente son cada dia mas nume-
rosos los talleres capaces de disefiar y cons-

RAMON

AL SERVICIO DE LA CONSTRUCCION EN BALEARES

CONSTRUCCIONES

rE - - - - |
JAIME 1ll, 153 - entlo. II - telef.

2175 01

'OBRAS Y PROYECTOS




truir el equipo o aparatos solicitados a partir
de las especificaciones técnicas del mismo.

PROBLEMAS ORIGINADOS POR LA
TECNOLOGIA DE LOS EQUIPOS

La dependencia tecnologica del extranje-
10 constituye mas bien una limitacion para las
empresas que pretenden implantar una indus-
tria, que para los constructores de equipo.

El desarrollo de las ingenierias espafiolas
en todos los sectores y muy especialmente en
el sector quimico ha sido muy positivo en los
dltimos afios, ¥y a ello se debe la progresiva
participacion de la industria nacional en la
construccion de los equipos. Es, por tanto, de
suma necesidad y urgencia que la Administra-
cion siga fomentando y protegiendo la crea-
cion y desarrollo de empresas de ingenieria ge-
nuinamente nacionales.

En cuanto al nivel técnico de los propios

LOS

COMPETENCIA EXTERIOR Y POSIBI-
LIDADES DE EXPORTACION.—

El hecho de que muchas de las empresas
estén catalogadas como de interés nacional y
puedan importar equipos con desgravacion
arancelaria, facilita, en algunos casos, la entra-

fabricantes, puede considerarse satisfactorio en
Ia generalidad de los elementos.

La creciente especializaciéon de los fabri-
cantes permite un mayor avance técaico y ha-
ce posible una mayor atencidén a los problemas
de materiales, disefios, etc.

LA CALIDAD DE LOS BIENES DE
EQUIPO ESPANOLES.

En Espafia la construccidn de bienes de
equipo sufre un sinnimero de controles sucesi-
vos que permiten garantizar un nivel de cali-
dad prefijado.

Todos los talleres y fabricas espafiolas
tienen los necesarios bancos de pruebas en
donde se miden y comprueban las condiciones
de funcionamiento instantineo, tales como:
presién, caudal, temperatura, estanqueidad,
aislante, constante eléctrica, etc.; cuentan, ade-
més, con controles rigurosos de recepcion de
materiales de mecanizado y procesamiento, de
montaje, etc.

da de equipos extranjeros en Espafia.

Ademis, en algunos casos, las empresas
extranjeras suministradoras del proceso de fa-
bricacion de un cierto producto, exigen —para
mantener la garantia— que los equipos sean fa-
bricados por empresas extranjeras de su com-
fianza. )

Hoy dia es sumamente corriente ver en
todas las factorias las piezas de cualquier ele-
mento con su correspondiente hoja de control.

No es necesario mencionar, pues esto si
que viene desde muy antiguo, el control de
soldaduras y los ensayos no destructivos a los
que son sometidos todos y cada uno de los
elementos que asi lo requieren. )

Se puede afirmar sin ningin lugar a du-
das, que la industria espafiola de bienes de
equipo esta capacitada técnicamente y dotada .
de los elementos necesarios para ello, para po-
der construir y suministrar equipos y maquina-
ria con las especificaciones que se les soliciten,
realizando los oportunos controles.

También es de hacer notar que no solo se
realizan controles cuando son solicitados por
el cliente, sino que en todo momento la fabri-
cacion estd perfectamente controlada, dando
con ello lugar a no sdlo un control de calidad
sino también la calidad controlada.

BIENES DE EQUIPO EN LA EXPORTACION.—

Nuestra produccion nacional de bienes de
equipo no se limita a fabricar estos para su
consumo en el pais, desde hace varios afios se
viene exportando y el incremento es conside-
rable. : ’

La evolucidon de nuestras exportaciones
en el periodo 1.962-1.969 ha sido el siguiente:

Porcentaje
export. b. Relacion
Export. Incremen- equipo con-  Export. b. equipo
b. de to anual sumo apa- total export.—
Afios. equipo (0/o) Indice rente espafiol. total (0/o0)
1.962 1.751 100 3,6 44.162 4,0
1.963 2.071 18,2 118 2,9 44.116 4,7
1.964 3.243 56,6 185 3,6 57.266 5,6
1.965 4.571 40,0 261 , 4,0 57.989 7,8
1.966 6.713 46,8 389 5,1 75.212 9,0
1.967 8.446 25,8 482 6,3 84.660 9,9
1.968 12.291 45,5 702 9,2 111.244 11,1
1.969 18.848 53,3 1.076 12,1 133.012 14,1

Los principales mercados para los bienes
de equipo, seglin las estadisticas de 1.969, da
las siguientes cifras del total de nuestras ex-
portaciones de bienes de equipo:

Paises Iberoamericanos . . . . . . 47,20/0
Mercado Comtin . . .. . ... 19,30/0
Paisesde la EFTA . . . .. ... 8,90/0
Estados Unidos . . . . . ... .. 8,50/0
Paises Arabes . . . . ... ... 7,40/0
Restopaises . .. ... ..... 8,80/0

Todos los datos anteriores, aunque muy
. someramente tratados, da una idea de la pu-

Si analizamos, por ejemplos, las exporia-
ciones de un sector productor de bienes de

Maquinaria o equipo exportado

Por cambio de temperatura
Filtrado y depuracion
Bombas para liquidos »
Bombas gases, compresores, etc.
Grupos acondicionamiento
Maquinaria para frio

jante industria de bienes de equipo, la cual
ocupa hoy dia un papel importantisimo en la

equipo dentro del grupo de maquinaria para la
industria quimica, se llega a los siguientes da-
tos:

Aumento en ©/o sobre el afio
anterior.
-+1920/0
+3810/0
+ 419/
+ 300/0
+1550/0
+2780/o

economia espafiola, y es tenida en cuenta en
ofertas internacionales. '
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LQué es?
1Coémo se utlliza?

por Alejandro Gancedo
Asesor Juridico del De-
partamento de Exporta-
cibn de SERCOBE.

“Acabamos de cerrar una operacion por la venta de si-
los para cereales.

Ambas partes, nos hemos beneficiado; el monto alcan-
zara a un millon de dodlares. Mafiana debo redactar el contrato
definitivo.

Cambiamos impresiones sobre la forma de pago y los
instrumentos que se utilizarin. El Sefior L. parece no com-
prender el verdadero significado de un crédito documentado.
Estoy sorprendido. ’

Me manifiesta que pondra todo en manos de un banco
de su plaza, que hace afios que recurre a este procedimiento
y que no le interesa por el momento conocer a fondo las
modalidades y naturaleza de este instrumento de pago (que
usa con frecuencia).

Algin dia tendré que escribir algo sobre esta herra-
mienta del comercio internacional (pienso y me lo propongo
—firmemente).”

(Apuntes de viaje—America del Sur—Invierno de 1968.)

Teniendo en cuenta aquella idea y después de haber
tramitado y operado méas de un centenar-de negocios interna-
cionales, he tratado (robando horas al tiempo libre) de poner
al alcance de los empresarios y estudiosos, algunos conceptos
basicos y una visibn de conjunto del crédito documentado
que, entre otras cosas, ha favorecido e incrementado el inter-
cambio entre las naciones, minimizando los riesgos y agilizan-
do las transacciones comerciales.

Despues del derrumbe progresivo del “patron oro’-
con posterioridad a las pasadas guerras mundiales y mas aan,
luego de las crisis econdmica que sobrevino al afio 1.929 (y
que puso en duda la solvencia de un sistema que parecia
inalterable) hizo su aparicion, en la vida del comercio multi-

El autor de este articulo, nacid en la ciudad de Buenos Aires (Argentina) el
21 de Agosto de 1946.

Alli cursé estudios primarios y de Bachillerato.

En 1964 ingresa en la Facultad de Derecho y Ciencias Politicas de la Universi-
dad Catolica Argentina. Paralelamente, comienza a trabajar en empresas especializa
das en Comercio Internacional.

En 1968 obtiene la Licenciatura de Comercio Exterior en el Banco de la Na-
cion Argenting y la Camara de Exportadores.

Realiza trabajos de Ayudantia Juridica -especializdndose en Derecho Mercantil,

En 1969 obtiene el titulo de Abogado y Doctor en Derecho y Ciencias Politi-

Ese afio se traslada a Espafia actuando como asesor de sociedades dedicadas a
la exportacion de bienes de equipo y de consumo.

A principios de 1970 ingresa en SERCOBE (Servicio Técnico Comercial de los
Fabricantes de Bienes de Equipo) como asesor juridico del Departamento de Expor-
tacion, cargo que actualmente desempefia.

Ha sido, entre otras cosas, activo colaborador de la Comision de Construccion
de Magquinaria y Bienes de Equipo para el IIl Plan de Desarrollo Econémico Social.

En esa oportunidad, su trabajo, verso sobre los aspectos juridicos y econémi-
cos de las Asociaciones y Fusiones de empresas en nuestro pais y el resto de Euro-
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lateral y de las relaciones econOmicas internacionales, un
nuevo mecanismo de pago conocido como “crédito docu-
mentado o documentario”.

Tan grande fue su importancia y tan generalizado su
uso, que casi nos atrevemos a decir, constituye hoy dia el
principal motor del comercio entre las naciones. En efecto,
las posibilidades de mantenimiento o expansion de un inter-
cambio sostenido sin complicaciones en cuanto a las opera-
ciones de pago, implicitas en toda transferencia de mercade-
rias, fueron siendo cada vez mas dificiles a partir de la pri-
mera guerra mundial.

Ello debido en parte a los no pocos problemas surgidos
en el engranaje monetario internacional, como asi tambien a
la alarmante escasez de reservas mundiales de oro monetario
incapaces de atender, en casi todos los casos, un volumen ca-
da vez mayor y mas valioso de mecaderias en desplazamien-
to.

Tan urgente era la necesidad de tesolver este inconve-
niente que la apariciéon de cualquier instrumento tendiente a
“economizar” el uso del oro en los pagos internacionales, ha-
bria de resultar beneficioso para el comercio y las transac-
ciones entre co-contratantes situados en diferentes plazas.
Ello es, por otra parte, lo que acontecié primero con la letra
de cambio y luego (en mayor proporcién atn) con el crédito
documentado.

Ahora, que la firma del tratado preferencial con la Co-
munidad Econoémica Europea (C.E.E.) y una renovada fiebre
exportadora inundan a los organismos oficiales y apasiona a
nuestros empresarios, creemos, ha llegado el momento de
perfilar algunos conceptos basicos y modalidades de esta he-
rramienta que tanta utilidad presta y prestard al comercio ex-
terior de Espaifia.

Origen:

~ El Crédito Documentado nacié y se desarrollo al im-
pulso de la necesidad de _asegurar a los exportadores el pago
puntual y rapido de las mercaderias (o servicios) vendidas a
sus clientes domiciliados en un pais extranjero. Es facil ad-
vertir que quién vende (exportador) no conoce la mayoria de
las veces a su co-contratante, tiene ademas un apreciable
margen de duda sobre su solvencia pecuniaria y responsabili-
dad moral, sin contar con el inconvemente de que el pago
del precio convenido se postergue a veces hasta el momento
de 1a recpecion definitiva de las mercaderias, objeto del con-
trato.

Para allanar éstas y otras dificultades y fundamental-
mente para agilizar el intercambio, irrumpieron en la vida ju-
ridica mercantil los sistemas lamados “tradicionales”: inter-
mediaciébn bancaria, documentos contra pago, documentos
contra aceptacion, pago contra aceptacion bancaria etc. Bis-
tanos sdlo mencionarlos y decir que su eficacia fué relativa y
poco convincente.

El crédito documentado cualesquiera que sean las mul-
tiples particularidades que la operacion pueda revestir requie-
re necesariamente la intervencion de tres partes bien diferen-
ciadas: un vendedor (exportador), un comprador (importa-
dor), y un banco, a quién el comprador induce a aceptar o
negociar una letra del vendedor, o a efectuar el pago contra
la entrega de los documentos que permitan disponer de la
mercaderia,

Como se ve y simplificando esta operacién: vendedor y
comprador se hallan mutuamente ligados por un contrato de
compra-venta. Para asegurarse el pago (vendedor) y la entrega

correcta de las mercancias objeto de la transaccion (compra-

dor) se une un tercer sujeto: el Banco.

Aquella primitiva dualidad vendedor-comprador, se ha
transformado en una triologia mas compacta y donde el cré-
dito documentado con las obligaciones y derechos que en-
gendra es el factor aglutinante. .

La entidad bancaria, mediante un crédito documenta-
do, seguira las instrucciones del ordenante (comprador) y pa-
gara al beneficiario (vendedor) la suma acordada en el con-
trato, pero esto si, solo contra la presentacion de ciertos do-
cumentos que acrediten que la mercaderia es la estipulada y
que se ha embarcado correctamente.

En sintesis el crédito documentado comprende casi
siempre una operacién de crédito y una forma de pago.

Vistos estos conceptos introductorios, ya estamos en
condiciones de definir al crédito documentado y para ello to-
maremos como base de la enunciacién de las Reglas y Usos
Uniformes (revision 1962):

“El crédito documentado es todo un convenio, cual-
quiera sea su denominacion o descripcion, en virtud del cual,
un banco (emisor) obrando a peticidon y conforme las instru-
cciones de un cliente (ordenante) debera efectuar un pago a
un tercero (beneficiario) o a su orden, o debera pagar, acep-
tar o negociar, las letras de cambio que libre el beneficiario o
autorizar que tales pagos los efectue o que tales efectos los
acepte o negocie otro banco, contra la entrega- dé los docu-
mentos descriptivos, siempre que se hayan cumplido las con-
diciones estipuladas™,

;COmo se tramita un crédito documentado?
Relaciones ordenante (importador) Banco emisor:

En cumplimiento de la obligacion que emana del con-
trato de compra venta firmado entre las partes, el importa-
dor dirige a un banco generalmente de su plaza, una Solici-
tud de apertura de crédito. Con ella se inicia la operacion del
crédito documentado.

Se trata de un formulario impreso proporcionado por
el mismo banco, a cuyo dorso se sefialan las condiciones en
que va a copcretarse la operacion. El cliente solo tendra que
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llenar los claros o tachar las menciones impresas del anverso
que no se adechien a su caso particular; indicara asimismo
porque monto pide el crédito, si desea que sea revocable o
irrevocable, qué documentos se debera requerir al exportador,
qué plazo de validez tendra la operacion, es ' decir, hasta que
fecha podra presentar al vendedor la documentacion y exigir
sus derechos al banco emisor,etc.

Conviene aclarar que estas condiciones coinciden con
las condiciones pactadas en el contrato de compra-venta.

Menciones que debe contener la solicitud:

Conforme los formularios-tipo propuestos por la Cama-
ra de Comercio Internacional, el ordenante (comprador) debe
indicar claramente:

a) nombre de la persona beneficiaria del crédito.

b) naturaleza del crédito documentado: revocable, irrevoca-
ble, divisible, transferible, etc. :

. ¢) monto del crédito.
d) naturaleza, calidad, cantidad de las mercaderias,

e) indicaciones sobre expediciones parciales (si fuera de inte-
1és para las partes)

f) indicaciones sobre modalidades de exportacion de la mer-
caderia: es obvio, porque habra sensibles diferencias segin
que la compra-venta se pacte C.LLF., F.0.B., F.AS. etc.

g) mencién de los documentos que el banco tendra que exi-
gir al beneficiario (embarque, podliza de seguro, etc.)
h) plazo de validez del crédito.

Posicion del banco:

Al recibir esta solicitud al que estamos aludiendo, el
banco debe decidir si abre o no el crédito solicitado. Para
ello, evalGa los posibles riesgos que pudieran afectar la opera-
cion y a su posible intervencién. Estos pueden ser:

a) riesgos comerciales: existen toda vez que el ordenante
(comprador) pueda negarse a reembolsar al banco o cuando
se desconoce por completo la honorabilidad y solvencia del
contratante extranjero.

Para cllo, el banco limita su obligacién en cuanto al
tiempo y a la cantidad, o bien constituye prendas sobre bie-
nes’ muebles, documentos comerciales, fondos depositados en
cuenta corriente, fianzas personales,etc.

b) riesgos de cambio: entre la fecha de apertura del crédito
v la efectiva liquidacidbn pueden acontecer posibles modifica-
ciones por una subida en el valor de la moneda, objeto del
crédito. (si éste se otorga en divisas).

Para evitar este inconveniente que perjudicaria a una u
otra de las partes interesadas, los bancos extranjeros recurrie-
ron al “seguro de cambio”. Con ello, se fija contractualmen-
te y por anticipado un tipo de cambio que permanecera lue-
go inalterado.

Relacién Banco-Emisor — Vendedor (beneficiario).

Por medio de una carta de crédito el Banco emisor, po-
ne en conocimiento del beneficiario la apertura del crédito
con todas sus clatisulas y condiciones,

Esta carta de crédito constituye, juridicamente, el ins-
trumento probatorio de la obligacién del banco hacia el be-
neficiario.

Su contenido es en suma, una reproduccion de la soli-
citud de apertura.

El banco emisor podra remitirla directamente al vende-
dor o entregarla al ordenante para que éste a su vez, se la
remita. Es corriente tambien que se remita a un banco co-
rresponsal de la plaza del exportador, para que se la motifi-
que a éste, sin asumir ninguna obligacion,

Realizacion del crédito.

El beneficiario obtiene todos los documentos exigidos
v se dirige al corresponsal de su plaza que indica la carta de
crédito puesto que alli obtendra el cumplimiento de las pres-
taciones bancarias,

Estos documentos deben estar de acue:{do con los
establecidos en la carta de crédito y es obligacion del banco
asegurarse de ello, so pena de incurrir en responsabilidades.

Si la carta de crédito no designa la documentacién re-
querida, existe conformidad en la costumbre internacional,
que debera exigirse, para el trafico maritimo, un juego com-
pleto de conocimientos de embarque (en forma negociable y
transferible) podliza o certificado de seguro y factura.

Documentos:

La factura; es el documento principal de las mercade-
rias. Firmada por°el vendedor, contiene las caracteristicas
esenciales de la mercaderia: cantidad, peso, descripcién y
precio unitario y global.

A menudo se requiere también una factura consular cu-
ya visacion certifica el origen de la mercaderia y tiene como
fin, satisfacer las exigencias aduaneras del pais de destino. El
conocimiento de embarque es un documento probatorio del
contrato de transporte, acredita la carga de las mercaderias,
tiene los caracteres de un titulo de crédito y es el documen-
to representativo de las mercaderias; es en suma, el mas im-
portante de los documentos utilizados en el trafico mariti-
mo.

Debemos recordar que en el transporte aéreo, el cono-
cimiento de embarque, es reemplazado por la carta de porte.

Segun sea la operacidn, seri necesario la contrataciéon
de un seguro que cubra los riesgos inherentes al transporte.
La poliza sera a la orden, endosada a favor del comprador, a
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favor del banco o simplemente en blanco.

Si la mercaderia va asegurada mediante una “poliza flo-
tante” que cubre diversos embarques, debera presentarse un
certificado de seguro firmado por la compaiiia aseguradora.

Pago:

Una vez presentados los documentos en orden, el pago
se efectua mediante la remision de un cheque, o acreditacion
en cuenta corriente.

Si se ha pactado la forma de aceptacion por el banco
de una o mas letras de cambio, se procede a un *‘descuento”
por su monto nominal previa deduccion de los intereses y
comisiébn pertinentes.

Liquidacion del crédito:

El banco emisor, exigira el reembolso o la prevision de
fondos al ordenante, a cambio de la entrega de los documen-
tos que acrediten el dominio de la mercaderia.

Una vez satisfecha la obligacién por parte del compra-
dor, la operacion queda concluida.

Modalidades:

Vistos estos conceptos y la operativa, vamos. a intentar
ahora, una clasifiacion de las distintas modalidades o tipos de
créditos documentarios porque creeemos que con ello, abar-
caremos la vision de este instrumento en toda su magnitud.

1. Crédito revocable: ,

Es aquel en que el banco emisor promete al ordenate,
el pago al vendedor o la negociacion de las letras libradas por
éste, sin contraer ninguna obligacion. El crédito puede ser
anulado en cualquier momento.

2. Crédito irrevocable:

Se da, cuando a peticion del ordenante, el banco asu-
me frente al beneficiario una obligacion personal y directa.
Este crédito no podra ser modificado o anulado por el banco
de no existir el consentimiento expreso de todas las partes
interesadas.

3. Crédito confirmado:

Es cuando un banco de la plaza del beneficiario (ven-
dedor) ha pedido del banco emisor, contraer frente al benefi-
ciario una obligacién igual pero distinta de la asumida por el
banquero emisor.

4. Crédito realizable por pago:

El banco emisor de la carta de crédito se compromete
frente al beneficiario de pagar en dinero, la cantidad por la

cual se ha obligado.
5. Crédito realizable por aceptacion:

El banco se compromete a aceptar (bajo ciertas condi-
ciones) una o varias letras de cambio libradas por el benefi-
ciario sobre el vendedor.

6. Crédito realizable por negociacién:

El banco emisor se obliga frente al beneficiario a des-
contar las letras que éste gire sobre el comprador.

7. Crédito indivisible:

El banco debera ejecutar en un solo acto, sus obligacio-
nes frente al beneficiario contra la presentacidén de los docu-

_mentos exigidos.

8. Crédito divisible:

Se-da cuando hay necesidad de hacer embarques par-
ciales o entregas en forma fraccionada. El crédito asi, se rea--
lizara en varias veces.

9. Crédito transferible:

Es el caso tipico en que convieme al vendedor adqui-
rir de terceros la mercaderia que débera ser embarcada, me-
diante la financiacion de la segunda comprobenda con el ins-
trumento de crédito de la originaria.’

El banco en este caso, y a peticion del beneficiario
emite una nueva carta de crédito a favor del cesionario.

10. Crédito intransferible:

El principio general es que los créditos documentados
son instransferibles salvo instrucciones en contrario.

Existen otras modalidades tales como: los que contie-
nen “clabisula verde”, anticipos en descubierto “red ink clau-
se”, subsidiario o ‘‘back-to-back credit”, rotativos ‘“‘revol-
ving-credits”, etc. pero ello nos llevaria a extender estas li-
neas y no es ese ciertamente nuestro proposito.

Solo hemos querido dar una idea somera de esta herra-
mienta de indiscutible autoridad en el complejo y aun insos
pechado mundo del comercio exterior.

Para ello hemos tomado como base, las reglas de Var-
sovia (1928) adoptadas en forma definitiva en la Conferencia
de Oxford de la International Law Association (1932) e
Incoterms (1953) de la Cimara de Comercio International.
Los procedimientos tal vez no concuerdan exactamente con
los vsuales en Espafia. Ello sera, quizas, motivo de otro tra-
bajo mas especifico y mas extenso.

angil. s.a.
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FABRICACIONES MI XTAS

La sola lectura de la fegislacion publicada sobre
fabricaciones mixtas es sumamente explicita y hace
innecesario ningdn comentario aclaratorio; no
obstante la practica adquirida en su uso durante
los dos aifios de vida, ha ayudado a puntualizar al-
gunos conceptos que en principio pudieran parecer
confusos o faltos de precisién.

Legislacién vigente

La constante preocupacién del Gobierno para
aumentar nuestro caudal técenico y la calidad de
los equipos f.bricados, y sumada a la elevada can-
tidad de divisas que se pagan por equipos comple-
tos, muchos de los cuales podian ser fabricados
en Espafia, dio lugar a una legislacién sobre fabri-
caciones mixtas, publicada en julic de 1967.

¢Qué son las fabricaciones mixtas? Esta pre-
gunta parece ser que de antemano Y por su pro-
pia definicién ya estd contestada. Sin cmbargo,
la verdadera pregunta a la que hay que contestar
es jqué tiene tratamiento de fabricaciones mixtas
para la legislacién vigente ? Seguin el propio Decreto-
ley 7/1967, de 30 de junio de 1967, se debe entender
aplicable a los bienes de equipo cuyo destino sea
la industrializacién o mejora de las instalaciones
fabriles o de servicios de mnuestro pais. Por ello
todo equipo o maquinaria, bien sea contra pedido
o de serie, puede ser objeto de planteamiento de
fabricacién mixta.

Como principios fundamentales han de cumplirse
por lo menos los dos siguientes: a) No existir fa-
bricacién del total de los componentes del equipo
en Espafia, y b) Tener un marcado interés econd-
mico social el abordar dicha fabricacién en Espaiia.

El primer punte es una causa determinante,
ya que no se puede conceder bonificacién aran-
celaria a un producto, parte o piezas cuya pro-
cedencia sea extranjera, siempre que se pueda
obtener en Espana.

Sobre el interés que para la economia del pais
pueda tener la fabricacién en régimen mixto de
unos equipos, es el propio Gobierno quien, a tra-
vés de sus departamentos ministeriales, califica

L peticion v resuelve sioes o no procedente pro-

Por LUIS ANGEL DOMINGUEZ SOL
Dr. 1. I. Subdirector de SERCOBE

mulgar un decreto amparando la fabricacion
mixta.

;Cémo se puede gozar de los beneficios que
otorga la legislacién? La primera condicién es
que exista una resolucién-tipo que fije los econ-
dicionados bajo los cuales se puede acometer la
fabricacién. Esta resolucién-tipo ha de ser pu-
blicada por un decreto, y su origen puede ser o
por peticién de parte interesada o bien porque la
propia Administracién quiera impulsar en un
cierto momento una fabricacién determinada.

Tanto en uno como en otro caso es necesario
establecer un porcentaje de partes a importar so-
bre el precio total del equipo final. Para calcu-
lar ¢l tanto por ciento es necesario sumar al pro-
pio valor CIF de la parte importada los derechos
arancelarios que satisfagan los elementos, el im-
puesto  compensador de gravamenes interiores,
los gastos de despacho y otros gastos hasta pie
de fabrica, en el caso de ir a ella para sufrir trans-
formacién. o hasta ¢l cmplazamiento si es una
pieza o conjunto que no nhecesite ser transfor-
mada ni incorporada en fabrica. A esta suma hay
que deducir el 95 ¢ del valor de los derechos aran-
celarios, ya que para el calculo del IGGI no ha
de tenerse en cuenta la reduceién.

Si P es el valor CIF, d es el derecho arancelario
que se¢ aplica normalmente, I el impuesto compen-
sador de gravamenes interiores y V el valor final,
éste se obtiene:

/ d I 95 d
v — (P b P) 1ot — r,
100 100 100 100

kste caleculo hay que hacerlo para todas y cada
una de las partes o piezas que se importen, ya que
no todas tienen el mismo d ni 1. La suma de todos
los valores V asi obtenidos mas los gastos de des-
pacho y transporte antes mencionados dividida por
el valor total del equipo da el porcentaje de incor-
poracién extranjera a la fabricacién mixta.

Una vez establecido ese porcentaje y estudiada
detenidamente la lista de partes que constituyen
la importacién, es informada la peticién por el
Ministerio de Industria s remitidas al Ministerio
de Comercio, a la Direccion General de  Politica
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Arancelaria, en donde a través de la Comision de
Trabajo de la Junta Superior Arancelaria se estudia
en el sentido de si procede o no efectuar modifica-
ciones en el Arancel, ya que, segin la ley, en el
caso de publicarse una resolucién-tipo no pueden
gozar de bonificaciones arancelarias los equipos
que se importen cuande éstos sean producidos en
Espafia en régimen mixto.

Las conclusiones a las que llega la Comisién de
Trabajo son elevadas a la Junta Superior Aran-
celaria para que ésta, si estima justas las modifi-
caciones arancelarias introducidas y vistos los in-
formes que justifican la importancia econdémico-
social de la solicitud de resolucién-tipo, redacte el
oportuno proyecto de decreto, que sera elevado
por el Ministro de Comercio al Gobierno para su
aprobacién.

El decreto de una resolucién-tipo sélo fija las
directrices de la fabricacién mixta de un cierto
bien de equipo. Para gozar de los beneficios y para
poder fabricar bajo este régimen especial, es nece-
sario que un fabricante solicite la oportuna autori-
zacién particular.

Este se solicita del Ministerio de Industria me-
diante la presentacién de un proyecto del equipo
en cuestién, que pueden ser de una o varias uni-
dades, siempre que éstas sean iguales, o dentro
de la gama que defina la resolucién-tipo, junto con
el proyecto hay que describir perfectamente las
partes a importar con sus valores calculados, como
queda dicho anteriormente, y siempre ha de cum-
plirse que el valor total de los elementos a importar
no sobrepase el porcentaje que menciona el de-
creto.

Esta peticién la estudia el Ministerio de In-
dustria, teniendo muy en cuenta que no sélo el
porcentaje de nacionalizacién sea el establecido,
sino que para ninguno de los elementos a impor-
tar exista fabricacién nacional o sean sustituibles
por similares de produccién espaiiola.

Una vez que el Ministerio de Industria ha reali-
zado su estudio y ha encontrado conforme la peti-
cién, o han sido introducidas las oportunas varia-
ciones, envia a la Direccién de Politica Arancelaria
el expediente para que sea esta Direccién, sin nin-
gin tramite posterior, quien dicte la oportuna re-
solucién de autorizacién particular, que ha de pu-
‘blicar el Boletin Oficial del Estado.

Es muy importante agilizar los trdmites que se
necesitan entre los Ministerios de Industria y Co-
mercio, ya que en la actualidad se emplean entre
cuatro vy seis meses de tiempo desde la presenta-

cién de una solicitud de resolucién-tipo de fabrica-
cién mixta hasta la publicacién de la misma en
el B0 Id A esto se anade ¢l tempo de dos a caa-
1ro meses (ue se requiere para la aprobacién de la
aulorizaciéon particular que correspounde.

- A partir de este momento el fabricante goza-
ra de los beneficios que le da la legislacién, pero
ademés quedaran eliminados todos los beneficios,
incluso los de derechos arancelarios reducidos,
que pudieran afectar a la importacién de equipos
similares a los que ampare la resolucién-tipo.

En la publicacion de la resolucién de autori-
zacién particular tiene que figurar la relacién de
todos los elementos a importar y su valor. Hay
que tener presente que esta relacién es un resu-
men de la memoria del proyeecto presentado con
Ia peticién, y que alli constan los elementos a im-
portar bien especificados, y son éstos y no otros
los elementos que se podran importar con bonifi-
cacién arancelaria; por tanto, si hay una partida
global que tenga una definicion, por ejemplo, val-
vulas especiales, por un total establecido, no quiere
decir esto que se puedan importar valvulas hasta
ese total, sino que las vélvulas a importar (defi-
nidas en el proyecto) no superaran la cantidad
preestablecida.

Otra de las facetas a contemplar en la practica
de las disposiciones aparecidas hasta hoy sobre
fabricaciones mixtas es la siguiente:

Los beneficios que concede la ley son bonifi-
caciones arancelarias a la importacién que los fa-
bricantes espafioles realicen para incorporar esas
partes y piezas que no se fabrican en Espafia;
ahora bien, con objeto de poder seguir disfrutan-
do de los créditos que el extranjero concede a los
compradores, las autorizaciones particulares en su
resolucién que publica el B. 0. E. en cada caso,
autoriza excepcionalmente al constructor nacional
a subrogar sus derechos de reducciéon arancelaria
en favor del comprador, siempre y cuando éste
importe a su nombre y con el destino de la cons-
truceién mixta, los equipos descritos en la lista de
materiales a importar que aparece como anexo en
cada resolucién que la aprueba y publica.

Un punto que ha de tenerse muy en cuenta es
el siguiente: La resolucién-particular aprueba la
construccién mixta por un determinado fabri-
cante que se ampara en una resolucién-tipe pu-
blicada con anterioridad, y en ella se fija un por-
centaje de materiales, partes y piezas a importar,
las cuales gozaran de la bonificacién del 95 9, en
los derechos arancelarios. Los materiales proce-




dentes del extranjero no pueden sobrepasar del
limite establecido en porcentaje, aunque por al-
gunos de ellos se pague la totalidad de los derechos
arancelarios. La filosofia de la legislacién sobre
fabricaciones mixtas es tal que ha de cumplirse la
aportacién espaiiola, es decir, si se dice que el 60 %,
por lo menos es de fabricacién nacional en el total
del equipo, no puede existir componentes extran-
jeros cuya suma sea superior al 40 %, aunque sélo
se haya importado (o adquirido) con (lo§grava-
cién el 40 9% aludido. De este concepto y vigilancia
de cumplimiento se encarga la Dir. Gral. de Adua-
nas, la cual, si encuentra que se ha superado el
porcentaje, hara la oportuna alegacién para que
no sélo sean reembolsados los beneficios dados,
sino incluso imponer las sanciones previstas en las
leyes espafiolas.

De acuerdo con el principio de este articulo,
todo lo dicho anteriormente ha sido el pensar en
voz alta y escribir los comentarios que la practica
ha ido haciendo a cada punto o apartado.

Aplicaciones principales

La aplicacién del régimen de fabricaciones mixtas,
ha tenido gran impacto en el sector de construc-
cion de centrales térmicas, y dentro de éstas, la
construccién de calderas y generadores eléctricos.

El Decreto 2.262/1968, de 16 de agosto (B. 0. E.
de 24-9-68), en el que se aprueba la resolucién-
tipo para construccion de calderas de hasta 700 MVA
(550 MW), en régimen mixto da como incorpora-
ciéon nacional el 40 9%, como minimo. Amparadas
en este Decreto se han publicado las resoluciones
de autorizacién particular siguientes: para calderas
de vapor: de 270 MW, por M. T. M., con 47 %, de
fabricacién nacional; caldera de 540 MW, por
B W., con 45 9%, para la primera (Santurce) y 48 %,
para las segundas (Castellén I y II), de fabricacién
nacional; caldera de 40 MW, por Astilleros de
Cadiz, S. A., con un 49 9, de fabricacién nacional,
para San Juan de Dios (Palma de Mallorca); cal-
dera de 330 MW, por M. T. M., con un 51 9%, de
fabricacién nacional, para Compostilla; caldera
de 200 MW, por Astilleros de Cadiz, S. A., con
un 53 9% de fabricacién nacional, para Puertollano;
caldera de 300 MW, por M. T. M., con un 53 9, de
fabricacién nacional, para Besés; caldera de 350 MW
por B. W., C. A, con un 48 9, de fabricacién na-
cional, para Fecsa; caldera de 360 MW, por M. T. M.,
con un 52,5 %, de fabricacién nacional, para Hidro-
eléctrica del Cantédbrico; estando pendientes otras

resoluciones cuyos porcentajes se mueven dentro
de la parte superior de la linea presentada en la
figura 1. V

La sola inspecciéi{ de la figura aludida da una
idea de c¢6mo los fabricantes nacionales tienden
a nacionalizar al maximo los equipos cuando las
calderas son de potencias inferiores, llegando casi-
al limite de lo establecido en la resolucién-tipo -
medida que la potencia de la central aumenta.

Una cosa analoga sucede con los generadores
eléctricos, sobre Jos cuales hay dos Decretos de

resolucion-tipo de fabricacién mixta: el de fe-
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Fig. 1.—Calderas de vapor.

cha 28-3-68 (B. 0. E. de 29-3) sobre generadores
de 250 a 700 MVA, en el que la nacionalizacién se
fija en el 60 9, para el escalén 250 a 450 MVA
y en 50 9 para los generadores comprendidos
entre 450 y 700 MVA; v el Decreto de fecha 10 de
julio de 1969, que fija la nacionalizacién en el
80 9, para generadores de potencia igual o inferior
a 30 MVA y en el 65 9, para los comprendidos
entre 30 v 250 MVA,

Las resoluciones particulares aprobadas hasta
el momento son: generador de 369 MVA, a cons-
truir por Cenemesa, con un 62 9, (Compostilla)
generadores de 640 MVA, a construir por General
Eléctrica Espaiiola, con un 50 9, de nacionaliza-
cién para las dos primeras maquinas (Santurce II
y Castellon I), y 54 9, para una tercera maquina
(Castellén I1); generadores de 375 MVA, a cons-
tuir por M. T. M., con un 61 9, de nacionalizacién
(Besés); generadores de 466 MVA, a construir
por M. T. M., con un 60 9%, de fabricacién nacional;
generador de 50 MVA, a construir por Cenemesa,
con un 60 % y 73 9, de fabricacién nacional, segiin
sea la primera o la segunda méiquina; generadores
de 437 MVA, a construir por Siemens, con un
61,5 9, de fabricacién nacional.
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Fig. 2.—Generadores eléctricos.

Todos los datos que aparecen en los anterioves
eraficos, y que no-han sido publicados, han sido
facilitados por los peticionarios. Sélo falta, de
momento, la ratificacion del Ministerio de Industria,
el cual esta tratando por todos los medios a su
alcance de reestructurar el sector v poder impul-
sar al maximo la participacién espafiola en cada
cquipo. Las fabricaciones mixtas es un medio muy

apropiado para alcanzar aquel objetivo.
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ESTUDIO ECONOMICO DEL SECTOR DE BIENES DE EQUIPO 1961-1970
(En millones de pesetas corrientes)

En el Cuadro que se incluye a continuacién, se analiza con todo detalle la evolucion del sector de
bienes de equipo durante el decenio 1960-1970, en funcién de las principales magnitudes econémicas del
sector, .

En dicho cuadro puede apreciarse la baja coyuntura que ha atravesado el sector durante 1.970, muy
similar a la de los afios 1.967 y 68, que igualmente se caracterizaron por su poca actividad econdémica,

% Prod % Prod Impor- Incre % Imp Expor- Incre Rela Consumo 1 Incre
Produc. In- Incre s/Con- consu- tacidn In- mento s/Con tacidén Indi mento cidnm aparen- .. mento
(1) (i- mento sumo -~ mida - (2) di- anual sumo  (2) ce  anual Exp/ te dl—'anual
ce. anual Aparen intr. ce. (%) Apa-- (%) Prod (3)  C€-. (%)
(%) te = pails/ rente °
Afios Cons/
Aprt.

1961  25.217 10C 25 68,3 64,k 13.141 160 57,1 35,5 1.400 10C¢ 82,2 5,5 36.958 100 33,4
1962 28,456 113 11 58,6 55,0 21.785 165 65,7 Lhk,9 1.751 125 25,0 6,1 48,490 131 31,2
1963 42,147 167 L8 59,6 56,7 30C.584 232 Lo,k 43,2 2,071 148 18,2 4,9 70.659 191 L5,7
1964 54,352 215 29 61,3 57,6 37.531 285 '22,7 b2,z 2.243 231 56,6 5,9 88.640 239 25,4
1965 68.927 273 27 61,6 57,6 47 430 360 26,3 h2,h L.571 326 40,0 6,6 111.796 302 26,1
1966  82.100 325 17 61,2 56,4 58.201 Lhk2 22,7 43,7 6.713 479 L6,8 8,1 133,982 362 19,8
1967  85.00L0 337 3 64,7 58,4 54,728 408 6,6 Li1,6 8.4LL6 603 25,8 9,9 131.282 355 -2,0
1968  89.200 353 5 66,8 57,7 56.369 429 3,0 k2,3 12.291 878 45,5 13,8 133.278 360 1,3
1969 107.700 427 21 69,0 57,0 67.060 510 A18,9 43,0 18.848 1346 53,3 17,5 155.912 421 16,9
11970 115.320 461 8 69,3 55,1 75.22k 572 12,2 44,8 23.658 1690 25,5 20,3 167.866 454 7.7

(1) Datos del Servicio Sindical de Estadistica, que expresan el valor de venta de los productos a pie
de 1dvricéa, incluidos todos los impuestos que gravan el proceso productivo. '

(2) Capitulos 84, 85, 86 y 87 del Arancel de Aduanas.

(3) No se tienen en cuenta los movimientos de stocks.







1)

2)

3)

4)

DEL ARCHIVO FOTOGRAFICO DE SERCOBE

Recientemenie S.E. el Jefe del Estado recibio
en aqudiencia especial al Consejo Directivo de
SERCOBE.

El Excmo. Sr. Ministro de Comercio inagura
la Feria del Atlantico donde SERCORBE asis-
ti6 con mds de 4.000 m2 de exposicion de
Bienes de Equipo y organizé un ciclo de con-
ferencias técnicas.

Visita de SS. AA. Reales los Principes de Es-
pania al stand de SERCOBE en la Feria Inter-
nacional de Teherdn (Persia).

Las jornadas técnicas que organiza SERCOBE
son siempre motivo de gran espectacion co-
mo lo comprueba la presente fotografia.




Tecnologia de los principales procesos de
potabilizacion de las aguas de mar,
salobres y residuales

1. INTRODUCCION

El tema de la potabilizacion del agua de mar
y salobre ha despertado el interés de los pueblos
«secos» desde la mas lejana antigiiedad, pero este

* interés va aumentando dia a dia debido a la cre-

ciente escasez mundial de los recursos naturales de
agua dulce, unido a que las necesidades de agua
para las colectividades humanas van siendo cada
vez mayores, ligadas a los avances de la civiliza-
cién y del progreso. Desde un consumo de 40 a 50
litros por persona y dia, que se consideraba sufi-
ciente para satisfacer las exigencias primordiales
a principios del siglo, se llega hoy, en paises en
vias de desarrollo, a un consumo imprescindible de
300 litros, alcanzando, en paises muy desarrollados,
los 1.000 litros por persona y dia.

En la actualidad, casi mil millones de habitantes,
aproximadamente la tercera parte de la poblacién
mundial, carecen de agua o no disponen de la can-
tidad indispensable para su uso personal y do-
méstico.

La agricultura fue siempre el mayor usuario de
agua dulce, pero su posicién esta siendo alcanzada
por la industria, debido a la necesidad de agua para
refrigeracién y procesos.

La disponibilidad potencial media de agua en el
mundo es de 27 metros cubicos por habitante
y dia, pero esta cantidad esta sometida a reduccio-
nes locales considerables como consecuencia de las
dificultades de su transporte desde las zonas llu-
viosas a las aridas, al control de las reservas y a la
contaminacién de las aguas superficiales.

Es evidente, por lo tanto, la necesidad de recu-
rrir a nuevas fuentes de aprovisionamiento para
satisfacer la creciente demanda de agua para uso
doméstico, agricultura e industria. Entre estas
nuevas fuentes, los procesos de potabilizacién del
agua de mar, salobre y residual desarrollan un
papel esencial.

El problema de desalar el agua y convertirla en
potable es relativamente simple, y actualmente se
conocen muchos procesos de desalacién que lo
consiguen. Sin embargo, lograr esta desulacién, a
un costo ceondmicamente aceptable, ha resultado
ser un problema técnico dificil.

2. CLASIFICACION DE LAS AGUAS Y SUS USOS

Antes de entrar en la discusién de los diferentes
procesos de desalacién, es conveniente considerar
las fuentes de abastecimiento y los usos, segiin sus
requerimientos de pureza de las aguas.

Una clasificacién de las fuentes de abastecimien-
tos, generalmente aceptada, segin el contenido
de solidos disueltos {parte por millén), es la que
aparece en la tabla 1.

Por Felipe CANTERA PALACIOS, Dr. I L
Jefe Dpto. Ingenieria-Madrid. S. E. C. BABCOCK & WILCOX, C. A.

TABLA 1

Agua bruta Sélidos disueltos
(Clasificacién) totales (PPM)
Dalee......... e 0-  1.000
Salobre............ ..o ol 1.000 - 10.000
Salina (muy salobre)............... 10.000 - 30.000
Mar..........ooi i 30.000 - 40.000
Salmuera..................ooe..s 40.000 - 250.000
en adelante
TABLA 1I
Agua desalada Pureza
(Uso) (PPM Requerida)
Alimentacién calderas.............. 0,5-6
Fabricacién semiconductores clectr-

BICOS. ...t 2-10
Procesos quimicos. ................ 5 - 100
Potable................... ... ... 150 - 500
Agricultura. ... ... ... oL 1.000

En la tabla II se han clasificado los usos de las
aguas en funcién de sus requerimientos de pureza.

La conversién del agua de mar en agua potable
puede ser conseguida a través de muchus caminos.
Algunos métodos de produccién de agua potable,
a partir del agua salina, han sido conocidos desde
hace mas de 4.000 afios; otros procesos, sin embargo,
se han descubierto en los dltimos dicz afios. Sola-
mente unos pocos de estos métodos, técnicamente
factibles, poseen un verdadero potencial para
desalar econémicamente.

La efectividad de los diversos proceses varia
ampliamente, segin sean considerados coste y
grado de conversién. Kl maximo coste estriba en el
capital de inversién, el coste de la energia utilizada
en el proceso de conversién y el coste de operacién
y mantenimiento de la planta. Existen variaciones

considerables en la importancia de cada uno de
los factores que intervienen en el coste de una
planta, de la misma forma que existen variaciones
en las necesidades de cada uno de los procesos de
conversién.

Los métodos de desalacién pueden dividirse en
dos clases basicas:

1. Procesos que separan sales de la solucién salina

— Electrodialisis.
— Absorcién.
— Osmosis.
—- Extraccién. -
— Intercambio Iénico.
— Varios: difusién, membranas biolégicas, etc.
- Cristalizacién.
@ Congelacién.
@ Formacion de hidratos.
— Osmosis inversa.
— Extraccién con disolventes.

4. GAMA DE APLICACION DE LOS PROCESOS
DE DESALACION

Ningtin simple método es idéneo para ser uni-
versalmente wutilizado por varias razenes, entre
las cuales estdn las siguientes:

a) La variacién del tipo y proporcién de las
sales disueltas en el agua bruta a ser tratada.

b) El tipo y costo de la energia disponible varia
ampliamente de un lugar a otro.

¢) La pureza conseguida en el producto yjo la
disposicién del concentrado residual.

d) Factores fisicos, tales como geologia, espacio
disponible y requerimientos de bombeo del agua
producida.

e) El uso final del producto (véase tabla II).

Por lo tanto, varios procesos pueden ser, inicial-
mente, eliminados cuando se considera la desalacién
de una determinada fuente de abastecimiento de

TABLA III !
Comparacién de los limites de aplicacion
SOLIDOS DISUELTOS (PPM)
PROCESO

Alimentacién Concentrade Producto
Destilacién stibita.. .. ... i 500 - 50.000 80.000 - 30.000 2-50
Tubos verticales. .. .. 500 - 50.000 100.600 - 120.000 2-50
Compresores vapor. 500 - 50.000 60.000 - 30.000 10 - 100
Destilacién solar.. . 1.000 - cerca sat. 100.000 - Satur. 2-50
“Congelacién. ......... 1.000 - 50.000 40.000 - 75.000 50 - 300
Osmosis inversa......... 1.000 - 10.000 2.500 - 10.000 100 - 500
Electrodialisis. . .. -1.000 - 5.000 4.000 - 7.500 300 - 500
Cambio 16miCo. .. .0 ... 500 - 3.500 100.000 - 200.000 0-10




agua bruta, por aplicacién de los limites de utiliza-
eiéon mostrados en la tabla 111,

1.

Procesos que separan agua pura de la solucién
salina

— Destilacién.
@ Destilacién con tubos sumergidos.
Destilacién stibita.
Tubos verticales.
Destilacién por compresién de vapor.

Destilacién por energia solar.

Todos los procesos sefialados en la tabla III son
comercialmente aplicables en mayor o menor ex-
tensién.

Cada proceso de la tabla III serd brevemente
descrito en las pAginas siguientes. De acuerdo con
la experiencia, los procesos de destilacién y conge-
lacién se aplicardn a la desalacién de aguas salinas
y del mar y salmuera, segiin la clasificacién esta-
blecida en Ia tabla T, y los de cambio de i6n, elec-
trodialisis y ésmosis inversa seran considerados
aplicables a la desalacién de aguas salobres.

5. PROCESOS DE DESALACION DE AGUA DE
MAR

5.0. Destilacién

La destilacién es uno de los més antiguos medios
¢ idos de obt de agua pura a partir de
aguas saladas. Cuando el agua salada hierve, las
sales disueltas permanecen en la solucién mientras

el vapor de agua escapa de ella. En un proceso de
destilacién, el agua es primeramente evaporada
y el vapor obtenide es después enfriado y conden-
sado. Por lo tanto, la destilacién consiste en afia-
dir energia a la solucién salina para conseguir
vaporizar el agua, y extraer energia del vapor para
convertirlo en agua pura.

Cuando el agua es calentada, su temperatura
aumenta hasta que se alcanza el punto de ebulli-
cién. Cuando el agua esti en ebullicién, el vapor
y el agua liquida se encuentran a la misma tempe-
ratura. Sin embargo, llevar el agua hasta su punto
de ebullicién no es suficiente para provocar la eva-
poracién. Mas calor debe afiadirse para convertir el
agua en vapor. La cantidad de calor requerido para
evaporar el agua liquida que se encuentra en el
punto de ebullicién, a la misma temperatura, se
denomina calor de vaporizacién del agua. El calor
de vaporizacién es de la méaxima importancia en
destilacion. La cantidad de calor necesaria para
convertir el agua liquida en vapor es aproximada-
mente cinco veces mayor que el calor que se nece-
sita para llevar el agua desde su.punto de fusién al
de ebullicién. )

A la presién normal del nivel del mar (una at-
moésfera) el agua hierve a 1000 C. A menos presio-
nes, tales como las que existen a elevadas altitudes,
o las que pueden ser creadas en recipientes de
vacio, el agua hierve a menor temperatura. De la
misma forma, a mayor presién la temperatura
debera ser elevada por encima de los 100° C para
que el agua comience a hervir.

Ya que la destilacién es un proceso de dos etapas:
condensacién y ebullicién, el calor sera afiadido en
una etapa y extraido en la otra. Si estas dos etapas
son llevadas a cabo independientemente, la desti-
lacién serd un proceso costoso e ineficaz. En todos
los procesos de destilacién, que se discutirin mas
adelante, podra verse que el vapor es condensado
por transferencia calorifica desde el vapor al agua

salada como parte de la cantidad de calor nece-
saria para convertir mas agua en vapor. Por este
mismo camino, parte de la enorgia térmica utili-
zada en una etapa es recuperada y usada en la
otra.

Un método corriente de transferencia calorifica
entre el vapor y el agua salada se consigue llevando
el vapor a rodear unos tubos metilicos, a través
de los cuales circula el agua salada. Una de las
mayores barreras tecnolégicas que debe superar
todo proceso de destilacién es la prevencién de
incrustaciones que puede formarse en las super-
ficies de intercambio calorifico. Cuando la tempe-
ratura de la salmuera es llevada por encima de los
800 C, los sélidos disueltos pueden comenzar a pre-
cipitar fuera de la solucién «si dicha salmuera ne
ha sido previamente tratada», formando una cos-
tra de sales en la superficie de transferencia calo-
rifica. La inscrustacién reduce enormemente la
efectividad de la transferencia de calor y, por tanto,
el rendimiento de la planta.

Existen hasta el momento actual dos tipos de
tratamiento quimico de la salmuera destinados a
evitar las incrustaciones: polifosfatos adicionados
en el flujo de aportacién, con dosificacién de 0 a cin-

- co ppm, adecuado hasta una temperatura maxima
de la salmuera de 90° C y el acido sulfdrico para
temperaturas hasta 1200 C, con dosificacién de
100 a 120 ppm basada en el flujo de aportacién.

La corrosién de las partes metalicas del evapo-
rador y resto del equipo se previenen, como se ha
dicho antes, con una eficaz desgasificacién, y en
caso descarbonatacién de la salmuera. Los tubos
condensadores suelen ser de cuproniquel, y las
partes sometidas a mayor. corrosién, de acero ino-
xidable, monel, o se recubren con placas de cupro-
niquel, pinturas o productes epéxicos anticorro-
sivos.

5.1. Destilacién sdbita multi-etapa (Multi-Stage-
Flash) (Figs. 1 y 2)

Este proceso se basa en el principic de que ol
agua se evapora a menores temperaturas cuando es
sometida a presiones sucesivamente menores.

La figura 1 muestra los principios fundamentales
del sistema de desalacién por el método de evapo-
racién instantanea. Una planta de destilacién de
agua salada de varios pasos, funcionando de acuer-
do con estos principios, contiene de 20 a 60 etapas
de recuperacién de calor y de una a cuatro etapas
de eliminacién de calor.

— El agua de mar es bombeada desde una toma’
a través de los tubos condensadores de las eta-
pas de eliminacién de calor, donde se calienta
y es devuelta al mar en su mayor parte. El resto
de este agua es tratada para evitar las incrusta-
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‘ciones, desgasificada e introducida en una de
lag tltimas cdmaras y aportada al ciclo.

— La salmuera es reciclada desde las etapas de
més baja presién hacia los tubos de las etapas
de recuperacién de calor. Esta salmuera es ca-
lentads en cada etapa mediante los vapores
procedentes de la corriente de la salmuera en
evaporacién, en la seccion de recuperacion de
calor del evaporador. Una vez que la salmuera
ha atravesado todas las etapas, ha recibido ya
més del 90 %, del calor necesario para producir
el agua potable.

— El calor adicional requerido se obtiene de una
fuente externa y es transferido en el calentador
de salmuera, donde la temperatura es elevada
hasta el valor maximo deseado.

— La salmuera es entonees conducida dentro de la
primera -etapa, en donde la presion se mantiene
ligeramente por debajo de la tensién de satura-
cién corréspondiente a la temperatura de la
salmuera, mediante el concurso de eyectores de
vapor. Esto permite a una porcién de la sal-

muera evaporarse instantineamente hasta esta-
blecerse el equilibrio térmico. La salmuera res-
tante pasa a través de sucesivas etapas de mas
baja presién, donde el proceso se repite con la
misma secuencia.

— El vapor generado en cada una de las etapas
asciende desde la superficie de la salmuera,
pasando a través de filtros adecuados, y entra en
la cimara de condensacién. Este vapor es con- |
densado sobre los tubos, transmitiendo su calor
a la salmuera que circula por su interior.

— El condensado gotea desde los tubos cayendo

a un canal colector, el cual transporta al agna
a través de las sucesivas etapas de menor pre-
sién. Este destilado, o agua potable, es continua-
mente extraido de la dltima etapa.

Este proceso (Fig. 2) es de una gran eficacia en lo
referente a recuperar energia calorifica. El 90 9, de
la energia térmica que lleva la salmuera al entrar
en la primera etapa ha sido transferida por el sis-
tema antes de entrar en el recalentador final. La
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salmuera que es devuelta al mar desde la tltima
etapa estd algo mis caliente que el agua de mar
utilizada. Esta diferencia supone la mayor parte
de las pérdidas de calor de la planta. Cuando es
posible recuperar el 90 %, de la energia térmica,
resulta més econémico rechazar ese 10 %, final.

5.2. Tubos verticales (Fig. 3).

En este método, el agua salada desciende por el ‘

interior de un haz tubular situado dentro de una
cémara cilindrica. Al tiempo que la salmuera des-
ciende por los tubos, es calentada por el vapor que
rodea dichos tubos. Este intercambio. de calor con-
vierte parte del agua de la solucién salina en vapor,
y, al mismo tiempo, parte del vapor exterior se
condensa, formando el producte (agua potable)
(figura 3).

Para obtener un alto rendimiento en la recupe-
racién de energia térmica, el proceso es repetido
en varias cimaras que son dispuestas en serie. El
vapor que entra en la primera cimara es suminis-
trado‘por una caldera, y el vapor condensado,
procedente de esa misma cdmara, es devuelto a la
caldera como agua de alimentacién. El vapor que

se genera en el interior de los tubos de la primera

camara es conducido a la segunda, en donde ro-
deard el haz tubular de esa cdmara. La salmuera
que no ha vaporizado en la primera cdmara entra
por la parte superior de la segunda y desciende
por el haz tubular. El vapor que rodea los tubos
calienta la salmuera segin va bajando, convir-
tiendo parte del agua en vapor y condensindose al
mismo tiempo. ’

Este proceso se repite a través de varias cdmaras,
hasta que la mayor parte de la energia térmica
suministrada en la primera etapa es recuperada.
La temperatura ‘de la salmuera disminuye de
cimara en cimara desde la primera hasta la dl-
tima. En una planta piloto situada en Freeport
(Texas), el agua salada penetra en la primera etapa
a 1210 C, y en la duodécima o dltima a 46,1° C, La
presién en cada cdmara va también reduciéndose
progresivamente, para permitir que las vaporiza-
ciones sucedan a temperaturas méas bajas. La sal-
muera que llega como concentrade al fondo de
la dltima etapa se devuelve directamente al mar.
Cada cimara independiente en que sucede la desti-
laci6n se denomina «efectox».

Han sido desarrollados diversos métodos para
prevenir la formacién de incrustaciones hasta una
temperatura de 120° C. Se continda investigando,
aunque sin éxito por ahora, sobre métodos eficaces
a temperaturas mas altas que la indicada. Cuando
sean descubiertos nuevos procedimientos, la tem-
peratura de la salmuera que entra en la primera
etapa podra ser més alta y con ello también sera
mayor el rendimiento obtenido en la planta.
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Aunque la recuperacién de calor es la razén fun-
damental para usar miltiples etapas, esta dispo-
sicion reduce, en cierto modo, la formacién de
incrustaciones. Ya que la temperatura en las dlti-

mas etapas es inferior a 72° C, no es necesario en
esas etapas el control de incrustaciones.

5.3. Compresiéon de vapor (Fig. 4).

Cuando un vapor es comprimido, su presién
M temperatura aumentan mientras =171 Volumen
disminuye. Este principio es aprovechado en este
sistema de desalacién.

La salmuera es rociada sobre un haz tubular a
Por el
interior de los tubos circula vapor, procedente de
un compresor, que cede su calor latente a la sal-

través de unas boquillas pulverizadoras.

muera que rodea los tubos, ésta se evapora en

. parte y el vapor formado es conducido hasta el

compresor, adquiriendo mayor presién y tempera-
ra antes de penetrar por el interior del haz tu-
bular. La salmuera concentrada que se recoge en el

ERA AL fondo del evaporador es en parte reciclada y el

resto devuelto al mar. El vapor que se condensa en
los tuboes es recogido como producto.

La salmuera concentrada, que comstituye la ex-
traccién, y el agua producida son utilizados para
precalentar el agua salada de alimentacién, en
unos intercambiadores de tubos o de placas.

Como en otros procesos de destilacién, la recupe-
racién de energia calorifica es muy alta. La prinei-
pal diferencia entre este proceso y los demis méto-
dos de destilacién estriba en la forma en que el

COMPRESOR a
SEPARADOR
DE VARPOR CAMBIADOR PRODUCTO
L = L - A
/ \ / -
il f\ b =
RV \\,/\ /|\\/) WY \\. : |
_L g Sy ___/h__.J Y
e
;i - |
EVAPORADOR / a
PRODUCTO
AGUA DE
IRAR
—P  AGUA ALIMENTACION
=== VAPOR & il
~—=—%  PRODUCTO A 7 n— E R
—-~—=b  EXTRACCION BOMBA DE [ CAMBIADOR EXTRACCION §
RECIRCULACION l
COMPRESION DE VAPOR *
DIAGRAMA DE FLUJO
SALIDA
EXTRACCION

Fig. 4

calor es suministrado al sistema por medio de la
salmuera en orden a conseguir su vaporizacién. En
la Compresién de Vapor el calor se aiiade al vapor
al transformar la energia mecdnica del compresor
en calor de compresién. La mayor parte de la ener-
gia utilizada es consumida por el motor que mueve
el compresor.

En general, en una planta de Compresién de
Vapor, el compresor, que es la pieza mas impor-
tante de la misma, puesto que sus caracteristicas
y su coste condicionan el disefio global de la planta
y el precio del producto obtenido, ha de cumplir
los siguientes requisitos:

a} Gran capacidad de aspiracién en volumen.
b) Rendimiento elevado.

¢) Pequeiia relacién de compresién.

d) Presiones de aspiracién y de descarga, ge-
neralmente inferiores a la atmosférica.

e) Aptitud para soportar la incrustacién de
pequefios depésitos en el rotor sin resultados ca-
tastréficos, asi como dispositivos para eliminar
facilmente estas incrustaciones.

En la compresién de vapor, la posibilidad de
conseguir la condensacién del vapor en gotas, lo
cual supone obtener unos coeficientes globales de
calor seis veces superiores a los conseguidos en con-
densacién en pelicula, y el empleo de temperaturas
tan bajas como 359 C en el evaporador, que anula
e incrustaciones

practicamente los  problemas de

y hace factible la utilizacién de materiales de alea-




ciones ligeras (aleaciones de aluminio y magnesio),
son las dos ventajas mis importantes de este
proceso con respecto a los demas.

La sencillez de manejo y la gran ventaja que
supone no necesitar el concurso de caldera para
su funcionamiento, sino exclusivamente la energia
eléctrica necesaria para mover el compresor y las
tres bombas que, normalmente, lleva, hacen de
este proceso ¢l mis idéneo para la obtencién de
agua potable en hoteles, urbanizaciones, camping...
Las necesidades de agua en estos nicleos, entre
100 m3/dia y 500 m?/dia, son capacidades en las
que la Compresién de Vapor no tiene competencia
posible.

5.4. Destilacién solar (Fig. 5).

El proceso de humidificacién solar hace uso del
hecho de que el agua se evapora en su superficie
libre, aunque se enclentre a una temperatura
inferior a su punto de ebullicion. El grado de eva-
poracién en el agua depende de dos factores: la
temperatura y la humedad relativa encima de la
superficie libre del agua. El proceso de conversién
tiene lugar en un aparato denominado «evapora-
dor solar».

Los rayos del sol pasan a través del eristal o
pléstico transparente que cubre el evaporador y la
energia calorifica que transportan es absorbida por
una supetficie negra que forma el fondo de diche
evaporador. La temperatura del agua que se en-
cuentra en contacto con esa euperﬁcie aumenta su

temperatura, y de esta forma el agua tiende a eva-

porarse en mayor grado.
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Debido a que la béveda de cristal o plastico no
es calentada por los rayos del sol, su temperatura
permanece inferior a la del vapor que se produce.
Por este motivo, ¢l vapor que asciende, al tomar
contacto con la béveda, se condensa y resbala por
la superficie hasta los canales colectores. Al mismo
tiempo que el vapor es separado de la béveda por
condensacién, la humedad relativa disminuye en
el evaporador, tendiendo a aumentar el grado de
evaporacion.

La ventaja evidente de este proceso es que la
energia requerida es totalmente gratuita, sin em-
bargo, las desventajas son, asimismo, evidentes.

El grado de conversién depende de la intensidad de
los rayos del sol, que, a su vez, varian con la situa-
cién geografica, estacién del afio y nubes, niebla,
etcétera. En condiciones plenamente favorables
s6le se obtiene un litro por cada pie cuadrado de
superficie absorbedora de energia solar en un dia.
Como el grade de evaporacién aumenta con el
aumento de temperatura, ese grado dependera de
la profundidad de capa de agua que sea calentada
por la superficie negra. Ya que ¢l grado do evapo-
racién depende también de la humedad relativa,
se conseguira un grado de conversién mayor cuan-
do la temperatura del cristal o plastico que forma
la boveda sea menor, pues a bajas temperaturas la
condensacién sucede méas rapidamente.

Aunque la energia de conversién es gratuita en pescasFicapon

este proceso, la eficiencia es un importante factor
quc depende de la relacién entre el drea de super-
ficie negra y la cantidad de conversién conseguida.

Cuando la energia solar toma contacte con una
superficie es dividida en tres partes. Una parte de
la energia es absorbida por la superficie, otra es
reflejada y una tercera es transmitida a través de
esa superficie. Una superficie negra absorbe la mayor
cantidad de energia, si es blanca o de un metal
puro pulimentado reflejard casi toda la energia que
reciba y si se trata de una superficie transparente,
transmitira casi toda esta energia. Por esta razén
la seleccién de materiales en este proceso es muy
importante, no s6lo desde un punto de vista de
coste, sino también del de utilizacién éptima de
la energia solar, que, en definitiva, determina la
eficiencia de esta planta.

5.5. Congelacién (Figs. 6 y 7).

Cuando el agua salada se congela, el agua pura
forma cristales de hielo, mientras las sales perma-
necen en solucién en el agua que no se ha conge-
lado. La destilacién por congelacién es una opera-
cién de dos etapas que requiere un enfriamiento y
un calentamiento. En cualquier proceso de conge-
laci6n el agua salada es enfriada hasta la formacjén
de hielo. Posteriormente el hiclo es separado de la
salmuera y fundide para producir el agua potable
del proceso.

Vamos a ver algunos de los principios generales
y factores de operacién en los que se basa el pro-
ceso de congelacién.
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El agua es enfriada por transferencia de calor
desde agua a menor temperatura con la que se
halla ésta en coniacte. Cuando el agua es enfriada,
su temperatura desciende hasta alcanzar el punto
de fusién. Después de llegar al punto de fusién, la
temperﬂt‘na Permanece constante mientras CcOoLi=
tintia en enfriamiento hasta que la congelacién se

completa. La cantidad de energia térmica que
debe ser extraida del agua a la temperatura de
fusién para convertirla en hielo, se denomina calor
latemte de fusion del agua o, simplemente, calor de
fusién. Una de-las principales razones del interés
gque suscita el proceso de congelacién para conver-

sién de agua salada es que el calor de fusién del

agua es menor de 1/6 parte del calor de evapora-
cién y, ademas, los problemas de corresién e in-
crustaciones desaparecen casi por completo.
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Uno de los mayores problemas que se plantean
en este gistema de conversién reside en la separa-
oién de los cristales de hielo y la salmuera. Durante
la congelacién en cAmaras cerradas, el hielo se
forma alrededor de_la salmuera que no se congela.
Los cubos de hielo producides por congelacién
contienen en su centro una porcién de salmuera
descongelada. La separacién requiere que se corte
o raspe el hielo que forma la parte exterior del cubo.
Debido a que parte del hielo que es separade ha
estado en contacto con la salmuera, es necesario
lavarlo con agua pura antes de ser fundido. En los
procesos de congelacién que se estan desarrollando
actualmente, el hielo no tiene la forma de cubos,
8ino més bien la de pequefios cristales que contienen
en su interior una porcién de salmuera. Uno de los
métodos més utilizados de separacién de los cris-
tales y la salmuera es unir en un sélo cuerpo los
cristales y rascar la superficie superior de la masa
compacta formada.

Una importante ventaja del proceso de congela-
cién es que un ciclo de congelacién y fusién puede
ser conseguido sin el uso de superficies de transfe-
rencia calorifica. Esto, junto con la recuperacién
y nueve uso del calor de fusién, constituye una de
las caracteristicas més importantes del proceso de
congelacién. La energia consumida en este sistema
queda limitada a las necesidades mecénicas y a la
pérdida de energia debida a la diferencia de tempe-
ratura entre la salmuera que entra como alimenta-
cion y el agua producida obtenida. La energia
mecénica es utilizada en la etapa de separacién y
en el bombeo del producte dentro del equipo de
proceso.

6. PROCESOS DE DESALACION. DE AGUA
SALOBRE

Los procesos de cambio iénico y de membranas
requieren energia y/o regenerantes quimicos en
propercién a la salinidad del agua de alimentacién.
Por lo tanto son usualmente més econdmicos que
la destilacién o la congelacién, para la desalacién
del agua salobre. Del mismo modo no son econd-
micos, por el momento, para aguas salinas o de
alta salinidad, comparados con la destilacién.




6.1. Osmosis inversa (Figs. 8, 9, 10 y 11).

Cuando se pone agua pura y una solucién salina
a ambos lados de una membrana permeable al
agua, 'pero impermeable a la sal (Fig. 8), el agua
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pura (o la solucién mas diluida) pasara a través de
la membrana y diluira la solucién salina més con-
centrada. Este fenémeno es conocido como pro-
ceso de Osmosis directa. El agua pura fluye a tra-
vés de la membrana, como si una presién estuviese
aplicada a ella. Esta presién, causante del flujo,
es denominada presién osmética. La magnitud de
la presién osmética depende de las caracteristicas
de la membrana, la temperatura del agua y la
concentracién de la solucién salina. Si ahora apli-
camos una presién superior a la presién osmética
sobre la solucién salina, el proceso de Gsmosis
puede invertirse y la solucién salina atravesari la
membrana hacia la solucién mas diluida. Quede
claro que lo que atravesard, realmente, la mem-
brana seri el agua pura, quedando atras las sales
disueltas.
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En una planta de Osmosis Inversa (Figs. 9y 11) el
agua salada es primeramente bombeada a través
de un filtro en donde las particulas sélidas que
pudieran deteriorar la membrana son eliminadas.
Generalmente también se la somete a un pretrata-
miento quimico que anula el efecto perjudicial que
ciertos elementos quimicos que lleva el agua puede
obrar sobre l1a membrana. El agua salobre es enton-
ces llevada a la presién de operacién (presién ele-
vada de 50 kgs/em? a 100 kgs/em?) por una segunda
bomba que la introduce en la unidad desaladora.
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Una porcién del agua atraviesa la membrana y es
recogida como agua pura producida en el fondo de
la unidad. La salmuera concentrada serd descar-
gada por la zona interior a la membrana. Cuando
se crea oportuno, parte de la salmuera de la des-
carga puede ser mezclada con agua salada de ali-
mentacién, consiguiéndose asi una recirculacién.

Algunas de las mas importantes ventajas del
proceso de Osmosis Inversa son:

1. Consumo bajo de energia. Ya que no existe
cambio de fase, la tinica energia consumida es la
energia eléctrica necesaria para mover las bombas.

2. El equipo de proceso es relativamente simple,
resultando de ello un coste de mversién bajo.

3. La operacién de proceso sucede a una tem-
peratura normal, por lo que son minimos los pro-
blemas de corrosién e incrustaciones.
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Actualmente, la mayor limitacién de este pro-
ceso estriba en la concentracién del agua de ali-
mentacién que puede ser manejada con eficacia.
La Osmosis Inversa esti considerada como el sis-
tema mis adecuado para aguas salobres (de con-
centracién inferior a 10.000 ppm); se estd traba-
jando intensamente en la posibilidad de utilizar
este sistema con un rendimiento ptimo para el
agua de mar.

El éxito en la aplicacién de este proceso de
desalacién depende fundamentalmente del pro-
grama de perfeccionamiento de la membrana. Este
programa esti conducido, principalmente, a con-
seguir una larga duracién de la membrana con altoa
grados de difusién de agua potable por unidad de
superficie de membrana, a un coste razomable.

En este sentido, las mejores condiciones se han
conseguido con una membrana constituida por tu-
bos capilares huecos de poliamida aromatica (mem-
brana Du Pont. Fig. 10).

PLANTA DE OSMOSIS INVERSA FARA 200 M9TMA,

Fig. 11

6.2. Electrodidlisis (Figs. 12 y 13).

Un conjunto’ de conversibn de Electrodialisis
consta, esencialmente, de una celda electrolitica
que contiene dos tipos diferentes de membranas

selectoras de iones. Uno de los tipos de membrana
permite pasar a los iones positives (cationes) y la
otra permite el paso de los iones negativos (anio-
nes). La corriente eléctrica que se aplica a la celda
electrolitica provoca la fuerza impulsora de los
iones. La membrana permeable a los cationes de-
jara pasar a los iones positives Na, y la membrana
permeable a los aniones seri atravesada por los
iones negativos (Cl), permaneciendo el agua pura
entre las membranas.
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La cantidad de corriente eléctrica necesaria en
la unidad dependera del porcentaje de sales que
hayan de ser separadas del agna. Por esta razén, el
coste de la energia consumida en el proceso de-
pendera de la concentracién en sales del agua de
alimentacién. La relaciéon entre corriente eléctrica
utilizada y concentracién en sales es la principal
razon que hace de la Electrodislisis un proceso
casi exclusivo para aguas salobres y no para agua
de mar. Sin embargo, si el coste de las membranas
¥ equipe de operacion puede ser reducido de ma-
nera aceptable, la Electrodialisis podra llegar a ser
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utilizada en la conversién de agua de mar, parti-
cularmente en aquellas regiones en donde la ener-
gia eléctrica es conseguida a un coste bajo.

Las recientes investigaciones sobre este sistema
estan dirigidas, principalmente, hacia la comsecu-
cién de la Electrodialisis a elevadas temperaturas.
Una temperatura alta supone una baja resistencia
eléctrica del electrolito y, por ello, un menor re-
querimiento de energia eléctrica. La operacién a
alta temperatura prevé una reduccién en el reque-
rimiento de energia, suficiente para hacer la Elec-
trodialisis un proceso atractivo en la conversién del
agua de mar.

La aplicacién de la Electrodialisis a la conversién
de aguas salobres presenta un problema que no
aparece cuando se trata de la desalacién de agua
de mar. El anilisis quimico del agna de mar es re-
lativamente constante, mientras que en las aguas
salobres varia enormemente el contenido de iones.
La variacién en el contenido de minerales de las
aguas salobres obliga a la obtencién de un proceso
de Electrodialisis flexible. Por ejemplo, el pretrata-
miento necesario, la disposicién a la formacién de
incrustaciones, los limites en la coneentracién de
salmuera y el nimero de etapas requerido, depen-
den claramente de la cantidad y tipo de loa cons-
tituyentes presentes en el agna.

Las membranas usadas en Electrodidlisis son
obtenidas por tratamiento quimico a partir de me-
tales, tales como poliestireno. Se han investigado
numerosas técnicas de fabricacién, obteniéndose
con algunas de ellas membranas de corta vida, pero

con un coste inicial bajo, mientras otras proporcio-
nan membranas de larga duracién y alto precio.
El programa de investigacion que se lleva en la
actualidad va dirigido hacia la obtencién de mem-
branas que rednan las mejores propiedades: du-
racién, selectividad de iones y caracteristicas hi-
draulicas

y eléctricas apropiadas.

6.3. Intereambie idmico (Fig. 14).

Un intercambiador de jones consiste en un lecho
poroso compuesto por diversos materiales que tie-
nen propiedad de intercambiar iopes con los de una
solucién que lo atraviesa. Leos intercambiadores de
iones pueden experimentar un intercambio de
cationes o de aniones. En el primer caso, el proceso
se denomina Intercambio de Cationes y en el se-
gundo, de Aniones. Cuando una solucién conte-
niendo iones positivos pasa a través de un cambia-
dor de cationes, los iones positives de la solucién
son sustituidos por los iones positivos del lecho
poroso. Los aniones de la solucién de alimentacién
quedan estancados en el cambiador y los del lecho
continiian con la solucién. Lo mismo sucede cuan-
do se trata de un cambiador de aniones.

Numerosas sustancias de origen natural y sin-
tético poseen propiedades de intercambio de iones.
Los materiales mis interesantes para la conversién
de agua salada son las resinas sintéticas. Estas
consisten, generalmente, en pldsticos que pueden
ser quimicamente modificados para alterar sus
propiedades de intercambio de iones.

En el proceso de conversion por Intercambio
I6nico son utilizados tanto intercambiadores de
apiones como de cationes. Los lechos de intercam-
bio son colocados en serie, y la solucién salina pasa
primero a travis del intercambiador de cationes,
¥ luego del de aniones. Un ejemplo de este proceso
se ilustra en la figura 14. El cambiador de cationes
consiste en una resina acida gque intercambia sus
iones hidrégeno por los iomes positivos que contie-

ne la solucion que lo atraviesa. Por su parte, el
cambiador de aniones estd compuesto por un ma-

. terial que intercambia iones hidréxido (OH) con

los iones negativos que posee la solucion. El ién
hidréxido se compone de un itomeo de oxigeno
y un itomo de hidrégeno, pero tiene un comporta-
miento quimico semejante al de un atomo simple.
En la disposicién mosirada en la figura 14, una
solucién salina que contiene iones sodio e iones
cloro entra por la parte superior de la unidad de
conversion. Cuando la solucién llega al cambiador
de cationes, el ién sodio es intercambiado con el
i6n hidrégeno, los iomes cloro pasan a través del
cambiador sin sufrir ningin efecto. Por esta razén,
el compuesto cloruro de sodio se convierte en una
solucién de iones cloro/hidrégeno, que no es otra
cosa que acido clorhidrico diluide. Cuando la so-
lucién 4cida formada atraviesa el intercambiador
de aniones, los iones cloro son cambiados por los
jiones hidréxido, que, uniéndose a los iones hidré-
geno, formarin moléculas de agua dulce.
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A medida que se repite el proceso, las resinas
van debilitindose progresivamente, hasta que
pierden su propiedad de cambiar iones. Cuando s¢
llega a esta situacién, el proceso de conversién debe
ser detenido para proceder a la regeneracion de las
resinas. La regeneracién se consigue lavando las
resinas con productos quimicos que devuelven a
éstas sus propiedades de intercambio iénico. -

Los regenerantes mas utilizados son: el acido
sulférico para las resinas 4cidas y el amoniaco para
las resinas con iones OH.

El coste de esta operacién de regeneracién limita
la‘sréplicaciqsles del proceso de Intercambio Iénico.
Desde el punto de vista técnico, la aplicacién de
este procésa,es posible en todos los grados de sali-
nidad de la gama’ de 150 a 10.000 ppm. Desde el
punto.-de vista econémico el limite inferior de
aplicacién” puede ser fijado en 400/500 ppm y el
mas alto en 4.000/5.000 ppm; en estos niveles los
gv.';poradores _instdntineos comienzan a ser com-
pet\itivos con. ‘bste gisterra.

7. REALIZACIONES ESPARNOLAS

En 1964 se .puso en marcha la primera Planta
Potabilizadora en Espafia. Su produceién nominal
es de 2.300 m?/dia, utilizando el sistema de evapo-
racién sibita. Esta ubicada en la isla de Lanzarote,
¥ fue construida por WESTINGHOUSE Americana.
BURNS & ROE - FOSTER WHEELER.

Al aifio signiente, en Ceuta, entré en operacién
una planta de una capacidad tetal de produccién

~.

N

de agua de 4.000 m3/dia y 4.300 KW de electrici-
dad, pudiendo suministrar a la red 2.400 KW sin
disminuir la produccién de agua dulce. Es, por
tanto, una planta de doble uso y de evaporacién

stibita. Fue construida por la firma alemana ATLAS
WERKE.

Vista parcial de la planta potabilizadora de agua de mar
en Fuerteventura. Evaporadores. Construida por Babcock
& Wileox.

La planta de mayor capacidad hasta el momento,
entre las que se han construido en Espaifia, es la
que se ha puesto en funcionamiento en 1970 en Las
Palmas de Gran Canaria. Su produccién es de
20.000 m3/dia, con una produccién de electricidad
de 20.000 KW. Utiliza el sistema de evaporacién
sdbita y ha sido fabricada por la firma holandesa
WERKSPOOR.

La S. E. C. Babcock & Wilcox, C. A., Empresa
espafiola pionera de la desalacién en Espaiia y Por-
tugal, ha construido y esti conmstruyendo varias
plantas de evaporacién sibita, bajo licencia de la
firma americana BALDWIN LIMA HAMILTON,

entre las que destacan:

- La Planta Potabilizadora de Fuerteventura,
para el M. O. P, que produce 2.000 m?/dia
y 700 KW de energia eléctrica para su auto-
abastecimiento (fotografias 1 y 2).

Vista aérea de la planta potabilizadora de Fuerteventura
(Islas Canarias).

- La Planta Potabilizadora de Mindelo, Isla de
San Vicente, del Archipiélago de Cabo Verde,
con dos lineas de 1.100 m?/dia cada una. Ha
entrado recientemente en funcionamiento (fo-
tografias 4 y 5).

— La Planta Potabilizadora de El Aaiun, para
Fosfatos de Bucraa, S. A., de doble uso, con
una produccion diaria de 3.500 m3 de agua
y 20,000 KW de produccién cléctrica. Se ha
comenzado ol montaje v ose tiene prevista su

puesta en funcionamicnto a finales del ano 1971,




— Una Planta de 500 m3/dia, para Termoeléctrica
de Lanzarote, S. A., estd actualmente en fabri-

caeidn.

Visln de nnn de lax Tineas de 1100 m?/dia. de la planta
de Mindelo 1 Cabe Verden

ANUNCIAR EN

ECONOMIA BALEAR

Panorimica de la plania potabilizadora de Cabo Verde

8. INVESTIGACION EN DESALACION
La Comisién Delegada del Gobierno de Politica
Cientifica, en su reunion del dia 22 de enero de 1971

y a propuesta de la Comision Asesora. acordd apro-

bar la realizacion de un Plan Coneertado de Inv
tigacién sobre «Desarrollo de Plantas Potabiliza-
doras de pequeila capacidad por ¢l método de Com-
presién de Vapor», que Hevard a eabo la empresa

S, K. C. Babeoek & Wileox, €. AL

Con esie acuerdo, Babeoek & Wilcox entra de

(Portugal), constrnida por Babrock & Wilcox.

Heno en ol campo de la investigacion en Lspaiia,

Con un l)l"()gl’illllll (l(‘l“(}‘dd() 4 ouno L{(‘ lHS I)l‘ﬂ(f(‘ﬁ()ﬁ

de desalacion de agua de mar de futuro mas pro-

metedor en capacidades comprendidas entre 50m?/
dia y 1000 m?/dia. liste plan de investigacién ten-
dri una duracién de cuatro abos y culminard con '

la realizacion de una planta piloto.

La Junta de Energia Nuelear trabaja también

intensamente en el desarrollo ¢ investigacién de

los métodos de evaporacion sdbita, vapor com-

presion, dramosis iy ersa, electrodiilisis, ete,
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ERIA Y TURISMO

Segin célculos de los observadores cientificos del turismo, y gue por muy cien-
tificos que sean han de basarse en simples estimaciones, en este afio unos 300 millo-
nes de europeos occidentales y de americanos cruzaran las fronteras de su propio pais
para dirigirse a algin otro lugar, cambiando de residencia, de relaciones, de idioma, de
forma de vida y desde luego de paisaje. El mismo fenémeno se producird en los Esta-
dos Unidos, aunque gran parte de esta transhumancia se produzca dentro de las pro-
pias fronteras, y el resto se dirigird ‘especialmente hacia Europa, Méjico, el Canada y
ciertas islas del Caribe. Algunos residuos de este inmenso movimiento de poblacién se
moverd hacia lugares mas exoéticos y apartados del planeta, como el Extremo Oriente,
la Union Sudafricana, el norte de Africa y las llanuras de Kenia, dominadas por las
nieves eternas del Kilimandjaro. Una minoria visitard las naciones mas frias del Norte,
desde Spitzberg hasta Islandia, buscando osos polares, focas, geysers y hielos a la deri-

va.

De este inmenso movimiento humano originado por la curiosidad unida a la
prosperidad econdmica y que ni siquiera ha sido superado por las grandes “volkerban-
derung” de los pueblos barbaros en el ocaso del Imperio Romano, los paises europeos
mas visitados —y acaso por este orden— Espaiia, Italia, Francia, Inglaterra, Alemania y
Grecia. En el caso espaiiol es imposibie saber lo que el total de los viajeros invierte en
compras, haciendo al comercio participe de los beneficios del turismo. Tampoco es
posible evaluar lo que gastan en el transporte, porque la parte mayor de nuestros
visitantes llega en automdvil. Un beneficiario del turismo es la CAMPSA, que sin em-
bargo —y a diferencia de otros paises— no hace descuento alguno al visitante. Aqui es
el hotelero quien tiene que pagar la totalidad del coste turistico, y los demas se bene-
fician.

Lo que si sabemos, es cual puede ser el maximo del incremento turistico en la
década en que estamos viviendo. Si el aumento anual llega a mantenerse en el 15 por
100 acumulativo, tal como viene sucediendo en los afos Gltimos, en 1975 llegariamos
a los 35 millones de turistas, y para 1980 alcanzariamos la cifra monstruosa de seten-
ta millones, que de mantenerse en el gasto medio actual, que es del orden estadistico
de unos 70 dolares por viajero, representaria una aportaciéon en divisas a la economia
espaiiola de 4.750 millones de do6lares. Aun en el caso pesimista de que el aumento
sea tan solo de la mitad de lo calculado, nos pondriamos para 1980 en unos 40 millo-
nes de turistas, con cerca de 3.000 millonés de dolares de aportacion en divisas.

(Hacemos todo lo preciso para conseguir este turismo, y lo estamos favorecien-
do con las medidas precisas? . Es aqui donde las dudas dan comienzo, y pueden llenar
un caldero. La industria turistica espafiola es la menos protegida del pais, y para de-
cirlo en plata, no estd en absoluto protegida. Ni existe la minima desgravacion fiscal
—jtodo lo contrario! —, ni se dispone de la menor subvencion hotelera a fondo perdi-
do, ni los créditos reintegrables han superado en veinte afios los 14.000 millones de
pesetas, que es casi lo que recibe directa o indirectamente cada afio nuestra agricultu-
ra cerealista. El turismo nos ha permitido ir saliendo del pozo del subdesarrolllo, pero
al industrial hotelero y turistico sélo se han arrojado bastantes piedras, algunos dicte-
rios y casi ningin beneficio. El turismo no recibe ni un solo délar de las divisas que
obtiene y el hotelero se ve obligado a pagar més impuestos cada dia. Mientras Portu-
gal desgrava el turismo, Tinez regala terrenos para construir hoteles, y Grecia mima a
sus industrias turisticas, entre nosotros casi parece como si ofendieran. Y sin embar-
go, ya ahora el turismo supone en divisas, tres veces el valor de nuestros cereales,
veinte veces nuestra hulla, otras veinte nuestra exportacion de cuero y de zapatos,
varias veces nuestros textiles. Pero el hotelero sigue tratado como un comerciante pa-
ra ricos, a quien fiscalmente todo se le exige. Las desgravaciones benefician a sectores
que el pais Hleva a cuestas, y que apenas nos dejan beneficio.

Si para 1980 llegamos a la cifra casi horrible de 70 millones de turistas, ;vamos
a seguir fiscal y oficialmente haciendo lo mismo? ;Veremos como los precios de to-
do aumentan, y el hotelero estd casi socializado, con aumentos anuales inferiores al
crecimiento medio del coste de la vida? Claro que vivir en hotel resulta caro, y que
comer de restaurante es un lujo, aqui y en la Conchinchina. Pero nos hemos acostum-
brado a que “Espafia es barata”, y cuando ha dejado de serlo nos irritamos, sin com-
prender que es uno de los precios que hemos de pagar por el “europeismo”.

Para que nuestra industria turistica se despierte, hara falta que alguien lance una
consigna: jHoteleros de toda Espafia, unios! Si no se unen, ;qué haremos todos en
1980 ante una plaga de 70 millones de turistas? .




Nuestro Presidente, en el niumero de esta Revista co-
rrespondiente al mes de Julio del presente afio, anunciaba
y comentaba, aunque para muchos ya era conocido, el he-
cho constitucional de esta Cooperativa Balear de Hostele-
ria, resaltando la importancia del mismo como la concre-
cion de una idea por largos afios acariciada por conside-
rarla de suma trascendencia para 12 TTonomia de nuestra
industria. _

Esta Cooperativa serd, en un no lejano futuroz'tan
potente y eficaz como los industriales del Ramo, quieren
que sea, primeramente uniéndose a ella todos sin excep-
cién, y, después, cooperando en ella.

Conviene aclarar que, si bien su denominador es
“DE HOSTELERIA™ a ella pueden pertenecer ademas de
los industriales de hospedajes, todos los de Restaurantes,
Cafeterias, Cafés, Bares, Salas de Fiestas, en una palabra,
todas las industrias encuadradas en el Sindicato Provincial
de Hosteleria y Actividades Turisticas.

Pero, como para querer algo es necesario conocerlo

COOPERATIVA BALEAR

vamos a intentar explicar lo que es, lo que representa y
los fines que persigue una Cooperativa de Hosteleria.

Para ello estimamos que lo mas aconsejable es recu-
rrir a las ideas y opiniones autorizadas de aquellos que lle-
van afios en la palestra de nuestro cooperativismo secto-
rial, reproduciendo en sintesis una conferencia debida a la
pluma de D. Evaristo Escorihuela, durante muchos afios
Secretario Técnico de nuestra Cooperativa Nacional de
Hosteleria, bajo el tema

COOPERATIVAS HOTELERAS

“Cuadernos de Temas Tuﬁsticos”, editado por Centro Na-
cional de Formacién Turistica y Hotelera de Portugal en

Marzo de 1971.

I INTRODUCCION.—

Las Cooperativas Hoteleras son justamente conside-
radas como un medio eficacisimo de apoyo y ayuda al des-
envolvimiento de la industria hotelera, en lo que respecta
a los problemas comerciales de abastecimiento de los arti-
culos necesarios a su actividad.

Su funcién comercial reviste dos aspectos:

—Por un lado, la regulacion de los precios;

—Por el otro lado, la garantia de la calidad de los
articulos.

Ambos favorecen de forma positiva cualquier politi-
ca de desenvolvimiento turistico que se pretenda llevar a
cabo, ya que la regulacion de precios y la calidad en los
servicios hoteleros son factores fundamentales para satisfa-
cer la demanda turistica de un pais.

II QUE ES UNA COOPERATIVA? —

Es conveniente presentar, primero, unas ideas gene-
rales sobre el Cooperativismo, para después deducirse su
aplicacion a la organizacidon de las Cooperativas Hoteleras.

Considérase el Cooperativismo como un sistema eco-
nomico con personalidad propia, autbnoma e independien-
te en relacion a los otros sistemas conocidos, y muy en
especial en relacidon al capitalismo o al socialismo.

.Cooperar viene a ser trabajar con otros para un mis-
mo fin y, en este sentido, las Cooperativas constituyen
una asociaciébn o reunion de personas que se obligan vo-
luntariamente a aunar sus esfuerzos sin preocupacion de
lucros, para conseguir los objetivos comunes de orden eco-
nodémico-social.

La diferencia entre una Cooperativa y una Empresa,
se basa en los siguientes puntos:

A) LA INFLUENCIA DISTINTA DEL CAPITAL
EN UNA Y OTRA SOCIEDAD. La Cooperativa
constituye una asociacion de personas y, por tanto, la en-
tidad estd organizada de tal forma que el capital carece de
cualquier fuerza de decisibn para poder actuar sobre la
Cooperativa.

B) LA IDEA PREDOMINANTE DEL LUCRO Y DE
LOS BENEFICIOS EN LA EMPRESA. A la idea de lucro
"y beneficios, la Cooperativa opone la idea de Servicio. Las
Cooperativas no se organizan para que se incrementen
unos cuantos capitales, pero si para proveer adecuadamen-
te a una o varias necesidades de los socios. Prestar un
buen servicio significa satisfacer una necesidad de la mejor
» fon;lla posible, sin tener en cuenta beneficios o lucros per-

sonales.

C) LA FORMA DE DISTRIBUIR LOS BENEFI-
CIOS. En las Cooperativas no se producen beneficios, ya
que los excesos o margenes de previsibn se aplican de la
siguiente forma: para obras de caricter social, para fondo
de reserva de la Entidad y para distribucion entre los aso-
ciados en proporcion a la cuantia de las compras realiza-
da.s

Los principios fundamentales de las Cooperativas
son, en general, los siguientes:

1.- Ser una asociacion voluntaria de individuos con
un numero ilimitado de socios a no ser por cualquier ne-
cesidad justificada.

2.- Ser dirigida con plena autonomia, de acuerdo
con sus propios Estatutos. :

3.- Funcionar a través de fondos de los propios aso-
ciados.

4.- Conceder a todos los asociados el derecho de vo-
to, uno por cada miembro e independientemente del capi-
tal aportado.

5.- Ausencia de interés lucrativo.

6.- Abastecimiento de articulos de calidad a precios
adecuados y a pronto pago. .

En resumen, el caricter privado, la libre adhe-
sion, el control democratico, la idea de servicio en oposi-
cidn a los intereses lucrativos y a satisfacer las necesidades
comunes, son los principios basicos de las Cooperativas.

Il COOPERATIVAS EN ESPANA.—

La Reglamentacién de las Cooperativas en Espaiia,
estd intimamente ligada a la Organizacién Sindical, la que
considera a las Cooperativas como un instrumento impor-
tante de la politica econdmico- social y merecedoras del
estimulo y apoyo del Sindicato.

No obstante, dicha reglamentacidn y la disciplina de
las Cooperativas pertenece, en iltima instancia, al Estado,
que debe actuar sobre las mismas de forma a asegurar el
cumplimiento de la Ley, como si se tratase de cualquier
otro individuo o entidad privada o publica. Asi el Estado
puede aprobar la creacion o disclucién de las Cooperati-
vas, o imponerles sanciones disciplinarias; pero la protec-
cion y el estimulo al movimiento cooperativo, la vigilancia
cuanto a su utilidad y los desvios de sus finalidades, com-
pete a la Organizacién Sindical.

Para aclarecer debidamente lo que acaba de ser ex-
puesto, se ha de hacer notar que el hecho de que las
Cooperativas son dependientes de la Organizacién Sindi-
cal, no presupone la interferencia de ésta Gltima en la ad-
ministraciéon técnica y econdmica de las primeras. La ad-

oyt v e~ .



ministracion econdmica. y comercial compete exclusiva-
mente a las Cooperativas: Las intervenciones y vetos que
se conceden a la Organizaciéon Sindical no tienen otra fi-
nalidad que la de impedir que las Cooperativas se desvien
de su radio de accién y evitar o suprimir cualquier clase
de abuso.

IV CREACION DE UNA COOPERATIVA —

Para la creacion de una Cooperativa se procede segn
el principio de voluntariedad. Después, para iniciar su
constitucion, basta una solicitud dirigida al Ministerio de
Trabajo. por las personas interesadas, en nimero no infe-
rior a quince.

La solicitud, juntamente con los Estatutos propios
de la Entidad, la relacion de los socios promotores y de
los miembros que componen la primera Junta Rectora,
son remitidos al referido. Ministerio, a través de la Organi-
zacion Sindical.

El Ministerio de Trabajo atribuira la clasificacion de
la Cooperativa, aprobara sus Estatutos y la inscribira en el
Registro General de Cooperativas, cuyo Ministerio inter-
vendrd también en las modificaciones posteriores, en diso-
luciones y en inspecciones en cuanto a su funcionamiento.

Por otro lado, a la Organizacion Sindical compete
informar en cuanto a los tramites para la constitucion de
las Cooperativas y ejercer una funcion de inspeccidén y vi-
gilancia.

Una Cooperativa inicia sus actividades como tal, des-
de el momento en que sus Estatutos han sido aprobados
por el Ministerio de Trabajo e inscrita en el Registro de
dicho Organismo.

Estas bases se aplican para toda clase de Cooperati-
vas y, por tanto, también a las de Hosteleria.

V LAS COOPERATIVAS HOTELERAS Y
SU FUNCIONAMIENTO .-
En el Grupo de las Cooperativas de Consumo figu-
ran las denominadas Cooperativas Hoteleras que para su
constitucion siguen las normas generales ya sefialadas.
Las Cooperativas de Hosteleria se caracterizan por
su finalidad especifica que se puede resumir en los siguien-

tes objetivos:

1. Organizar y administrar la adquisicién, transpor-
te, conservacion, almacenamiento, preparaciéon, distribu-
cion y abastecimiento a los socios, de toda la especie de
productos necesarios al desenvolvimiento de la industria
hotelera, proporcionandole las mayores ventajas y contri-
buyendo a la moderacion de precios.

2. Promover y fomentar cualquier iniciativa que
tenga como finalidad una mejor organizacién de la pro-
duccion y, muy especialmente, las tareas de investigacibn
cientifica aplicada a la industria hotelera y similares.

3. Montar y explotar por su cuenta, establecimien-
tos de utilidad turistica.

4. Financiar la instalaciéon de fabricas, oficinas y es-
tablecimientos propios para la fabricacién de los articulos
necesarios a la industria, o entrar en la produccion de los
mismos articulos en fibricas o establecimientos ya exis-
tentes.

5. Creacibn y sostenimiento de Escuelas de Forma-
cion Profesional.

6. Establecer servicios de Informacibn, Estadistica,
Asistencia Juridica, Gestoria Administrativa y Asistencia
Técnica a los Socios.

7. Fomentar el Turismo.

8. Crear cartas de Crédito y cheques de Viaje.

9. Ejecutar o realizar cualquier otra actividad rela-
cionada con la industria hotelera, siempre que sea com-
patible con las finalidades de cooperacion, con las disposi-
ciones legales y con las normas dictadas por la Delegacidon
Nacional de Sindicatos”.

Todas las peculiaridades propias de la Cooperativa
Balear de Hosteleria, estin contenidas en sus vigentes Es-
tatutos sociales. Esta cooperativa tiene sus puertas abiertas
a todos los industriales encuadrados en el Sindicato Pro-
vincial de Hosteleria y, cualquiera de ellos que se interese
para considerar su posibilidad de inscribirse como socio en
la misma, puede manifestarlo libremente dirigiéndose al
Apartado de Correos 1.036 o al Teléfono 21 32 08 y le
remitiremos un ejemplar de nuestros Estatutos y un for-
mulario de Solicitud de Ingreso. : '

FUERA DE LOS HOTELES...

Tarifas hoteleras, precios ‘“marginales‘ y el caso
de los quias y representantes de las
agencias extranjeras en las zonas turisticas

eria descubrir el Mediterrdneo hacer hincapif: en el hectio ya conocidisimo de

que el turista y el vacacionista acostumbraii a hacer gdstos mds o menos

considerables fuera del hotel en que se alcjan bajo el régirmen de pension

completa.

Pero hay mas: por desgracia para nuestros hoteleros, hoy, en muchos lugares,

no solo ocurre que el cliente gasta “‘fueta’”, sind que solamente gasta en el
ambito ajeno al establecimiento que le alberga, cuyo coste de pension abond en
origen, al satistacer el conjunto transporte aéreo—alojamiento a la Agencia. Porque de
“extras’’, aentro, muchas veces ni los mas indispensables se devengan.

Las tarifas hoteleras sigueri y, por lo visto seguiran, estrechamente controladas por
ios Poderes Publicos. Suponemos que, precisamente por estas fechas, se habrén
romado fas decisiones correspondientes respecto a las que van a regir en 1972, Nada se
na dicho, nada se ha filtrado sobre los topes de aumenio que se hayan acordado; pero
:odo hace pensar que los porcentajes seran modestisimos.

Asi pues, los precios de nuestros hoteles continuaran a un nivel muy bajo,
nverosimil, si se les aplica la comparacion internacional. Cierto es ...~ rlio no se
debera solamente al control oficial, por lo que se refiere a {os hoteles du winpuiada de
slientela masificada y contratacion con los grandes intermediarios exteriores: aunque
as Autoridades ministeriales cambiaran de criterio, muchos establecimientos tendrian
jue seguir cotizando infra—precios, porque a ello les obligan los compromisos
sontrardos y, aunque estos ultimos no existieran, tendrian que adquirirfos “‘ex—novo"
somo consecuencia del mecanismo existente y del exceso de oferta de camas.

El hecho de que en el curso de los uitimos afios se hayan estado vendiendo
:stancias por debajo de los precios minimos autorizados constituye una buena prueba
fe esta afirmacidn, pero no es menos cierto que las empresas hoteleras responsabies,
:on auténticos profesionales al frente, estén profuncamente preocupadas con lu
:ensacion de encontrarse entre la espada y la pared: entre la limitacion de precios de
:enta y los aumentos de sus propios costes, siguiendo estos ultimos la escalada general
fe precios del pais.

Fuera de los hoteles, en cambio, impera una libertad total respecto a los precios,
jue podriamos denominar “turisticos’’, porque corresponden a compras y pres-

aciones que, en una u otra ocasion precisara el visitante. Fuera de los hoteles, todo es
liferente: no solo impera una libertad absoluta, sind, en una serie de casos, esta
ibertad es ocasion de abuso, dando lugar a precios muy altos, que estan desvirtuando
mplacablemente la imagen de ‘Espafia, pais barato’” que es |a que pretende mantener
a politica de contencion de tos precios hoteleros. En definitiva, todos los gastos se
ragan desde la misma bolsa y {qué mas dé gue uno de los componentes —merced al

sacrificio de la industria hotelera— sea ext. aordinariamente bajo si el importe global
no cesa de aumentar? |

Pero hay todavia mas. A través del actual sisvema tarifario el sector hotelero lleva
la peor parte, pero tampoco estd totalmente clarc que otros gremios encuadrados en
el marco de Turismo tengan una vida econdmica facil. Si tomamos como ejemplo el
ramo el espectaculo, veremos que, debido a la parte del leon que se atribuyen
determinados intermediarios, el empresario legalmente establecido tiene problemas
también.

Entre los intermediarios, los que deberian ser objeto de una especial atencton por
parte de los organismos competentes, son los ‘‘guias’ 0, mejor dicho, tlos
representantes de,muchas Agencias de Viajes extranjeras.

Bien estd que nuestras Autoridades turisticas hayan imerpietado en forma
extraordinariamente amplia y comprensiva las reglamentaciones especificas aplicables
al caso en atencion a la real evolucion del sector, con sus nuevas necesidade:, como
consecuencia del importante papel desempefiado por los “‘tour operators’” axtranjeros.
Pero si se hace mal uso de esta tolerancia, si, poco a poco, los guras o representantes
se convierten en monopolizadores de las ventas complementarias a los clientes,
actuando unicamente en funcién del “quien da mas” en materia de comisiones y la
cuantia de estas ultimas alcanza proporciones desorbitadas, creemos que habria que
reconsiderar las cosas.

Para ser muy concretos: en un hotel importante de una zona turistica hemos
podido cbservar como las guias de las Agencias britanicas “succionaban’’ material-
mente a aquélla, arrastrandola hacia una ceterminada sala de fiestas, con inflexible
saboteo de la estupenda “‘bofte”’ recién inaugurada en el propio hotel, porque la
primera se ha plegado a sus exigencias v les reserva ciento cincuenta pesetas de 1
comision por cabeza, sobre un precio de treccientas para consumicion y espectaculo, o |
sea el 50 por cien, mas un “rappel” de veinticinco pesetas, también por cabeza, en las
noches en que el intermediario consigue llevarles mas de veintian clientes, amén de
una propinita de diez pesetas para‘el chofer del autocar.

Aplicando este sistema a multiples pres aciones, y en sitios de doble y laiga
temporada como Canarias, se comprende que puedan hacerse estimaciones de fabu'a
acerca de los beneficios de estos guias o iepresentantes, aunque se ignora, por
pertenecer ello al secreto del sumario, si una parte de los mismos pasa a la Agencia
extranjera, y si fas plazas se traspasan, a precioc equivalentes al del comercio urbanc
mas estratégicamente situado.

Hemos puesto el ejemplo de una sala de fiestac. Si se trata de una excursion en guc
la Agencia local organizadora tiene que pagar comida, autocar y, eventualmente,
entradas a monumentos, es facil comprender que las cuentas no salgan al tener que
pasar por el dogal de estas sobrecomisiones. Y no hablemos —es una mera hipétesis
nuestra— del caso, posible, de que los intermediaros en cuestion pretendan percibir
comisiones de este orden sobre los billetes del Teeférico del Pico del Teide recien
inaugurado, en que los costes de explotacion son incomparablemente mas elevados
que los de una sala de fiestas.

Cuando se dialoga a alto nivel con los “‘tour nperators” {britdanicos o de la
nacionalidad que sea) habria que hablarles también de 2sto Ademdas, sobre el terreno
explicar a_los representantes gue hay toda una, noimativa que les afecta en Ias'
competencias administrativas espariolas de Informacion v Turismo, de Hacienda y de
Trabajo. Y que la paciencia tiere sus limites.




EL SINDICATO DE HOSTELERIA

dice:

-

SOBRE LA
NUEVA TARIFACION TELEFONICA

En relacion con las informaciones
aparecidas en Prensa y otros medios de
difusion relativas a las nuevas tarifas de
la Cia Telefonica y en evitacion de deso-
rientacion y para debido y exacto cono-
cimiento de nuesiros empresarios de la
parte que afecta a esta Provincia sobre la
nueva modalidad de tarifacion de las
conferencias interurbanas abonado—abo-
nado, este Sindicato Provincial ha man-
tenido contactos con la Jefatura Regio-
nal de la Cia Telefonica en Baleares,
consecuencia de los cuales lo es el escri-
to que de ésta se ha recibido en relacion
con el asunto epigrafiado, y que por la
presente se transcribe para oportuno co-
nocimiento de toda nuestra red empresa-
rial, y en el cual se concreta y detalla el
tan repetido sistema de tarifacién por

impulsos periddicos en esta Provincia.

El mencionado escrito dice asi:

“Sindicato Provincial de Hosteleria
y A. Turisticas.—

Muy sres. nuestros: De conformidad
con la autorizacion concedida el 15 de
Diciembre de 1969, por la Delegacion
del Gobiernc a esta Compaifiia, ha sido
puesta en vigor la tarifacion proporcio-
nal por impulsos periddicos, que elimina
el computo interurbano de tres minutos
o fraccion.- Esta nueva modalidad res-
ponde a necesidades técnicas para la au-
tomatizacion del servicio interurbano y
tiende al objetivo de que por cada con-
ferencia se abone el tiempo realmente
hablado. Las comunicaciones en esta
Provincia quedan afectadas con arreglo a

la siguiente tabla.

CONFERENCIA AUTOMATICAS
"ABONADO-ABONADO, PROVINCIA

DE BALEARES )

Baleares a Peninsula —un paso cada 3,16 segundos.
Baleares entre Islas —un paso cada 6 segundos.
Baleares a Canarias —un paso cada 1,6 segundos.
Baleares a Ceuta y Melilla —un paso cada 2,4 segundos

{1) A CADA PASO CORRESPONDE UNA PESETA

La ejecucion de las obras, por sus’
caracterislicas técmicas, imposibilita la
puesta en servicio simultineo para todos
los abonados y requiere una aplicacion
progresiva, obligandonos a una coexis-
tencia de ambas modalidades durante es-
te periodo, que seran:

Para las comunicaciones Islas a Pe-
ninsula — Canarias — Ceuta y Melilla,
desde actuales fechas hasta el uno de
Octubre, que quedarad Unicamente la
nueva modalidad en servicio.- Para las
comunicaciones entre Islas, se iniciaran

Reunidn del Pleno de la Unién Nacional

de Empresarios de Hosteleria
SE SOLICITO LA LIBERTAD DE PRECIOS PARA LOS HOTELES DE CINCO ESTRELLAS

NOMBRAMIENTO DE UNA COMISION MIXTA DE HOTELES Y AGENCIAS DE VIAJES

Se ha celebrado la reunion del rienu uc
fa Union Nacional de Empresarios del Sindi-
cato Nacional de Hostelerfa y Actividades
“Turisticas bajo la presidencia del titular del
Sindicato, don José Ramon Alonso.

Se aprobd la propuesta que serd elevada
al Ministerio de Informacion y Turismo sobre
los precios hoteleros del proximo afio, en
la que se incluye la peticidon de libertad de
precios para los hoteles de cinco estrellas
en calidad de ensayo.

También, se acordo soficitar del Consejo
Nacional de Empresarios cue en lo sucesivo
la representacion de dicho Consejo en ¢l
seno de la Subcomision Nacional de Precios,
csté compuesto por representantes de los
Sindicatos directamente afectados por los
asuntos a- trutar.

Se nombrd una Comision Mixta de Hote-
les v Agencias de Viajes para estudiar y
redactar un convenio entre ambos sectores

el uno de Octubre y esperamos queden
totalmente implantadas al final de dicho
mes.

Atentamente les saluda,

Fdo. Enrique Castro Martinez
JEFE REGIONAL

SOBRE EL
“MENU DEL DIA”

Madrid (EDITUR).— La Subdirec-
cion General de Inspeccion del Ministe-
rio de Informacion y Turismo, ha trasla-
dado a los Delegados Provinciales del
Departamento una reciente Circular dic-
tada por la Direccion General de Empre-
sas y Actividades Turisticas, cuyo texto
reproducimos:

“Pese a la reiterada publicidad que
se viene haciendo sobre el “menu del
dia”, algunos restaurantes continuan la
viciosa practica de no ofrecer detallada-
mente la composicion de aguél haciendo
solamente una referencia gemérica en las
cartas con lo que se incumple el espiritu
y la letra del articulo 29 de la vigente
Ordenacion Turistica de Restaurantes.

Por ello, habiendo tramscurmrido
tiempo mas que suficiente para que los
industriales hayan hecho sus estudios y
previsiones sobre la posible composicion
diaria del citado ,‘'ment”, a partir de es-
ta fecha el Servicio de Inmspeccion vigila-
ra especialmente el cumplimiento de lo
dispuesto sobre la materia, levantando
las actas de infraccion que procedan.

El Excmo. Sr. Ministro del Departa-
mento ha ordenado, en aplicacion de lo
dispuesto en el Articulo Séptimo de la
Orden Ministerial de 5 de abril de 1965,
que la resolucion de los expedientes ori-
ginados por dichas actas se realice por
este Centro Directivo, por lo que una
vez tramitados, y con los informes com-
plementarios de las propuestas de resolu-
cion que los Sefiores Delegados Provin-
ciales, estimen pertinente hacer, se remi-
tiran con toda urgencia, a esta Direccion
General.

que adapte a Espafia v a la legislacion espa-
fiola el Convenio Internacional suscrito en-
tre la AIH v la FUAAV.

El problema de las relaciones de la Hos-
teleria con la Sociedad General de Autores
de Espana fue ampliamente debatido, #xpo-
niendose los distintos casos que le hacen
merecedor de un detenido estudio a lin de
evitar situaciones andmalas en la aplicacion
de las peicepciones de Derechos de Autor.




LA LEGISLACION
LA HOSTELERIA

En el B.O.E. nimero 230 de 25 de Septiembre de
1971 aparece publicada la Orden del Ministerio de Infor-
macion y Turismo por la que se modifica el articulo 77
de la Orden de 19 de julio de 1968 y se establecen las
normas a que han de ajustarse las empresas hoteleras en
relacion con la prestacion del servicio telefénico a los
clientes.

Dado el interés que la citada norma legal entrafia para
nuestros empresarios hoteleros, cOmplenos con caracter de
difusion vy asesoramiento, reproducir a continuacion la
parte dispositiva de dicha O.M., la que dice asi:

"Orden de 14 de Septiembre de 1971.- M. Informa-
cion y Turismo. Articulo primero.- Se modifica el articulo
77 de la Orden de 19 de julio de 1968, quedando redacta-
do de la forma siguiente: “'Articulo 77.- 1. El personal en-
cargado del servicio telefonico cuidard de anotar y poner
cuanto antes en conocimiento de los huéspedes, directa-
mente o a través de Conserjeria, las llamadas que éstos re-
ciban.- 2. El mencionado servicio llevard el control de las

Decreto 2305/71 de 13 de Agosto de la Organizacion
Sindical sobre organizacion y procedimiento de los Tribu-
nales Sindicales de Amparo, como sistema de garantias
institucionales del régimen juridico Sindical, estableciendo
expresamente la competencia de dichos Tribunales en rela-
cién con los actos y acuerdos de las Entidades y Organis-
mos Sindicales dotados de personalidad juridica.

Dicha disposicion legal aparece publicada en el B.O.E.

nim. 232.de fecha 28 de Septiembre de 1971.

conferencias urbanas, interurbanas e internacionales que
celebren los clientes, expidiendo, al término de cada una
de ellas, justificante por duplicado, de su duracion e im-
porte segln tarifa, que se gravard en un 10 por 100. Di-
chos justificantes se remitiran al servicio de facturacion
para la debida constancia y anotacién correspondiente. St
los clientes lo solicitaran, deberan entregarseles uno de los
ejemplares de cada justificante al momento de efectuar el
, Pago de la factura.- 3. Si el establecimiento tuviera instala-
do un sistema de contadores automaticos para el control
de las llamadas telefénicas que efectien los clientes desde
las habitaciones que ocupen, los justificantes a que se re-
fiere el parrafo anterior se expediran con igual recargo, a
tenor de la lectura que ofrezcan los contadores, al final
del periodo de estancia de los huéspedes”.- Articulo se-
gundo.- Queda facultado el Director General de Empresas
y Actividades Turisticas para dictar las circulares y adop-
tar las medidas que considere oportunas para el desarrollo,
interpretacion y aplicacion de la presente Orden”.

Reunién del pleno...

(Viene de la pég. anterior)

Se realizaran gestiones a fin de conseguir
una representacion sindical en COSESA,
entidad realizadora del sistema de reservas
hoteleras por procedimiento electronico, para
una mejor realizacion de la puesta en marcha
del sistema y de un contacto directo del
sector de hospedaje en la marcha del mismo.

Se debatid el reciente cuadro de precios
de fa cerveza, que ha causado extremo dis-
yusto en el gremio exponiéndose por distintos
representantes las anomalias que en el mis-
mo se observaban y las consecuencias de su
aplicacion,

En esta misma sesion se acordd la crea-
cion de algunas categorias profesionales in-
termedias en distintas escalas a propuestas
de ta Union Nacional de Trabajadores a fin
de facilitar el mas rapido ascenso de los pro-
ductores,

lguatmente fueron estudiados en la reu-
nién, otros temas profesionales que figura-
ban en el Orden del Dra, relacionados con
la evaluacion global, precios de los vinos
comunes y aguas minerales. Los reunidos
acordaron ofrecer al Caudillo la Primera Me-
dalla de Oro del Sindicato Nacional, asf
como efectuar algunas visitas a miembros
dei Gobierno.

'ACLARACIONES SOBRE EL "MENU

DEL HOTEL, SEGUN LA VIGENTE
REGLAMENTACION DE LA INDUS-
TRIA HOTELERA

La Circular 19/71 de la Direccion General de Empresas y
Actividades Turisticas

Madrid (EDITUR).— Con fecha de 24 de septiembre proximo pasado el Director
General de:Empresas y Actividades Turisticas firmé la siguiente Circular dirigida a los
Delegados Provinciales del Departamento, que ostenta el nfimero 19/71:

“Los articulos 16 y siguientes de la vigente reglamentacién de la industria hotelera,
aprobada por Orden de 19 de julio de 1968, y en el epigrafe comespondiente a las
condiciones particulares sobre prestacion de los servicios, se hace especial referencia —en
la riibrica “servicio de comedor”— a la composicién que debe tener el “ment del hotel”,
segiin la categoria de cada establecimiento. Asi, en los hoteles de 5, 4 y 3 estrellas, dicho
menil “deberd permitir al cliente la eleccién entre tres o mas especialidades dentro de
cada grupo de platos”, y en los establecimientos de 2 y 1 estrellas tal exigencia se reduce
a dos o mas especialidades dentro de cada grupo.

Ahora bien; en tales preceptos no se determina el nimero de grupos-que deben
comprender el meni, por lo que procede hacer una aclaracién al respecto, de acuerdo con
l’os usos y costumbres en la industria hotelera y la evolucién experimentada en los
ultimos tiempos en el arte gastronémico.

Por otra parte, el articulo 75 de la citada Orden hace una referencia general, en el
capitulo de las prescripciones comunes a todos los establecimientos hoteleros, al horario
en la prestacion de los servicios de comedor y a la forma y calidad que deben presidir la
prestacion de tales servicios, cuestiones éstas que parece oportuno recordar.

Por todo ello, en uso de las facultades que me confiere la Disposicion Final Cuarta
de la O.M. de 19 ee Julio de 1.968, he tenido a bien dictar las siguientes instrucciones:

Primera.— El nimero de grupos de platos que se entiende componen el menti de un -

hotel, tanto en la comida como en la cena, es el de dos.

En consecuencia, en los hoteles de 5, 4 y 3 estrellas, e1 meni se compondra de seis
platos, como minimo, distribuidos en dos grupos de a tres. En los hoteles de 2 a 1
estrellas, seran cuatro platos, como minimo, distribuidos en dos grupos de a dos.
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Los platos de cada menii se agruparan segin su naturaleza, sirviéndose con la
" guarnicidn que proceda segun los usos y costumbres.
Segunda.— El cliente podri elegor un plato de cada uno de los grupos.

. Tercera.— En los dos grupos a que se hace referencia anteriotmente no se incluiran
las sopas ni las cremas, que sera potestativo de las Empresas ofrecerlas o nd a los clientes.
En caso afirmativo, aparecera encabezando el menti como grupo indepenciente de los dos
que tienen caracter obligatorio y su inclusion no implicara recargo alguno sobre el precio

autorizado.

sopas y cremas.

hoteles de 2 y 1 estrellas.

empresas interesadas.”

Si se ofrecieran entremeses, éstos podrdn incluirse en el primer grupo de caracter
obligatorio siempre que estén constituidos, al menos, por diez variantes selectas, frias y

- calientes, en los hoteles de 5, 4 y 3 estrellas, y por seis variantes, con alguna caliente, en
los hoteles de 2 y 1 estrellas. En otro caso, los entremeses tendrin el tratamiento que las

Los postres figurarin en otro grupo, al final del mend, y estaran constituidos por
tres o dos variantes, como minimo, segin se trate de hoteles de 5, 4 y 3 estrellas o de

Cuarta.— Se cuidara especialmente de que en la preparacion de los platos se utilicen
alimentos e ingredientes en perfecto estado de conservacion asi como que su presentacion
sea la adecuada, segiin la categoria del establecimiento.

Quinta.— La prestacion del servicio de comedor tendra lugar dentro del horario
sefialado por la direccion del establecimiento, comprendiendo, en todo caso, un periodo
minimo de dos horas y media para cada una de las comidas principales.

Sexta.— Por el servicio de Inspeccidn se vigilara el cumplimiento de lo dispuesto en
la presente Circular, de cuyo contenido se dard traslado, para su conocimiento, al
Sindicato Nacional de Hosteleria y Actividades Turisticas.

Por las Delegaciones Provinciales del Departamento se dara traslado a los Sindicatos
Provinciales de Hosteleria y Actividades Turisticas para su conocimiento y el de las

La Asociacion

Internacional

de Hosteleria y la L A.T. A

A Asociacion Internacional de Hoteleria,

entidad que agrupa a hoteleros de todo
el mundo, viene manifestando una gran pre-
ocupacién por el trafico aéreo internacional;
por ese molivo se ha dirigido a las compa-
nias aéreas miembros de la 1. A. T. A, plan-
tedndoles una serie de problemas comunes
que afectan a ambos sectores.

El primer punto donde una cooperacion
. seria 04l y necesaria —dice la A. I H—
es, sin lugar a dudas, la adaptacién conti-
nua de la industria hotelera a las necesida-
des actuales. De ohi los deseos de intensi-
ficar los contactos establecidos enire hote-
leros y compaiias aéreas, con el fin de
analizar conjuntamenie el mercado turistico
y la evolucién de la demanda. Ambas in-
dustrias son complementarias para una gran

parte de sus clientelas respectivas; por ello
la conveniencia de tratar fos problemas con-
juntamente, sin perder de vista que el as-
pecto comun de las relaciones entre ambas
industrias no representan mds que una parte
de las actividades normales de cuda una de
ellas.

Estos problemas comunes se extienden
fambién al campo de la formacién profe-
sional. El sector hotelero de las compaiias
aéreas se encuentra abocado, de la misma
manera que la A. . H, al problema de la
formacion profesional, y seria de gran uti-
lidad al sector hotelero la realizacion de un
intercambio en los estudios sobre esta ma-
teria, particularmente a nivel de especialis-
tas, lo que podria suministrar una informa-
¢ién internacional complementaria de la for-
macion técnica de base.

Esta ‘accion comin. de la A: 'L H.oy ' la
I AL T. Al resultaria igualmente Gtil en el
sector tarifario, por cuanto los sistemas ac-
tualmente adoptados por la I. A, T. A, en
Farticular la tarifa IT (incluido tour), com-
porta una parte alicuofa de los servicios de
tierra. La forma en que esta parie alicuota
es calculada no deja de incidir en la ges-
tién hotelera, por lo que seria conveniente
establecer vn acuerdo en esta materia, con
el fin de evitar que las tarifas IT no pro-
voquen desequilibrios, que ocasionarian per-
[vicios econdomicos a los diversos sistemas
hoteleros de un pais, y también evitar lg
introduccién de factores desleales de con-
currencia entre los distintos establecimientos.

En el mismo orden de ideas, un acuerdo
enla A I.H. ylal A T. A podria llevarse
a cabo, en lo que respecta al incremento
de la pariicipaciéon en la industria hotelera
por parte de las compuaiias aéreas. Una
gran cantidad de hoteles creados para estos
fines son miembros de la A. I. H. Pero el
problema no reside tanto en la existencia
en el ceno de la industria hotelera de un
sector particularmente ligado a la economia
de los trunsportes como en la posibilidad
de que el mismo se convierta en un factor
de dislocaciéon del. mercado, cuestién ésta
que debe ser considerada con ol maximo
de prudencia.

-

La A. l. H. estudia conjuniamente con las
compaiias de informatica y con lu Socie-
dad de Telecomunicuciones Aeronduticas la
creacién de una red europea y mds ade-
lante mundial de reserva elecirénica de pla-
zas hoteleras, y seria interesante para el
logro de estos fines contar con el apoyo de
la . A. T. A, con objeto de que esas redes
satisfagan todas las necesidades, debiendo
estar para ello conectadas a las redes de
reserva de plazas oéreas. Esto, sin duda,
deberd conducir a una liberalizacién de las
condiciones puestas por los Estados a los
desplazamientos de turistas y hombres de
negocios, particularmente en lo que se re-
fiere a la transferencia y salida de divisas.

Para tratar las cuestiones que surgen del
contacto regular con los mercados respec-
tivos, la A. 1. H. ha sugerido en la Asamblea
General de la 1. A. T. A. que sea estudiado
un procedimiento de consulias, que podrian
ser realizadas a través de la creacion de
un comité conjunfo, que tendria a su cargo
estudiar los problemas comunes a que he-
mos hecho referencia en este trabajo y bus-
car las soluciones mas satisfactorias para los
intereses respectivos.

EL SINDICATO DE HOSTELERIA DE ESTA PROVINCIA

OFRECIO SU AYUDA A BENIDORM

con motivo de las Gltimas inundaciones

El pasado dia 9, por la tarde, visitaron Benidorm el Director General de Empresas y Activida-
des Turisticas, dow Pedro Zaragoza, acompariado del Gobernador Civil de Alicante y del Delegado
‘de’ Informacion. y Turismo, quienes, junto con el Alcalde de la ciudad, recorrieron las instalaciones
hoteleras afectadas por los temporales de agua que tanto perjudicaron aquella zona.

Asimismo revisaron los distintos servicios municipales que también fueron dafiados por las

inundaciones y cuyas pérdidas se calcularon en unos 16 millones de pesetas,

La noticia de Europa Press, fechada en Alicante el 9-10-71, y que reprodujo el “‘Diario de
Madllorca”, termina dando cuenta del bello rasgo del Sindicato Provincial de Hosteleria de Baleares,
que el citado dia, cursé telegrama al mismo Sindicato de Benidorm para ofrecer su ayuda incondi-
cional y colaboracién, con el fin de mitigar los dafios causados por aquellos violentos temporales. -




POR EL MINISTERIO DE INFOR-
MACION Y TURISMO HA SIDO
CONVOCADO UN INTERESANTE
“CONCURSO DE IDEAS” ENTRE
ARQUITECTOS ESPANOLES que
tiene por objeto un’proyecto de orde-
nacion y. edificacion de ““poblados ma-
rineros”,. La “‘filosofia” de este cer-
tdmen consiste en fomentar la utiliza-
cién vacacional de pequefios nucleos
ambientados, en contraste con las
grandes aglomeraciones que proliferan

EL AUMENTO DEL TURISMO.

CREA PROBLEMAS A ISRAEL. Por
falta de suficientes alojamientos turis-
ticos, las agencias de viajes y hoteles
de Israel han cancelado inesperada-
mente las reservas de unos 800.000
turistas extranjeros que pensaban visi-
tar el pais durante los préximos dos
meses, rogandoles que demoren su
viaje. El Ministerio israeli de Turismo
ha anunciado que el namero de visi-
tantes extranjeros durante el presente

en nuestras costas.

UN MERCADO POTENCIAL
INEXPLORADO EN EUROPA:
LA POBLACION RURAL

Bruselas (EDITUR).— En Europa, generalmente, la poblacion rural permane-
ce aln apartada de la considerable expansion del Turismo. Teniendo en cuenta
que la urbanizacién constituye uno de los principales factores de la expansion
turistica, esta constatacibn no tiene nada de sorprendente. Sin embargo, la
profunda diferencia que existe entre las salidas en vacaciones de_los ag_ncultores
y las de otras categorias socioprofesionales, manifiesta 1? existencia de una
importante demanda turistica potencial de la que las organizaciones y empresas
de Turismo se han preocupado escasamente hasta ahora. )

Las encuestas realizadas en Bélgica por la “Compafiia General de Turismo” y
el Ministerio de Comunicaciones han hecho posible cifrar algunos datos sobre las
vacaciones de la poblacidn rural belga. Se deduce que el porcentaje Qe salidas en
vacaciones, que alcanzo el 49% en los municipios de aglomeraciones importantes
solamente al 20,2% en los municipios de menos de 2.000 habitantes. .

El cuadro siguiente proporciona, ademas, los elementos de comparacion de
las vacaciones de agricultores y horticultores con las de los trabajadores
calificados y profesiones liberales.

1 2 3
Porcentaje de salida en vacaciones 4,9% 36,9% 84,8%
Duracion media de estancias 8,9 13,0 » 18,4
Gastos medios por diay persona 344 FB 317FB 572 FB
Posibilidad de eleccidon de fechas 46,0% 24,0% 50,0%

(1) — Agriculturos y horticultores.
(2) — Trabajadores calificados.
(3) — Profesiones liberales.

El porcentaje de agricultores que salen de vacaciones y la duracion media de
sus estancias. son muy inferiores a las de otras categorias socioprofesionales.
Esto puede explicarse por muy diversas razones, como: el mismo carécter de la
vida en el campo en oposicibn al de las ciudades, el nivel de edl_lcacu’)n
generalmente poco elevado de la poblacion agricola, la falta de disponibilidad de
ingresos de los agricultores, las sujeciones permanentes de su trabajo, etc.

Conviene también afadir que se han realizado muy pocos esfuerzos para
responder a las necesidades de esta importante clientela potencial.

Ahora bien, existen algunos valores a explotar en vistas a promover el
Turismo de los medios: rurales: la posibilidad que tienem numerosos agricultores
de tomar sus vacaciones fuera de la.temporada turistica, el total de la suma que
pueden gastar por jornada de vacaciones, que es una suma aln superior a la de
los trabajadores calificados. ) )

NOTICIARIO TURISTICO

aflo aumentard en un 37 por 100
respecto a 1970. La creciente y pros-
pera industria turistica es una de las
més importantes fuentes de ingresos
de divisas del estado ‘israeli. Sélo la
mitad de los visitantes extranjeros son
judios y el aumento mas destacado se
ha dejado sentir entre los turistas
procedentes de los paises escandina-
vos, Holanda y Alemania Federal, aun-
que los dos primeros paises producto-
res son Estados Unidos --con gran
diferencia— y Francia.

ESPANA, OTRA VEZ
EN CABEZA DE LOS
“l. T.“ SUECOS

Durante el afio 1970

Efectivamente, sobre un total de
468.505 pasajeros que utilizaron dicho
procedimiento, 259.857 eligieron
nuestro pais. Por lo que se refiere al
ano 1969, de un total de 439.682
usuarios, 237.119 fueron a Espaiia. :

En segunda posicion, por lo que
respecta a 1970, aparece Italia, que._re-
cibid 67.543 clientes de “I.T.”, muy
distanciada de Espafia, como puede
¥{erse. En el tercer puesto estuvo el

eino Unido, si bien con cifras
extraordinariamente ‘inferiores:
21.486. Y, por ultimo, Francia, con
solo 19.644,

. Por lo que concierne a la distribu-
cion mensual del trafico se ha consta-
tado una disminucion en los meses de
Junio y julio, asi como una expansion
notable en el periodo comprendido
entre octubre y febrero. .

Los Aeropuertos en cabeza de la re-
cepcidn de turistas suecos de esta clase
fueron, por este orden, Palma de
Mallorca, Las Palmas de Gran Canaria.
Malaga y Rimini. ’
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Que, viene constituyendo una aspiracion
de los Grupos Nacionales encuadrados en el
Sindicato Nacional de Hosteleria y Activida-
des Turisticas, la convocatoria por parte de
dicho Sindicato de la 1l Asamblea Nacional
de Hosteleria, cuya primera y hasta la fecha,
Gnica Asamblea, tuvo su celebracién en el
afio .1947.

LA EVOLUCION DEL TURISMO

INTERESANTE ESTUDIO DEL BANCO DE BILBAO

Un interesante estudio sobre la evo:
lucién del turismo en nuestro pais, en
la década anterior, ha sido publicado
por el Banco de Bilbao. Se trata de un
extenso y documentado trabajo en el
que se analizan los diversos aspectos
de este fendmeno de fundamental im-
portancia para la economia espanola,
que representa un 69 por 100 de- nues-
tra exportacion total, y permite al mis-
mo tiempo, financiar mas del 50 por
100 del déficit de la balanza comer-
cial.

El trabajo senala que el gasto medio
del turista en Espaina —60,5 ddlares
en 1969— resulta inferior al gasto me-
dio internacional, analizando a conti-
nuacién el proceso de crecimiento del
contingente turistico que atraviesa
nuestras fronteras, en un desglose de
las vias de entrada, nacionalidad de
los visitantes y otros conceptos, para
obtener las siguientes conclusiones:

— Un descenso a partir de 1967 en

la entrada de espaiioles residen-
tes en el extranjero, a consecuen-
cia de la disminucién del movi-
miento inmigratorio.

—- Una extraordinaria dinamicidad en

el transporte aéreo.

— Un notable crecimiento del turis-
mo procedente del Benelux, Es-
candinavia y Portugal, frente & un
descenso, en términos relativos,
de la afluencia de turistas fran-
ceses.

— Una alta estacionalidad del turis-

. mo en el periodo estival, que
se incrementa en los dltimos cin-
co afios, hasta el punto de repre-
sentar el 60 por 100 del aflujo
total.

El estudio hace también hincapié en
el fuerte crecimiento del turismo inte-
rior y en el de los espanoles que via-
jan al extranjero, asi como en el mo-
,vimiento de la oferta y la demanda en
‘lo relativo a alojamientos hoteleros y
extrahoteleros.

Otro aspecto interesante del mencio-
nado trabajo esté constituido por un
andlisis de la proyeccién de magnitu-
des turisticas, para el periodo 1970-80.
En el mismo se prevé para la fineli-
zacion de dicho periodo, una afluencia
dé més de 40 millones de turistas ex-

tranjeros, a los que deberdn afadirse
unos 19 millones de turistas naciona-
les. Los ingresos por estos conceptos
se calculan que serdn aproximadamen-
te de unos 2.900 millones de ddlares.

Que, en la reunién de Secretarios Gene-
rales de la F.U.A.A.V. celebrada en Varsovia,
se trataron temas de gran interés, como: las
reglas éticas en la venta de pasafes aéreos;
estructura de las Asociaciones Nacionales de
las Agencias de Viafes y servicios financieros
prestados a sus miembros por parte de las
Asociaciones Nacionales.

Cuenta cada vez mas con posibilidades
de levarse a cabo el proyecto de crear una
agrupacibn de las Cajas de Ahorro que es-
tén vinculadas a nuestra industria hostelera,
por haber participado en la financiacién de
establecimientos del ramo. Segiin imforma-
ciones llegadas a nuestra redaccibn, son ya
més de treinta las Cajas de Ahorro que es-
tin dispuestas a integrarse en fa misma.

PEQUERNA
'HISTORIA
DEL
TURISMO

SABIA VD. QUE....?

En 1845

Cook lanza al
mercado turistico el
primer itinerario-
descriptivo impreso
para los clientes.

En 1845

Isabel II toma
banos de mar en
San Sebastidn, y. se
instalan las primerag
casetas de bafios en
la playa.

En 1848

Se implanta el
primer ferrocarril en
Espafia cubriendo Ia
linea Barcelona -
Matard.

En 1850

Thomas Bennet
crea el INDIVI
DUAL INCLUSIVE
TOUR (LLT.) com-
prendiendo itinera-
rios-coches-provisio-
nes y preavisos para
alojamientos y caba-
llos.
En 1850

Se funda la Ame-
rican Express Com-
pany.

iEN SERIO...
o EN BROMA!?

“SEMBLANZAS SIN MALA INTENCION”

Los menis en ciertos Hoteles
son como las apariencias

Que casi siempre engafian...
(a Ia vista -pero no al paladar).

Las “‘representaciones” de
Agencias de Viajes extranjeras
por parte de Agencias espafiolas
son como el “valor” en los sol-
dados de un ejéreito.

Que “se les supone™.., pero
que a lo peor luego resulta que
no existe....

TRADUCCION PARA
EL VULGO:

La congelacién de
precios en hoteles responde a
multiples conveniencias... -pero
que pocas veces con las “con-
veniencias” del hotelero... Y
paciencia que es virtud
elemental.

NUEVA TERMINOLOGIA
ECONOMICO-TURISTICA:

“La congelacién de precios
en los Hoteles responde a una
programacién politica, sincroni-
zada con una estructura empre-
sarial sistematizada, y compati-
ble con una flexibilidad orien-
tadora funcional”.

Las previsiones en Turismo son
como los encendedores.

Que casi nunca falian.. ex-
cepto cuando uno necesita mas
de ellos

Las estadisticas en Turismo son
lo mismo que un antifaz.

Que muestran lo que todos
conocen .. y ocuitan lo que
realmente todos desearian co-
nocer.

‘NUEVA FILOSOFIA

PARA EL HOTELERO

Como no hay cuesta, por
pedregosa que sea, que no pue-
dan subiras dos juntos; asi
también no hay contrato de re-
serva de plazas hoteleras que
no pueda Hevarse a término si
las “dos™ -partes contratantes
desean efectivamente cumplirlo.

La tarjeta de V. L. P. para
clientes distinguidos tiene casi
siempre una relacién inversa,
porque cuantoc méis V.LP. sea
realmente en dimensién huma-
na el personaje, mas humilde se
mostrara, '




Distinguido amigo:

“Hay la posibilidad de que pueda empezar a dominar una conversacion co-
mercial en inglés estudiando seis meses. Empezaré: mafiana”.

“Me siento algo pesado, un poco de gimnasia y dieta por la noche, creo que
me iria francamente bien. Mafiana sera el primer dia”. '

“El asunto de Ridruejo y Cia. es francamente molesto, pero no tengo més
remedio que solucionarlo. Lo haré: mafiana”.

“Le debo a Pablo una explicacion por mi posicion en el asunto de los postes.
Se la daré: mafiana”

“A Lucy le hice una promesa de salida con cena. Saldremos mafiana”.

“Debo preveer como voy a cubrir el desfase de Febrero. Lo planearé: ma-
flana”. '

“El dolor del lado izquierdo se viene repitiendo y sigo sangrando por las en-
cias. Mafiana iré al médico”.

“Me venci6 la repovacion del pasaporte. Maiiana se lo daré al gestor”.

“El coche ya ha pasado de los 10.000 en el kilometraje, debo llevarlo a en-
grasar. Mafiana lo dejaré en el taller”.

“Debo suscribirme al curso de Direccion Empresarial I.B.E.D.E. Lo haré ma-
fiana”’.

“Hace tiempo que no hablo con José Luis y Pedrito para saber como siguen
pensando sobre lo que van conociendo, como cuando llegue esta noche a casa
estaran durmiendo, hablaré con ellos mafiana”

“Esta idea de un libro cada semana la encuentro francamente buena. Empe-
zaré a leer mafiana”.

“A Alfonso sigo sin poderlo comprender, creo que es un problema de anali-
sis. Mafiana aclararé este lapsus”.

“Qué quiere decir deontologicamente? . Mafiana 90 miraré en el Diccionario”.

El bonito juego del titular cambiado consiste en donde pone mafiana trans-
formarlo en hoy, y si no se puede hacer hoy se trata s6lo de recordar, que mafiana
empieza esta noche a las doce y un minuto.

L

Hasta mi proxima, cordialmente.

U g
E




A ALEMANIA

LA -CAMARA ESPANOLA DE CO-
MERCIO EN- ALEMANIA con domicilio en
6 FRANKFURT AMMAIN, 70- SCHAU-
MAINKAL 83, ha -publicado nueva relacion
de firmas alemanas interesadas en importar
de Espaiia los articulos y mercancias que se
indican a continuacion:

1472.- Ventanas madera y aluminio,
1475.- Guantes de piel. -
1528.- Cesteria

1528b.- Sillas rejilla.

1537.- Muilecas.

1576.- Pelucas.

1577.- Impresos.

1578.- Lamparas de yeso,
1579.- Muebles.

1580.- Revestimientos madera.
1581.- Armarios empotrados.
1636.- Confeccién infantil,
1637.- Art. corseteria.
1647.- Art. deportivos.

1648.- Abrecartas toledanas.
1649.- Abrigos piel cordero.
1651.- Papel higiénico.

1655.- Caizado.

1662.- Juguetes plistico.
1679.- Pelucas de pelo humano europeo.
1688.- Mufiecas con misica.
1697.- Confeccibn.

1698.- Confeccidn cuero.
1703.- Forros para calzado.
1705.- Plantillas

1721.- Lamparas.

1722.- Azulejos.

1724.- Confeccién ante y napa.

1746.- Vinos.

1749.- Mantas lana.

1775.- Azulejos.

1787.- Lentejas, alubias.

1837.- Sandalias.

1838.- Zapatillas sefiora con suela de corcho.
En consecuencia todo exportador: inte-

resado en cualquier articulo mencionado

puede dirigirse a la citada CAMARA ESPA-

NOLA DE COMERCIO EN ALEMANIA, de-

biendo sefialar claramente et NUMERO que

antecede a cada producto, al objeto de que

reciba, oportunamente, las direcciones que

interesa.

A NUEVA YORK

LA OFICINA COMERCIAL DE ESPANA
EN NUEVA YORK remite a la Delegacion Re-
gional del Ministerio de Comercio, nueva rela-
cién de firmas norteamericanas interesadas en
importar de Espafia los siguientes articulos:

190.- Guantes de cabretilla

191.- Ropa de nifios

193.- Carteras de cuero de todo tipo

197.- Pafiuelos y bufandas

201.- Carteras.- Cuero y tela

205.- Cajas de madera trabajadas con
incrustaciones

206.- Articulos de cuero de todo tipo

207.- Goma de garrofin

209.- Ropa de mujer, lista para usar

211.- Piezas de vidrio y partes para limparas

212.- Muebles, Juguetes, Art. decorativos.-
Merc. en gral.

Las firmas con sus direcciones seran facili-
tadas por la Delegacion Regional del Ministe-
rio de Comercio, sita en la calle General Go-
ded niimero 75 -emtlo.- de esta ciudad, o bien
remitidas a peticion.

LOS BIENES DE EQUIPO EN
EL 0 PLAN

MADRID.— La produccién de los secto-
res comprendidos en la comisién de construc-
cién de maquinaria de bienes de equipo del
Plan de Desarrollo crece a un 124 por 100
anua] acumulativo, en términos reales, durante
el proximo cuatrienio. La exportacién lo hara
a razén de un 17,7 por 100 anual, mientras
que las importaciones se espera que aumentes
solamente a un rittno del 11,5 por 100, de lo
que resultara una sensible mejora del déficit
comercial actualmente existente. Estas son al-
gunas de las previsienes béasicas que la comi-
sion ha establecido para el III Plan de Desarro-
o,
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Gracias por su atencién

NOTA DE LA DIRECCION GENERAL DE EXPORTACION

SOBRE LA CONVENIENCIA DE INFORMACION PREVIA A LA
PRESENTACION DE SOLICITUDES DE SEGURO DE
CREDITO A LA EXPORTACION

Con el fin de que la Direccion General de Exportacion lleve
a cabo de forma eficaz la labor de fomento y ayuda a las exporta-
ciones, se pone en conocimjento de las firmas exportadoras la con-
veniencia e importancia de mantener informados a los Servicios
correspondientes de este Ministerio, sobre las solicitudes de Seguro
de crédito a la exportacion, con la mayor antelacién posible a la

presentacion de las mismas, y en especial en aquellos casos relacio-
nados con operaciones que por su complejidad o volumen requie-
ren un estudio mas detallado por parte de los representantes de
este Ministerio en el Organismo asegurador correspondiente, bien
entendido, que dichos representantes de no poseer la informacién
necesaria se veran en la imposibilidad de emitir el informe corres-
pondiente ante el mencionado Organismo, lo que puede conside-
rarse de alta trascendencia a Ia hora de decidir 1a aceptacion o de-
negacion de la cobertura de los riesgos que entrafie la operacion
en cuestion. ‘




Descosa la pujante Empresa Balear de Exportacion, de
entablar contactos comerciales con las principales entidades
de ‘cada uno de los paises con los que mantiene relaciones,
para el envio de articulos de estas islas y para la mejor difu-
sion de los importados de aquellos lugares, tuvo el placer de
invitar a la médxima autoridad de SAFICOM para que visitara
esta provincia, quien, muy amablemente y entusiasmado, ac-
cedi6 a ello y, sin hacerse esperar, el dia 21 de Septiembre
llegaba en avion M. El Hadji Oumar Cissoko, Administrador-
Director. general de la mencionada SAFICOM (Societé Afri-
caine pour l'industrie et le comercie de la Costa de Marfil).
Fué recibido por D. José L. Ruiz Feliu, Director General de
EBESA (Empresa Balear de Exportacion S.A.) y altos directi-
vos de la misma.

Durante cuatro dias el M. El Hadji Oumar Cissoko y
su anfitridon visitaron distintas empresas de nuestra region,
entre las que recordamos: “Perlas Orquidea”, “RAM”, “Bor-
dados Mallorca”, “ARN”, “Calzados Flamenco”, quedando
francamente entusiasmado y: admirado por el ritmo de fabri-
cacion de nuestras‘producciones ¥ la calidad de las mismas.

En cada una de las visitas fué amablemente atendido
en todas sus inquietudes recibiendo muestras de verdadera
simpatia y cordialidad por parte, de los industriales de esta
region. No es aventurado pronosticar que de estos primeros
contactos se realicen importantes acuerdos.

Aparte de la politica que en materia de exportacion e
importacién estin desarrollando tanto, EBESA como SAFI-
COM, sabemos ‘que en’ principio se ha previsto la implanta-
cién de inversiones. comunes.y que en su primera fase, en la
Costa de Marfil, se montard una fibrica con el 50°/0 de par-

M. EL HADJI OUMAR GISSOKD
de SAHGOM en Palma

Baleares presente en Africa

y Africa en Baleares

ticipacion.

Esperamos que esta visita del M. El Hadji Oumar
Cissoko sea el inicio de una larga y fructifera relacion entre
su pais y el nuestro y que tanto SAFICOM como EBESA
cumplrin a satisfaccién los ideales propuestos en beneficio
de una mutua exportacion, eficiente en calidad, cantidad y
seriedad en los pedidos y en las fechas de entrega.

Deseamos al M. El Hadji Oumar Cissoko que su estan-
cia en nuestra isla le fuera grata y de inmejorables recuerdos
para un bien comin.

3 Quiere
Ud
exportar ?

A INGLATERRA

La CAMARA OFICIAL DE COMER-
CIO DE ESPANA en GRAN.BRETANA con
domicilio en 3. HANS CRESCENT, LON-

DON SWI, ha publicado una relacién de fir-
mas inglesas que desean importar de Espafia
los articulos y mercancias que se detallan:

197~ BICICLETAS, especialmente de-
portivas y para carreras.- 200.- ADORNOS Y
ACCESORIOS PARA EL PELO.- 213.-
MIEL.— 214- CALZADOS PARA NINO.-
215.- MUEBLES DE JARDIN, ORNAMEN-
TOS DE CRISTAL; UTENSILIOS DE COCI-
NA ESMALTADQOS (DE HIERRO).- 218.-
CALZADO PARA SENORA, CABALLERO
y NINO.-226.- CALZADO DE LONA Y
SANDALIAS PLAYERAS, ESPECIALMEN-
TE PARA NINOS, ASI COMO BOTAS AL-
TAS DE GOMA.- 228.- ARTICULOS DE
PIEL.- 232.- JUGUETES Y ARTICULOS DE
REGALO.- 233.- MUEBLES DE COCINA;
MOBILIARIO PARA CUARTOS DE ASEO.

En consecuencia todo exportador espa-

fiol interesado en cualquier articulo mencio-
nado puede dirigirse a la citada CAMARA
OFICIAL DE COMERCIO DE ESPANA EN
GRAN BRETANA, debiendo -sefialar cla-
ramente i NUMERO que antecede a cada
mercancia, al objeto de que reciba, oportu-
namente, las direcciones que interesa.

AVISO

DE LA DELEGACION REGIONAL

DE COMERCIO

CONVOCATORIA DE LOS CUPOS BI-
LATERALES “CONSERVAS DE FRUTAS”
DE LOS PAISES “BULGARIA, POLONIA
Y RUMANIA”,

Se hace publico que a partir de esta fe-
cha y hasta el dfa 10 de Noviembre, podran

presentar solicitudes de importacion con car- ,

go a los cupos arriba indicados, debiendo ad-
juntar Carta de Representacion.




(INFORMA)

Avda. Conde Sallent, 27-2.0 Tel. 221324

* INFORMES MALLORCA -

(Agencia nutorizada seghin Orden Ministerial de 17 -1-81)

SE OFRECE DELINEANTE.

Con varios afos de practica y
experiencia en trabajos delicados.

Paima de Mallorca Seriedad en las fechas de entrega.

INFORMES COMERCIALES - INVESTIGACIONES

Sobre.cualquier poblacion de Espaiia y Extranjero

Quedaria complacido en poderles
hacer una demostracibn.

Interesados escribir al n© 6008
de2ECONOMIA BALEAR C/. Mora,
9-20.

LEBLES

WISTRIBLIDORA
INDUSTRIAL

PRESENTA LA MAYOR Y MAS COMPLETA EXPOSICION
¢LA HA VISTO UD.?

1.200 METROS A SU TOTAL SERVICIO
EN EL CENTRO DE PALMA
Pasaje Papa Juan XXIII (Junte Banco de Vizeaya)

Teléfone 22 - 20 - 28

SE OFRECE PARA CARGO DIRECTIVO DE EMPRESA

Profesional con experiencia en el area de la Direc-
c;'f)n General, Direcciones de Fabrica, control de produc-
cion.

Para ampliar datos y tener una entrevista personal
favor de escribir al n° 2021 de ECONOMIA BALEAR,
C/. Mora, n® 9-20 (Palma de Mallorca).

GABRIEL VICENS

GARPINTERIA - ERANISTERIA - DEGORAGION
(6. £ D)

Emprosa de prestigio ofrece calidad

Gremio de los Herreros — Manzana 10
Poligono Industrial La Victoria

Teléfonos 251122 - 2511 88

Palma de Mallorca

ALMACENES

igygmucuiz & Cla.

«su almaceén»

CADA SEMANA UNA
OFERTA ESPECIAL PARA UD.

VELAZQUEZ,7-13 o J. ANSELMO CLAVE, 4-12

SE OFRECE INGENIERO INDUSTRIAL
Especializado en el ramo de la mecanica aunque con
una vision generalista para poder abarcar cualquier otra
area de la industria.

Interesados escribir al n® 5055 de ECONOMIA BA-
LEAR ¢/ Mora, 9 - 20,

PROYECTISTA SE OFRECE

. Maestro Industrial con expe-
riencia en magquinaria, Instalaciones
Caldereria, Costos y Stocks, se ofre-
ce para trabajos tardes. Escribir al
n0 6.030 de ECONOMIA BALEAR,
C/. Mora, n©® 9-20 PALMA DE MA-
LLORCA. -

e

Mobiliario BAR - TERRAZA - JARDIN - PISCINA

Aragén, 140

~ALMACENES ARAGON -

DE ARBONA HERMANOS, 8. A.

LONAS Y TOLDOS

AAA Telefono 27 0100

S. A, )

PALMA MALLORCA
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Entran en funcionamiento
las nuevas instalaciones de la
AGENCIA URBANA

POLIGONO LA VICTORIA

Gran Via Asima, 4
Telf. 25 44 44 - 25 61 87
Palma de Mallorca

Cuya Inauguracion nos complace comunicar.
BANCO DE CREDITO BALEAR

Nuestra red la componen:
Casa central en PALMA de MALLORCA
6 Agencias urbanas en PALMA de MALLORCA
16 Sucursales en BALEARES
1 Sucursal en MADRID

4 Sucursales en CATALUNA
3 Oficinas de cambio de divisas




MARE NOSTRUM
CALZADOS YANKO

VIAJES BARCELO

NAVIERA MALLORQUINA
CONSTRUCCIONES ADROVER
POLIGONO MENORCA POIMA
SUPERMERCADOS COP

CASA BUADES
VIAJES RUMBO

PREMIOS

19171

Tal como anunciamos en nuestro ultimo nimero se distribuye, con
el presente, los impresos a rellenar, a través de los cuales damos opcién a
nuestros estimados suscriptores para que nos vayan sugiriendo nombres de
empresas y particulares, que, a su noble juicio, merezcan ostentar los PRE-
MIOS ECONOMIA BALEAR 1971

De entre los repartidos el pasado mes ya hemos recibido varias pro-
posiciones, entre las que destacamos, por el namero de repeticiones, las si-
guientes empresas, colocadas sin orden alguno:

DANONE
PIC-NIC OSA

CIM.S.A
VIAJES MELIA

PERLAS MAJORICA.

- Rogamos, una vez mds, a nuestros suscriptores que no demoren el
envio del impreso que adjuntamos en cada revista pués con ello colaboran,
de una manera muy eficiente, a la mejor eleccion de los PREMIOS ECO-
NOMIA BALEAR 1.971, que tendra lugar por un Jurado nombrado al efec-
to durante el proximo mes de Enero y que serdn entregados publicamente
en un acto que oportunamente se anunciard.

BRI SESER

Ferias Internacionales para 1972

Estd autorizada la celebracién para el
citado afio de las siguientes Ferias Comercia-
les:

X SALON NAUTICO INTERNACIONAL
EN BARCELONA (26 febrero/7 mar-
z0).

X1 FERIA INTERNACIONAL DEL CAL-
ZADO E INDUSTRIAS AFINES (FI-
CIA) en ELDA (I Edicion, 8-12 marzo;
IT Edicion, septiembre 20 decena).

VI FERIA TECNICA INTERNACIONAL
DE LA MAQUINARIA AGRICOLA
(FIMA) en Zaragoza (8-16 abril).

XII FERIA DE MUESTRAS IBEROAMERI-

CANA EN SEVILLA (15-30 abril).

V SALON INTERNACIONAL DEL AU-
TOMOVIL en BARCELONA (22
abril-2 mayo).

segin la
Comisaria Gral. de Ferias

IX FERIA INTERNACIONAL DEL CAM-
PO EN MADRID (13 mayo-5 junio).

L FERIA MUESTRARIO INTERNACIO-
NAL en VALENCIA (6-16 mayo).

XL FERIA OFICIAL E INTERNACIO-
NAL DE MUESTRAS en BARCELO-
NA (3 a 13 junio)

VII FERIA DE MUESTRAS INTERNACIO-
NAL en BILBAO (1 a 12 julio).

IX FERIA ESPANOLA DCL MUEBLE Y
SALON INTERNACIONAL DE MA-
QUINARIA PARA LA MADERA en
VALENCIA (14 a 23 octubre).

XI FERIA INTERNACIONAL DE LA
CONSERVA Y ALIMENTACION en

RADIO POPULAR
CAJA DE PENSIONES

CAJA DE AHORROS

-~ economia balear «§--¢

=2

MURCIA (20 a 30 octubre).

XII SALON NACIONAL DEL HOGAR, DE-
CORACION Y GASTRONOMIA E IN-
TERNACIONAL DEL EQUIFO HOTE-
LERO (HOGAROTEL 12) en BARCE-
LONA (16 a 26 noviembre).

Se comunica a todas las personas interesadas
en la presentacién de mercancias y produc-
tos extranjeros en las citadas Ferias que las
normas a cumplimentar para ello; la obten-
cion de prelicencias y la importacién defini-
tiva pueden dirigirse a la Delegacidon Regio-’
nal de Comercio (General Goded, 75 Palma
de Mallorca) o bien dirigirse directamente a
la Comisaria General de Ferias, C/. Huesca,
no 23 Madrid, Organismos donde se les dara
la pertinente informacion.




MONTE DE PIEDAD

10

DE.
BALEARES

SALDO DE NUESTROS RECURSOS PROPIOS Y AJENOS
EN 30/9/71: 5.711.706.530 PTAS.

ENTRE OTROS SERVICIOS, LE OFRECEMOS
ESPECIALMENTE LOS SIGUIENTES:

@ PRESTAMOS 'Y CREDITOS

SALDO ACTUAL: 2.600.938.000 PTAS.)

PRESTAMOS INDUSTRIALES (saldo actual: 872.227.000 ptas)
PRESTAMOS AGRICOLAS (saldo actual: 356,971.000 ptas.)
PRESTAMOS VIVIENDA (salde actual: 1.225.733.000 ptas)
OTROS PRESTAMOS (salds actual: 146.007.000 ptas.)

@ CUENTAS CORRIENTES

DOMICILIACION DE EFECTOS Y RECIBOS
RECAUDACION DE IMPUESTOS Y SEGUROS SOCIALES
TRASFERENCTAS

CAMBIO DE DIVISAS
CHEQUES DE VIAJE
COMPRA, VENTA Y CUSTODIA DE VALORES

OBRA SOCIAL:-

EN 1970 HEMOS DESTINADO: 18.348.000 ptas,

OFICINAS A SU SERVICIO EN BALEARES




Sawantha’s

Pub Restaurante
- Plaza Mediterraneo

'En su aperitivo, almuerzo

o cena de negocios,

goce de la exquisita cocina francesa
en nuestro rincén

sobre la bahia

Recomendamos reserve
su mesa

teléfonos 23 74 97 - 23 50 71



