




























































































Don de Forluny Qñoz 
Día 3 Febrero 71 
Presentador: Don Jerónimo Albertí, Presidente de A.S.I.M.A. 
Entre el numeroso público, gente de 'empresa, Alcalde de 

Palma, y numerosos Delegados Provinciales de departamentos 
ministeriales. 

Conferencia: Habló en primer lugar sobre el rápido transva­
se de economías en nuestras Islas motivado por el fenómeno del 
Turismo y que ha determinado una tendencia selectiva hacia 
aquellos sectores de clara rentabilidad en esos dos campos: in­
dustrias con fuerte mercado de exportación y actividades auxilia­
res de la construcción. Esa plataforma actual condiciona las 
respuestas a esos cuatro interrogantes sobre nuestro futuro 
industrial: el •qué», el •cómo•, el ·dónde• y el •quién• debe 
promocionar ese futuro. 

Después . de unas consideraciones de tipo lógico y realista, 
el conferenciante llega a la conclusión de que la promoción 
industrial debe orientarse hacia actividades de alta calificación 
técnica y competitiva en exportación (ordenadores, radiocomu­
nicación, relojería, calzados, ante y napa, deporte, confección, 
joyería y alta costura). También artesanía de calidad, diferen­
ciada, y aupada por una Feria Internacional de Artesanía del 
Mediterráneo: Y mirando hacia los mercados locales, produc­
tos de primera necesidad dei sector alimenticio como platos 
precocinados, productos deshidratados y liofilizados. Ello, de 
paso revalorizaría el desarrollo agrícola al permitir una fácil 
industrialización de sus productos. Y, por último, atendiendo a 
la insularidad de la provincia, expansionar los artículos del 
deporte motonáutíco. 

Tanto en el aspecto técnico como en el financiero, el 
•cómo» del futuro Industrial de Baleares plantea un problema 
de prudencia, que evite la posibilidad de convertir el desarrollo 
en un colonialismo de una u otra clase. Si. bien es verdad que 
la canalización de medios económicos hacia nuestra industria 
resulta difícil, por falta de atractivos inmediatos, hay que cam­
biar la mentalidad existente a base de poner en marcha agru­
paciones financieras o bancarias que desenvuelvan el Induda­
ble potencial económico de las Islas. 

Hizo un elocuente elogio del esfuerzo creador de los dos 
Polígonos de ASIMA en Palma y del de POIMA en Mahón. La 
distribución industrial sigue unas tendencias de agrupación sec­
torial en razón a las facilidades de obtención de la mano de 
obra y de servicios auxiliares comunes. Lo más lógico es bus­
car zonas perfectamente definidas, como la de Palma. en gene­
ral; la de Inca y Llucmajor para el calzado, la de Manacor para 
los muebles, la de Mahón para ia bisutería y no ya la de Sóller 
para la Industria textil, en evidente crisis. 

El Sr. de Fortuny relacionó una serie de previsiones en 
números que están revestidas del mayor interés. En Mallorca, 
Palma necesita unas 500 Ha. de zonas de reserva Industrial, o 
sea, doblar las 250 Ha. de ASIMA, con dos Polígonos más. En 
Inca, y Manacor, sendos Polígonos de 75 Ha. En Mahón, dos de 
75 cada uno, o sea, doblar el de POIMA. En Ciudadela uno de 
75 Ha. y en Ibiza uno de 50 Ha. Esas superficies deben enten­
derse como totales. con inclusión de viales y servicios. 

En cuanto al número de Industrias, unas 750 en Palma, 110 
en Manacor y en Inca, 220 en Mahón, 110 en Ciudadela y 75 
en Ibiza. Ese total de 1.375 Industrias necesitaría en su total 
expansión de unos 103.400 Kw. de energía eléctrica, unos 
11.250 m.J de agua por día en Palma y unos 34.450 puestos de 
trabajo, 18.750 de ellos en nuestra ciudad. 

El último capítulo de la disertación estuvo dedicado al in· 
terrogante .¿quién?•, es decir al factor hombre en el futuro 
industrial de las Islas. En ese punto concreto, encareció el 
valor de ese factor, el más decisivo, e incidió sobre la trascen­
dencia y necesidad de un relevo continuado. Expuso unas con­
sideraciones muy interesantes sobre las causas de la estran­
gulación del proceso industrial en España, que determinó el 
éxodo de cerebros y el desfase con la evolución de Europa. 
Lo que hay que superar es la falta de concentración industrial, 
la dimensión inadecuada, la gran dependencia de la técnica ex­
tranjera y la falta de medios para realizar investigación. Ha 
terminado el proteccionismo, pero estoy convencido de que en 
Baleares hay auténticos hombres de empresa que permiten 
mirar con optimismo nuestro futuro industrial. 

JUNCOSA Ha colaborado en la construcción del HOTEL BELLVER, con el 
alfombrado de los pasillos y habitaciones ,con el revestimiento textil 

PALMA 

TAPICERIAS 
Calle San Nicolás, 22 

ALFOMBRAS 
Calle Verl, 3 

TAPISIN- EXTRA 
La alfombra europea ue tellda, fabricada 
ea España, de extraordinaria duraci6u 

Así'como el suministro de las alfoJDbras destinadas a diversos aalones 
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Día 4 Febrero 71 
Presentador: Don Antonio Juan Sansó. 

· Muchos Propietarios y directores de Hoteles, así como nu­
trida representación de personal que presta sus servicios en 
los mismos. 

Conferencia: Toda su exposición versó sobre la grave en­
crucijada económica por la que atraviesa la hostelería mallor­
quina de un cierto tiempo a esta parte. la realidad, tras histo­
riar con toda serie de datos, el nacimiento y desarrollo del tu­
rismo en España, y más concretamente en Mallorca, en donde 
la inversión extranjera -vino a decir- ha logrado enmudecer 
las más ambiciosas iniciativas privadas. 

Fue repasando capítulos de esta magnífica obra que cons­
tituye el libro Blanco de la Hostelería, que recientemente fue 
entregado al Caudillo por nuestras primeras autoridades. Habló 
de la apertura turística española y del arranque turístico de 

las Saleares. Explicó los juicios y la enorme ayuda que supuso 
'-'' factor isla, su ubicación estratégica y las posibilidades de 
la aviación. 

Estudió el problema de los préstamos de los tours-opera­
tors a Jos hoteleros insulares y las desventajas y repercusiones 
desfavorables que éstos han tenido qúe afrontar. los enormes 
intereses que llevaban consigo estos préstamos de capital al­
canzaba en ocasiones un interés de un 40 %. 

Analizó las diferencias sociológicas del empresario hotele­
ro mallorquín, y pasó a estudiar a fondo la situación actual. 

Conocedor de la geografía mallorquina, también hizo hica­
pié sobre las infraestructuras, desde la que toca al apartado 
de saneamiento, hasta la que concierne a algunas carreteras 
de la isla. Estudió el capítulo de las últimas tendencias y el 
del intento de política económico turista. 

Día 5 Febrero 71 gantes fueron el punto de partida de una revisión de nuestras 
Presentador: Don Clemente Garau, Presidente de la Obra características y, a continuación, del hecho histórico cultural, 

Cultural Balear. partiendo de 1229, con la Conquista. Ramón Llull, el Decreto de 
La conferencia fue desarrollada en mallorquín y asistió un Nueva Planta de Felipe V, la imposición religiosa en castellano 

público estudioso de nuestras costumbres y el desarrollo de por parte de Carlos 111, la Renaxen<;:a y la EscoJa Mallorquina, 
la cultura mallorquina. fueron hitos principales de la clara y ordenada síntesis histó-

Conferencia: Empezó por explanar lo que significa cultura, rica que Mossén Llabrés nos fue presentado. 
con las diversas acepciones, y los diversos tipos de cultura La última parte de la charla fue la referida a la coyuntura 
popular, cultura autóctona, etc. Definió luego la cultura antro- actual, con una lengua que no es vehículo de cultura, con una 
pológica y, por último, habló de la cultura llamada. de masas, lengua que escribimos y no hablamos y una lengua que habla­
propia de la civilización industrializada actual. mos y no escribimos. Unas reflexiones personales para con~e-

Tras la exposición de esta primera parte de la charla, entró guír unas •pistas de salida•, pusieron remate a la conferencia, 
en el hecho concreto de la cultura mallorquina .• ¿Qué cultura que fue seguida con mucho interés y que se caracterizó por. 1~ 
nos define como grupo humano? ¿Qué es ser mallorquín? ¿Que claridad de la exposición y de las ideas, Y la mesura Y clanvl· 
condicionamientos de todo tipo entran en juego?• Estas interro- dencia de las delicadas ideas puestas sobre la mesa. 
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OTRO ACONTECIMIENTO DE ASIMA 
El pasado día 19 de Enero a las 13,30 horas tuvo 

lugar en el Polígono de la Victoria la inauguración y 
bendición de la nueva gasolinera. 

Fue bendecida por el Rdo. Sr. Payeras, capellán 
de los Sindicatos. 

Asistieron a dicho acto el Sr. Mercada!, Delegado 
de la CAMPSA en Baleares, el Sr. Albertí, Presidente 
de ASIMA y miembros de la Comisión Coordinadora 
de ASIMA. 
. Como nota curiosa destacamos que a todos los 
conductores de los vehículos que en aquella fecha re­
postaron en aquella gasolinera se les obsequió con un 
clavel y un café. Al día siguiente se les obsequió sólo 
con un clavel. 

Deseamos a dicha gasolinera incalculables éxitos 
comerciales que, por la simpatía de las señoritas que 
atienden a los vehículos y la rapidez en prestar sus 
servicios, no es difícil pronosticar. 
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-Don José, que la car­
ne de burro no se trans­
parenta. 

o o o 
-Sí, don José, lo que 

usted diga. Un cerdo más 
otro cerdo, es igual a un 
tercero. 

o o o 
-No nos venga usted 

con jaimitadas, don José. 

o o o 

o o o 
-Sí, para que se calle 

usted, don José. 

o o o 
-¡Qué mollas, don Jo­

sé! ¡Vaya una cara de pan 
la que se le está poníen­
do! 

o o o 
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-Aquí le traigo termi­
nado el trabajo que me 
encargó, majete. 

o o o 
-¡Chúpese esa manda­

rina, don José! 

o o o 
-Arrieros somos, don 

José. 
o o o 

o o o 
-De pillo a píllo, don 

José. 
o o o 

-El otro día del gua­
teque se estaba usted po­
niendo morado, don José. 

o o o 
-Aquí llega don José. 

Hablando del r u l n de 
Roma ... 



El BANCO CENTRAL 
tiene el honor de participar 

a sus estimados clientes 
y público 

en general 
que 

el dia 

BANCO 
CENTRAL 

su banco antigo 

OFICINAS EN BALEARES 

AGENCIAS: AGENCIA N~l -Colon, 23 e AGENCIA N~2- General Riera,l.ol6 

SUCUIISAL.SI ALAYOR-Mayor,20 e CIUDADELA-Plaza PioX11,5 e INCA-Obispo Llompart,l e MAHON-General Goded,39 e MANACOR-Juanlliteras,51 
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Sienta la misma satisfacción 
que este profesional .. 

Durante años, sus clientes han visitado su 
despacho para plantearle y resolver sus 
problemas. Su prestigio es indiscutible y su 
posición sólida. 

Un día pensó con mucho acierto, que el 
despacho podía mejorar tanto en confort 
como en ambiente acogedor, cambiando los 
antiguos muebles, comprados en los inicios 
de su actividad profesional. 

Comentando con sus amistades, se enteró 
de que en el nuevo Centro Comercial Garí 
había una auténtica selección de muebles 
nunca vistos en Palma, y allí se dirigió. 

Pudo escoger, entre una amplia gama de 
modelos, la combinación id e a 1 para su 
despacho. 

Sus clientes le han felicitado con la admi­
ración que produce encontrar un espíritu tan 
joven y renovador en persona tan seria y 
y respetable. 

Señor profesional: Visite, también Vd., nues­
tro Centro Comercial. 

GA.R.J: 
8ffitt&k31 

ampliando actividades 

para despachos de auténticos profesionales: muebles, divisiones y complementos -llame al 25-04-40 y 
si tiene un momento visítenos en 31 de diciembre, 59 - palma 
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